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Плакат 1. Структура предпочтений российских покупателей мужской одежды

Плакат 2.
Сравнительная характеристика конкурентов

	Фирма-конкурент
	Преимущества

	1
	2

	Riter
	Предоставление скидок. Удобные способы осуществления платежей – с помощью кредитных карт. Внедрение новых перспективных технологий обслуживания. Имеется широкий ассортимент качественной мужской одежды.

Проводит активную благотворительную деятельность, активно поддерживает различные проекты в области культуры и искусства, тем самым активно работает в области PR.

	Digel 
	Бонусная система оплаты (накопительные скидки).Удобная система расчетов.

Широкий ассортимент качественной мужской одежды. В салоне-магаизе имеется мини-ателье по оказанию дополнительных услуг.

Один из первых в России открыл покупателям немецкое качество трикотажа.

Большое внимание уделяет рекламе своего магазина.

	Odermark
	Удобная система скидок. Широкий выбор качественной мужской одежды. В магазине существует новая система ИТ обслуживания.

Активно работает по направлению интернет-продаж.


Плакат 3.

Планируемый сбыт продукции по месяцам (тыс.руб.)
	Наименование продукции
	Январь
	февраль
	март
	апрель
	май
	июнь
	июль
	август
	сентябрь
	октябрь
	ноябрь
	декабрь

	1. Костюм мужской
	324
	335
	402
	436
	457
	489
	503
	529
	800
	849
	943
	760

	2. Трикотаж 
	240
	250
	275
	293
	190
	180
	170
	190
	240
	340
	390
	450

	3. Брюки 
	360
	380
	320
	300
	290
	280
	270
	265
	290
	340
	480
	450

	4. Белье (рубашки и др.)
	150
	160
	170
	165
	155
	145
	135
	120
	190
	210
	320
	540
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1. Костюм мужской 2. Трикотаж  3. Брюки  4. Белье (рубашки и др.)

Плакат 4. Планируемый объем сбыта продукции

Плакат 5. 

Офисное оборудование и основные фонды ТОО"Максим"
	№
	Наименование 
	Количество 
	Цена (руб) 
	Сумма (руб.)

	1
	Полки 
	5
	1323
	6615

	2
	Прилавок кассира 
	1
	4860
	4860

	3
	Манекены (руки) 
	5
	810
	4050

	4
	Диван 
	1
	8100
	8100

	5
	Зеркала 
	5
	1350
	6750

	6
	Кассовый аппарат 
	1
	6750
	6750

	7
	Компьютер 
	2
	32400
	64800

	8
	Телефоны 
	2
	1350
	2700

	9
	Автомобиль "Газель"
	1
	94500
	94500

	10
	Стол 
	2
	6750
	13500

	11
	Кресло 
	2
	1350
	2700

	12
	Стул 
	6
	945
	5670

	13
	Лампа настольная 
	2
	1350
	2700

	14
	Урна 
	2
	270
	540

	15
	Жалюзи 
	4
	1485
	5940

	16
	Санузел 
	1
	5400
	5400

	
	ИТОГО
	
	
	235575


Плакат 6.

Текущие затраты в год

	Наименование статьи
	Затраты за год,

руб.
	Удельный

вес,

%

	Условно-постоянные затраты
	
	

	Аренда помещения
	756000
	4,8

	Амортизация 
	119232
	0,8

	Заработная плата персонала
	780840
	5,0

	Начисления на заработную плату
	59292
	0,4

	Реклама
	60000
	0,4

	Коммунальные расходы
	48000
	0,3

	Итого постоянных затрат
	1823364
	11,7

	Условно-переменные затраты
	
	

	Стоимость товара
	13802400
	88,3

	Итого переменных затрат
	13802400
	88,3

	Итого затрат
	15625764
	100



Плакат 7. Организационная структура управления ТОО «Максим»
Директор





Водитель 





Продавец - консультант 





Менеджер -             товаровед





Сторож, 2 человека





Продавец консультатн





Бухгалтер 





Грузчик





Продавец - консультант 





Уборщица








