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Введение

Данные методические указания разработаны для студентов специальности «Логистика и управление цепями поставок» – 080506.

Дипломное проектирование является завершающим, наиболее сложным этапом процесса обучения. При подготовке дипломного проекта студент должен показать свои способности и возможности по решению различных проблем управления логистическими системами, используя полученные за годы обучения знания.

В методических указаниях рассмотрены цель и задачи дипломного проектирования, общие требования к дипломному проектированию, тематика дипломного проектирования, содержание дипломных проектов, ориентировочные сроки и трудоемкость разработки разделов, состав и последовательность работ по оформлению и защите дипломных проектов.

Методические указания позволяют обеспечить единство требований, предъявляемых к содержанию, качеству и оформлению дипломных проектов.

Выполнение дипломных проектов предполагает консультационную помощь со стороны преподавателя и творческое развитие студентом тематики и разделов дипломного проекта.

1. Общие требования к дипломному проектированию

В дипломном проекте должны найти отражение знания, способности и навыки студента во всех областях профессиональной управленческой деятельности с учетом специальности «Логистика и управление цепями поставок».

Объектом управления для логистического менеджмента является логистическая система, которая может быть рассмотрена в целом относительно какой-либо продукции (услуг) на всех этапах ее жизненного цикла или звено этой логистической системы.

К особенностям специальности «Логистика и управление цепями поставок» относятся:

· в области предпринимательской деятельности основным направлением является предпринимательство, а также посредническая деятельность  в логистической системе на всех этапах логистического процесса;

· в области организационно-управленческой деятельности основным направлением является создание организационного механизма и формирование системы управления процессами обеспечения, производства и распределения готовой продукции;

· в области экономической деятельности основным направлением является разработка экономического обоснования планов и программ по развитию логистических систем и их отдельных звеньев;

· в области проектной деятельности основным направлением является разработка проектов совершенствования действующих или  создания новых логистических систем;

· в области экспертно-аналитической деятельности основным направлением является изучение эффективности деятельности логистической системы на основе стоимостного анализа, обоснование источников инвестирования и направлений их окупаемости;

· в области исследовательской деятельности основным направлением является изучение зарубежного опыта организации и функционирования логистических систем, методологического аппарата анализа и проектирования логистических систем, состава и содержания новых методов функционирования системы.

Дипломный проект должен носить творческий характер и раскрыть способности студента. Студент должен уметь: 

· генерировать идеи и предложения по использованию нововведений в реальных логистических организациях (в производственных организациях, регионально-хозяйственных комплексах, снабженческо-сбытовых объединениях и пр.);

· формировать и использовать модели и методики для описания, качественного и количественного анализа и прогнозирования различных явлений;

· применять профессиональные методы сбора, хранения, обработки и передачи информации с использованием современных информационных технологий,  технических, программных и коммуникационных средств;

· правильно и логично оформлять в письменной форме и устной речи результаты своих исследований и проектных предложений и аргументировано их отстаивать.

Базами дипломного проектирования являются специализированные логистические организации (логистические провайдеры) или промышленные, научно-исследовательские,  проектные, торговые, снабженческие, складские, транспортно-экспедиционные организации,  финансовые и страховые компании, имеющие в своем составе подразделения логистической сети или выполняющие функции логистического менеджмента.

Рабочие места студентов могут концентрироваться либо в центральном офисе специализированной логистической организации,  либо в отдельном структурном подразделении профильной организации, реализующем логистические бизнес-процессы (отдел логистики, отдел материально-технического снабжения, отдел маркетинга, транспортный отдел и пр.).

При выборе рабочего места для студента необходимо руководствоваться, прежде всего, темой его дипломного проекта, а также исходить из того, что на рабочем месте будущий специалист должен получить определенные практические навыки выполнения конкретной работы по управлению логистическими системами.

2. Тематика дипломного проектирования

Тематика дипломных проектов определяется программами специальных дисциплин, читаемых кафедрой «Логистика»: Логистика снабжения, Логистика распределения, Логистика производства, ИТ/С в логистике, Управление запасами, Управление логистическими системами и др., а также программами ряда других дисциплин, таких как Исследование систем управления, Информационные технологии управления, Стратегический менеджмент, Инновационный менеджмент, Маркетинг и др.

При формировании тематики дипломных проектов необходимо учитывать следующие факторы:

· актуальность темы дипломного проекта,

· соответствие темы целям и задачам дипломного проекта,

· соответствие темы научному профилю кафедры,

· обеспеченность исходными данными, литературными источниками,

· соответствие темы индивидуальным способностям и интересам студента.

При выборе темы дипломного проекта желательно сохранять преемственность между ней и темой выполненных курсовых проектов по специальности, что обеспечивает глубокое, всестороннее и последовательное изучение студентом актуальных проблем логистики.

Название темы дипломного проекта должно отражать:

1) вид проектной деятельности, которую предполагает осуществить студент (совершенствование, организация, разработка, автоматизация, освоение, внедрение, формирование);

2) объект проектирования (логистические бизнес-процессы организации с любой степенью детализации: транспортировка в логистических системах, процесс материально-технического снабжения, процесс распределения готовой продукции, процесс логистического сервиса и пр.);

3) основное проектное мероприятие (функциональное обеспечение логистического процесса, новая информационная технология, реорганизация процесса управления, реструктуризация организации и пр.);

4) название конкретной организации, на базе которой выполнялся дипломный проект и материалы которой вошли в аналитическую часть дипломного проекта (на примере ЗАО «МаркетБизнесИнвест», на примере КЦ «Прогресс» и пр).

Схема формирования темы дипломного проекта продемонстрирована в таблице 1.

Таблица 1.

Схема формирования темы дипломного проекта  по специальности «Логистика и управление цепями поставок»

	Вид проектной деятельности
	Объект проектирования
	Основное проектное мероприятие
	Наименование организации, на базе которой выполняется дипломный проект

	Совершенствование; Проектирование; Организация; 

Формирование; Координация;

Разработка; Автоматизация; Освоение; 

Внедрение; 

Моделирование
	Логистический бизнес-процесс с любой степенью детализации
	Реструктуризация;

Реорганизация;

Новая информационная технология

………………….
	На примере АО «Прогресс»

На примере КЦ «Альфа»

На примере РАО ЕЭС

…………………




 Ниже представлены примеры формулирования тем дипломного проекта по специальности «Логистика и управление цепями поставок».

1. Совершенствование системы управления распределением готовой продукции предприятия на основе реорганизации логистических бизнес-процессов сбыта (на примере ОАО «БМПК»).

2. Совершенствование системы управления сбытом готовой продукции на основе внедрения новой информационной технологии (на примере ЗАО «МаркетИнвестСервис»).

3. Проектирование логистического процесса на складе (на примере ООО «Логистик Менеджмент»)

4. Проектирование процесса управления материально-техническим снабжением в логистической сети крупной промышленной организации (на примере ЗАО «Метровагонмаш»)

5. Совершенствование транспортно-логистических услуг предприятия  (на примере ЗАО «FM Logistic»)

6. Макропроектирование складской сети при создании распределительного центра (на примере компании ОАО «Вимм-Билль-Данн Продукты Питания»)

7. Проектирование системы управления складированием в компании ЗАО «Рубикон-Контейнер»
Не допускается выносить в название темы дипломного проекта избранную форму изложения материала (организационный проект, технический проект, рабочий проект, бизнес-план и пр.), так как дипломный проект носит учебно-методический характер и при всей практической значимости не может копировать систему организационно-правовых и расчетно-финансовых документов, используемых в различных отраслях экономики.

Закрепление за студентом темы дипломного проекта осуществляется по его письменному заявлению на имя заведующего выпускающей кафедрой (см. приложение 1).

 Выбранные студентами темы дипломных проектов фиксируются в приказе по дипломному проектированию, который издается за две недели до начала преддипломной практики. В приказе указывается также руководитель дипломного проекта и, в случае необходимости, консультант по специальным вопросам.

Корректировка темы дипломного проекта допускается только в течение преддипломной практики, оформляется в виде заявления студента на имя заведующего кафедрой логистики с обоснованием изменения темы и обязательно визируется руководителем дипломного проекта.

3. Структура дипломного проекта 

Дипломный проект состоит из текстовой части (пояснительная записка) и иллюстрационного (графического) материала.

Пояснительная записка к дипломному проекту имеет следующую структуру:

· Титульный лист

· Задание студенту на выполнение дипломного проекта

· Аннотация

· Содержание

· Список используемых сокращений

· Введение

· Основные разделы

· Заключение

· Список литературы

· Приложения

Основные  разделы текстового документа состоят из пяти частей:

· Анализ деятельности объекта проектирования

· Научно-методическое обоснование проектных мероприятий

· Основные проектные предложения

· Экономическое обоснование проектных мероприятий

· Оценка рисков проекта

Разделы основной части должны быть разделены на подразделы, последние, в свою очередь, могут быть разбиты на пункты и подпункты.

Разделы, подразделы, пункты и подпункты должны иметь свои заголовки и нумерацию. Не допускается в названии использовать стандартные формулировки разделов основной части (например, «Аналитическая часть», «Проектная часть»). Заголовки следует делать конкретными и краткими. Если заголовок включает несколько предложений, то их необходимо разделить точками. Примеры заголовков будут представлены ниже, в описании содержания основных частей дипломного проекта.

Нумеруются составные части только основных разделов пояснительной записки. Целесообразно использовать ступенчатую нумерацию. 

Иллюстрационный (графический) материал оформляется в виде таблиц, схем и рисунков. 

Содержание иллюстрационного материала определяется структурой доклада по дипломному проекту и обязательно содержит:

· результаты анализа деятельности объекта проектирования,

· основные проектные предложения,

· экономическое обоснование проектных предложений.

Иллюстрационный материал должен быть сброшюрован в отдельную папку формата А4 для предоставления членам Государственной Аттестационной Комиссии во время доклада и оформлен в виде презентации в программной среде «Power Point».

Рекомендуемый объем иллюстрационного материала 7 -  12 страниц. Все листы иллюстрационного материала должны быть отражены в текстовой части дипломного проекта. 

Пример титульного листа иллюстрационного материала приведен в приложении 2. Титульный лист иллюстрационного материала подписывается автором и руководителем дипломного проекта.

4. Требования к оформлению структурных элементов дипломного проекта

Пояснительная записка оформляется на стандартных листах формата А4 по ГОСТ 9327 (297x210 мм). При необходимости для оформления отдельных распечаток с ЭВМ, таблиц и рисунков допускается использовать листы формата А3 (297x420 мм). Текст должен быть исполнен на одной стороне листа, шрифт – Times New Roman Cyrillic или аналогичный 14 pt, через междустрочный интервал 1,3-1,5.

Размеры полей должны соответствовать требованиям ГОСТ: левое – не менее 20 мм, правое – не менее 10 мм, верхнее – не менее 15 мм, нижнее – не менее 20 мм. При печати текстового материала следует использовать двухстороннее выравнивание (выключку) и автоматическую расстановку переносов слов с ограничением числа переносов подряд не более двух.

Абзацы в тексте начинаются отступом 12-15 мм (5 символов).

Заголовки структурных элементов выполняются жирным шрифтом, прописными буквами, без переносов, с выравниванием по центру, без точки в конце. Каждый структурный элемент следует начинать с новой страницы.

Шрифт подразделов, пунктов и подпунктов также можно выделить, однако подчеркивание в заголовках текста не рекомендуется. Например, заголовки подразделов модно выделить жирным шрифтом, а заголовки пунктов курсивом. При этом шрифт заголовков одного уровня рубрикации должен быть единым по всему тексту.

Заголовки следует отделять по всему тексту дополнительным пробелом сверху и снизу.

Нумерация страниц сквозная, начиная с титульного листа, но номер на нем не выводится. Страницы проставляются арабскими цифрами вверху по центру без черточек и точек до и после цифр. Расстояние между текстом и номером страницы должно составлять 5 мм, то есть первая строка должна быть ниже верхнего края листа не менее чем на 2 см.

Иллюстрации  (чертежи, графики, схемы, блок-схемы, диаграммы, рисунки, распечатки экранных форм) объединяются единым названием рисунок. Характер иллюстрации может быть указан в ее названии (например, «Блок-схема процесса реализации готовой продукции»). 

Рисунки следует располагать после текста, в котором они упоминались впервые или на следующей странице. Рисунки должны быть пронумерованы арабскими цифрами порядковой нумерацией в пределах всего документа или раздела. В последнем случае номер рисунка будет составным: номер раздела и, через точку, порядковый номер рисунка в нем (например, «Рис.3.2»). Точка после названия рисунка не ставится.

По возможности иллюстрацию следует размещать на одной странице без переноса. Если иллюстрация не помещается, можно переносить ее на другие страницы, при этом указывают: «Рис.___, лист.___». Поясняющие данные (условные обозначения) приводят на каждой странице иллюстрации. 

Место расположения и шрифт названий рисунков должны быть едиными по всему текстовому документу. Названия выравниваются по центру. Шрифт номеров и названий рисунков может быть мельче шрифта основного текста, например 12 pt, а междустрочный интервал, как и в заголовках текста, одинарный. Рекомендуемые номера шрифтов непосредственно в поле рисунка – 10-14 pt.

Иллюстрации вместе с их названиями и прочими надписями должны быть отделены от основного текста пробелами (с одинарным междустрочным интервалом).

В тексте проекта на все иллюстрации обязательно должны быть ссылки (например: «схема взаимодействия приведена на рис.22» или «см. рис.3»), а также для каждой иллюстрации обязателен разъясняющий материал. Если повторная ссылка удалена (например, дается в другом разделе), то целесообразно указать не только номер иллюстрации, но и страницу ее размещения.

Цифровой материал, а также многомерный текстовый материал с перечислениями должен оформляться в виде таблиц. Следует иметь в виду, что текстовые таблицы очень информативны и позволяют существенно экономить место.  Для наглядности при формировании таблицы может быть использована заливка ячеек, строк или граф. 

Таблицу следует располагать в документе непосредственно после текста, в котором она упоминается впервые или на следующей странице. Возможно вынесение таблиц в приложения, если таблицы достаточно громоздки и не представляют особой важности для раскрытия текущего вопроса, а носят лишь информативный характер.

Таблицы следует нумеровать арабскими цифрами порядковой  нумерацией в пределах всего документа или раздела (аналогично нумерации иллюстраций). Точка после номера таблицы не ставится. Нумерационный заголовок, т.е. слово «Таблица» и ее номер, следует размещать в правом верхнем углу над заголовком таблицы.

Заголовок таблицы выполняется строчными буквами (кроме первой - заглавной) по центру страницы. Точка после названия таблицы не ставится.

Шрифт заголовка и номера таблицы может быть выделен. Однако, следует иметь в виду, что шрифт должен быть единым по всему документу (может совпадать со шрифтом названий рисунков). Шрифт текста в таблице допускается более мелкий, чем основной текст, а также допускается меньший междустрочный интервал.

По мере возможности таблицу следует располагать на родной странице. Если же строки или графы таблицы выходят за формат листа, таблицу необходимо делить на части, которые в зависимости от особенностей таблицы переносятся на другие листы. Нумерационный и тематический заголовки таблицы пишутся только на первом листе, на последующих листах сверху пишут «Продолжение табл.___».

Если все параметры таблицы выражены в одной и той же единице измерения, ее сокращенное обозначение помещают над таблицей, например в конце заголовка. В остальных случаях единица измерения указывается в названии каждой графы или строки таблицы.

Точки в конце заголовков и подзаголовков граф, наименований параметров, в конце текста в ячейках текстовых таблиц не ставятся. Промежуточные знаки препинания в текстовых таблицах проставляются, в том числе и точки между предложениями.

Таблицы, также как и иллюстрации, должны быть отделены от основного текста пробелами с одинарным междустрочным интервалом, а также иметь по тексту ссылки. По аналогии оформляются математические выражения (уравнения и формулы), если такие предусмотрены дипломным проектом. Отличие в том, что ссылки на номер формулы или уравнения  дают в скобках (например, «расчеты произведены по формуле (3.1)»), а номер непосредственно выражения указывается с правой стороны листа в круглых скобках на одном уровне с математическим выражением.

Если математическое выражение не  вмещается на одной строке, то оно может быть перенесено на следующую строку после любого математического знака (например: «=», «+» и т.п.). 

Пояснения значений символов и числовых коэффициентов следует приводить непосредственно под формулой. Значение каждого символа и числового коэффициента необходимо давать с новой строки. Первую строку пояснений начинают со слова «где» без двоеточия.

Запрещается употреблять по тексту (вне формул и уравнений) математические знаки без цифр, например, «<», «+», «%» и т.п. Запрещается использовать в тексте знак минус (-) перед отрицательными значениями величин. Вместо математического знака следует писать слово «минус».

В тексте документа числа с размерностью следует писать цифрами, а без размерности словами (за исключением многозначных цифр). Например, «…инвестиции составят 1,5 млн. руб.», «…прибыль предприятия увеличилась более чем в два раза» или «…транспортные издержки сократились в 1,75 раз».

Если в тексте приводятся величины с одной и той же единицей измерения, то ее указывают только после последнего числового значения (например: 1; 1,5; 2 м).

Кроме того, в тексте проекта обязательны ссылки на источники цитат и заимствований. Номер ссылки указывается в квадратных скобках в соответствии с порядковым номером источника по списку литературы, а также указывается номер страницы цитаты (например: «[12, с.157]»).

По тексту могут быть ссылки на разделы проекта (например,  «...в разд.2» или «…в соответствии с п.1.2.2»).

  Допускается приводить ссылки в подстрочном применении, когда источник не является основным и ссылка на него приводится только один раз. Оформление таких ссылок (сносок) допускается либо в конце страницы, либо в конце раздела, либо в конце документа.

Сноски и примечания рекомендуется нумеровать (если их несколько) и оформлять более мелким шрифтом.

Примечания следует помещать в документе при необходимости пояснения содержания текста, таблицы или иллюстрации.

Перечисления (списки) могут быть маркированными, буквенными или нумерованными. Допускается в буквенных списках использовать латинский алфавит. Следует избегать в пределах одного пункта или подпункта более одной группы перечислений. Но если этого не избежать, то рекомендуется использовать различные формы идентификации списков.

Объем пояснительной записки рекомендуется не более 100 страниц.

5. Содержание дипломного проекта

Приведенные выше (в п.3) структурные элементы дипломного проекта должны иметь следующее содержание.

5.1. Титульный лист

На титульном листе дипломного проекта указываются:

· институт;

· кафедра, ответственная за дипломное проектирование;

· специальность;

· форма обучения;

· вид материала (дипломный проект);

· наименование темы дипломного проекта;

· курс, группа, инициалы и фамилия студента;

· ученая степень, научное звание, инициалы и фамилия руководителя дипломного проекта;

· место и год выполнения проекта.

Пример оформления титульного листа приведен в приложении 3.

Студент не должен забывать ставить свою подпись на титульном листе.

5.2. Задание студенту на выполнение дипломного проекта 

Задание на выполнение дипломного проекта должно содержать:

· тему проекта,

· дату выдачи задания,

· срок сдачи проекта на проверку,

· перечень подлежащих разработке вопросов,

· исходные данные к проекту,

· перечень листов графического материала, иллюстрирующих проектную разработку и ее эффективность.

Задание на дипломный проект должно быть подписано выдавшим его преподавателем и студентом, принявшим его на исполнение. Подписывая задание в обязательном порядке указывается дата подписания. Без даты подпись юридически не имеет силы.

Задание на дипломный проект также подлежит утверждению заведующим кафедрой.

Пример задания на дипломное проектирование представлен в приложении 4.

5.3. Аннотация

Аннотация дипломного проекта, во-первых, должна содержать сведения об объеме пояснительной записки и количестве листов графической части материала.

Во-вторых, аннотация содержит текст, в котором указываются следующие данные:

· объект исследования (базовая организация),

· элементы системы управления исследуемого объекта: субъект, объект и предмет управления,

· основные организационно-экономические противоречия (выявленные проблемы, слабые стороны, узкие места),

· выбранные способы устранения противоречий,

· предмет проектирования,

· результат проекта, выносимый на защиту,

·  эффективность проектного решения.

Аннотация подписывается студентом и руководителем проекта.

Пример аннотации представлен в приложении 5.

5.4. Содержание

Содержание включает все составные части документа, идущие после него:

· список сокращений,

· введение,

· наименование всех разделов, подразделов, пунктов и подпунктов (если такие имеются),

· заключение,

· список литературы,

· приложения с их названиями.

Содержание должно быть вынесено на отдельную страницу (несколько страниц), как и любой другой структурный элемент диплома.

Пример оформления содержания приведен в приложении 6.

5.5. Список используемых сокращений

Используемые в пояснительной записке малораспространенные сокращения, условные обозначения, символы, единицы измерения и специфические термины должны быть представлены в виде отдельного списка.

Если то или иное сокращение используется в тексте не более двух раз, оно может не включаться в список, а его расшифровка дается непосредственно в тексте при первом упоминании.

Пример перечня сокращений приведен в приложении 7.

5.6. Введение

Во введении дипломного проекта обосновывается:

· выбор темы и ее актуальность,

· определяются цели и задачи дипломного проектирования,

· кратко характеризуются основные разделы текстовой части дипломного проекта,

· описываются ожидаемые экономические результаты внедрения проектных мероприятий.

Объем введения дипломного проекта не должен превышать трех страниц.

5.7. Основные разделы

Главной целью дипломного проекта является разработка проектных мероприятий по совершенствованию или разработке новой логистической системы (звена логистической системы) для повышения эффективности производства и управления. Реализация поставленной цели требует решения следующих задач:

· комплексного анализа системы (ситуационного, финансово-экономического, производственно-хозяйственного, организационо-управленческого),

· научно-методического обоснования проектных мероприятий,

· формирования проектных мероприятий,

·  экономического обоснования проектных мероприятий

· обоснования рисков, связанных с внедрением и реализацией проекта.

5.7.1.  Аналитическая часть

Аналитическая часть дипломного проекта связана с анализом деятельности объекта проектирования, поэтому название этого раздела формулируется, как правило, следующим образом: «Комплексный анализ ООО «ЛИваново»» или «Анализ хозяйственной ситуации ОАО «Метромаш»».

Состав основных разделов и полнота анализа определяются конкретной тематикой дипломного проекта. В зависимости от темы, а также поставленных целей и задач отдельные разделы аналитической части могут быть усилены или сокращены.

Аналитическая часть должна включать следующие разделы:

5.7.1.1. Краткая характеристика исследуемого объекта

5.7.1.2. Ситуационный анализ исследуемого объекта

5.7.1.3. Анализ финансово-экономической деятельности организации

5.7.1.4. Анализ производственно-хозяйственной деятельности исследуемого объекта

5.7.1.5. Организационно-управленческий анализ исследуемого объекта

5.7.1.6. Обобщенные выводы по анализу объекта и перечень проектируемых мероприятий

 5.7.1.1. Краткая характеристика исследуемого объекта

В этом разделе приводятся следующие данные:

· Краткая историческая справка: название организации, цель и время создания, основные этапы развития, место и роль организации                                                     в  структуре национальной и (или) мировой экономики, основные сферы деятельности, экономическая и социальная значимость выпускаемой продукции (услуг), перспективы развития.

· Устав организации: организационно-правовая форма и форма собственности, состав учредителей, перечень основных направлений деятельности организации, права и ответственность организации.

· Идентификация  и обзорный анализ действующей логистической системы объекта исследования:

· Определение объектов логистической системы организации:

- виды потоков с детализацией по функциональным областям логистики (материальные, финансовые, информационные, сервисные) и конкретному составу (пример представлен на рисунке 1 и в таблице 2);

- звенья логистической системы (пример представлен на рисунке 2);

- каналы логистической системы (пример представлен на  рисунке 3);

- схема взаимодействия звеньев логистической системы по всем видам потоков (пример представлен на рисунке 4).

·  Определение субъектов логистической системы:

· перечень конкретных структурных подразделений и ответственных лиц, осуществляющих управление в  логистической сети (пример представлен на рисунке 5).
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УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ:

1 – информация о товарах, поступающих на склад; информация о запасах, наличии свободного места на складе;

2 – информация о заказах; информация о результатах выполнения заказов;

3 – информация о заказах; информация о результатах выполнения заказов;

4 – передача заказа на выполнение; информация о результатах выполнения заказа

Рис.1. Схема информационных потоков в подсистеме складирования 

ООО «Торговый Дом «Максима»

Таблица 2

Характеристики входного материального потока ООО «ЖАР»

	№№

 п/п
	Товароматериальные ценности
	Средний объем и периодичность поступления

	1
	Плодоовощная консервация, в т.ч.
	

	
	Консервация марки “Lutik’”
	1000 уп 1 раз в неделю

	
	Оливки и маслины
	1000 уп 1 раз в неделю

	
	Зеленый горошек
	1500 уп 1 раз в неделю

	
	Кукуруза 
	1500 уп 1 раз в неделю

	
	Огурцы
	800 уп 1 раз в неделю

	
	Томаты 
	500 уп 1 раз в неделю

	
	Мясная консервация
	100 уп 1 раз в неделю


	
	Рыбная консервация
	100 уп 1 раз в неделю

	
	Фасоль
	500 уп 1 раз в неделю

	
	Томатная паста
	500 уп 1 раз в неделю

	2
	Горюче-смазочные материалы
	30 л 1 раз в день

	3
	Запасные части для собственных транспортных средств
	1 раз в 2 недели

	4
	Складские принадлежности (перчатки для грузчиков, пленка для паллет и пр.)
	1 раз в месяц
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УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ:

                    Движение материального потока

Рис.2.  Звенья логистической системы ОАО «Машпром»




УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ:

                    Движение материального потока

Рис.3. Каналы логистической системы ООО «Торговый Дом «Максима»






УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ:

                  информационный поток

                  материальный поток      

                  финансовый поток                                                                                 «КомПАНИЯ»       
Рис.4. Схема взаимодействия звеньев логистической системы ЗАО «КомПАНИЯ» по видам потоков
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Рис.5. Структура управления департаментом логистики ЗАО «Евроком»

5.7.1.2. Ситуационный анализ исследуемого объекта

Задачей ситуационного анализа является определение ситуации, в которой находится организация, то есть определение места, занимаемого объектом исследования в общем экономическом пространстве, основных факторов, воздействующих на предприятие, а также укрупненных характеристик компании в целом. В таблице 3 представлена общая схема ситуационного анализа.

Таблица 3

Схема ситуационного анализа

	Направле-ния анализа
	Содержание
	Источник информации
	Пример оформления результатов

	1. SWOT - анализ
	Выявление, анализ и оценка сильных и слабых сторон компании, ее возможностей и угроз, исходя из состояния внешней среды
	Информация о внешней среде, сведения о производственной структуре компании и пр.
	Таблица 4 Таблица5

Таблица 6

	2. Анализ сегментов рынка
	Определение и анализ рыночных сегментов, в которых функционирует компания (стратегических зон хозяйствования)
	Внешняя рыночная информация (маркетинговые исследования)
	Рисунок 6

Таблица 7

Таблица 8



	3. Анализ конкурен-ции
	Определение и анализ видов и основных факторов конкуренции, конкретных конкурентов
	Внешняя рыночная информация (маркетинговые исследования)
	Таблица 9

Таблица 10

Таблица 11

Таблица 12


Таблица 4

Сильные и слабые стороны ООО «Миг»

	№
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	1. 
	Достоверный мониторинг рынка
	Недостаточное внимание к рекламной политике компании

	2. 
	Широкая номенклатура предлагаемой продукции
	Недостаточный контроль исполнения приказов и распоряжений

	3. 
	Высокий уровень сервиса
	Низкий уровень развития логистической системы

	4. 
	Рост оборотных средств
	Недостатки организационный структуры

	5. 
	Высокая квалификация персонала
	Низкий уровень информационной поддержки принятия решений

	6. 
	Широкая клиентская база
	Недостатки в организации складского хозяйства

	7. 
	Тесные отношения с поставщиками 
	Отсутствие базы данных по клиентам и поставщикам

	8. 
	7 летний опыт работы на рынке
	Отсутствие автоматизированного складского учета

	9. 
	Значительная доля рынка 
	Недостатки при организации перераспределния

	10. 
	Положительный опыт работы с лизинговыми компаниями
	Недостатки в системе учета и контроля выполнения договоров на поставку продукции

	11. 
	Конкурентоспособная цена
	


Таблица 5

Возможности и угрозы ООО «Миг»

	№
	Возможности
	Угрозы

	1. 
	Появление новых клиентов
	Сбои в поставках 

	2. 
	Развитие информационных технологий 
	Рост зависимости от поставщиков

	3. 
	Появление новых поставщиков
	Ужесточение законодательства

	4. 
	Снижение цен на сырье и готовую продукцию
	Изменение уровня цен на закупаемую продукцию

	5. 
	Снижение налогов и пошлин
	Скачки курсов валют

	6. 
	Совершенствование менеджмента
	Рост налогов и пошлин

	7. 
	Уменьшение императивных норм законодательства
	Усиление конкуренции

	8. 
	Совершенствование технологий производства
	Ухудшение политической обстановки


Таблица 6

SWOT-анализ ООО «Миг»

	
	ВОЗМОЖНОСТИ (O)

1. Появление новых клиентов

2. Появление новых поставщиков

3. Снижение налогов и пошлин

4. Снижение цен на сырье и готовую продукцию
	УГРОЗЫ (T)

1. Отсутствие автоматизированного складского учета

2. Рост зависимости от поставщиков

3. Усиление конкуренции

4. Изменение цен на закупаемую технику

	СИЛЬНЫЕ СТОРОНЫ (S)

1. Значительная доля рынка

2. Широкая номенклатура предлагаемой автотехники 

3. Конкурентоспособная цена

4. Рост оборотных средств

5. Тесные отношения с поставщиками автотехники
	Поле 
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	СЛАБЫЕ СТОРОНЫ (W)

1. Недостатки в системе учета и контроля выполнения договоров 

2. Сбои в поставках автотехники

3. Низкий уровень информационной поддержки принятия решений

4. Низкий уровень развития логистической системы

5. Отсутствие базы данных по клиентам и поставщикам
	Поле
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Рис.6.  Доля СЗХ в общем объеме продаж ОАО «Звезда»

Таблица 7

Стратегические зоны хозяйствования ООО «АвтоТЕХНИКА»

	Стратегические зоны хозяйствования (СЗХ)
	Наименование

	СЗХ 1
	· специальная техника 


	· автомобили-эвакуаторы

· автогидроподъемники

· автомобили-самосвалы

· крановые установки

	СЗХ 2
	· коммунальная техника 


	· вакуумные уборочные машины 

· мусоровозы

· машины комбинированные 

· бункеровозы

· поливомоечные машины

· каналоочистительные машины

· мультифильтры

	СЗХ 3
	· пожарная техника 


	· пожарные автоцистерны

· пожарные автолестницы

· автоподъемники

· пеноподъемники

	СЗХ 4
	· машины для строительства 


	· экскаваторы;

· бурильно-крановые машины;

· погрузчики

	СЗХ 5
	- запчасти и комплектующие 
	


Таблица 8

Анализ сегментов рынка ОАО «Авто-ТЕХНИКА»

	Номер СЗХ
	Объем продаж организации 
	Объем продаж ведущего конкурента 
	Емкость  рынка 
	Темп роста рынка, %
	Относительная доля рынка СЗХ 
	Доля рынка СЗХ, %

	1
	480
	385
	2700
	113,2
	1,25
	17,78

	2
	740
	590
	3800
	109,8
	1,25
	19,47

	3
	160
	380
	1100
	107,5
	0,42
	14,55

	4
	170
	775
	7400
	118,6
	0,22
	2,30

	5
	2,1 тыс.
	7,6 тыс.
	12 тыс.
	109,8
	0,28
	17,50


Таблица 9

Доли группы «Вимм-Билль-Данн»и его ближайших конкурентов по укрупненным категориям на молочном рынке, % (за период Октябрь-Ноябрь 2006 г., исследования проведены компанией "AC NR Audit")

	Категория продукции
	Группа «ВБД»
	Данон
	Пентмол
	Очаковский МК

	Йогурты и молочные десерты
	43
	16
	5
	-

	Традиционные молочные продукты
	31
	-
	7
	6


	Обогащенные продукты
	45
	14
	6
	6


Таблица 10

Основные характеристики деятельности конкурентов ООО «Транзит»

	Направления перевозок
	Объем перевозок, тыс. тонн.

	
	Импорт
	Экспорт
	Всего

	Финляндия
	710
	302
	1012

	Китай
	413
	532
	945

	Германия 
	315
	369
	685

	Казахстан
	200
	271
	471

	Польша
	274
	44
	318

	Украина
	161
	88
	249

	Нидерланды
	112
	63
	174

	Италия 
	80
	87
	167

	Эстония
	40
	77
	117

	Латвия
	76
	41
	107

	Другие
	819
	601
	1313

	ВСЕГО: 
	3200
	2476
	5675


Таблица 11

Сводная таблица конкурентов «ФМ Ложистик» 

	Организация
	Направление деятельности

	TNT Group.

· TNT Express Worldwide

· TNT Logistics

· TNT Multi Country Logistics
	· TNT Express Worldwide фокусируется на международной транспортно-экспедиторской деятельности и проблемах дистрибьюции товаров для региональных рынков.

· TNT Logistics специализируется на национальной контрактной логистике, включая вопросы совершенствования менеджмента в полной логистической цепи товаропроизводителей – от сырья и комплектующих до готовой продукции.

· проводит специальные экспертизы для компаний, желающих создать глобальную логистическую цепь продвижения своей продукции через территории нескольких стран.

	Терминал Лесной
	Предлагает следующий спектр складских и таможенных услуг: 

· Хранение на таможенном складе, складе временного хранения и свободном складе как обычных, так и акцизных маркируемых товаров. 

· Хранение товаров, требующих определенных температурных условий. 

· Таможенное оформление грузов. 

· Организация доставки грузов по Москве и России автомобильным и ж/д. транспортом.

· Сортировка, маркировка и предпродажная подготовка товаров. 

· Обработка товара по специальным требованиям заказчика. 

· Круглосуточная обработка груза. 

· Страхование товара, принимаемого на ответственное хранение, за счет компании от любых рисков. 

· Консалтинговые услуги по таможенным вопросам и логистике.

	ЗАО «Лит-Терминал»
	Предоставляет полный спектр логистических услуг:

· Ответственное хранение,

· Транспортировка,

· Страхование,

· Таможенное оформление,

· Экспедирование.

	DHL
	Основу транспортной системы DHL составляют 33 международных сортировочных центра, собственный воздушный флот из 252 самолетов и наземный транспорт, насчитывающий более 18 тысяч автомобилей. В компании работают 64 тысячи квалифицированных сотрудников. 

Компания предлагает своим клиентам:

· Складские,

· Таможенные 

· Транспортные услуги.


Таблица 12

SNW-анализ ОАО «БЛМЗ» и его конкурентов

	Конкурент
	Наименование стратегической позиции
	Качественная оценка позиций

	
	
	S
сильная
	N
Нейтра-льная
	W
слабая

	1. ОАО «БЛМЗ»
	1. Цена
	Х
	
	

	
	2. Качество
	
	Х
	

	
	3. Срок поставки
	
	
	Х

	
	4. Срок подготовки производства
	
	
	Х

	
	5. Технологические возможности
	
	Х
	

	
	6. Взаимозаменяемость продукции
	Х
	
	

	
	
	
	
	

	2. КУЛЗ
	1. Цена
	
	Х
	

	
	2. Качество
	
	Х
	

	
	3. Срок поставки
	
	Х
	

	
	4. Срок подготовки производства
	
	
	Х

	
	5. Технологические возможности
	Х
	
	

	
	6. Взаимозаменяемость продукции
	
	Х
	

	
	
	
	
	

	3. ЦЮПУ (Китай)
	1. Цена
	
	
	Х

	
	2. Качество
	Х
	
	

	
	3. Срок поставки
	
	Х
	

	
	4. Срок подготовки производства
	
	Х
	

	
	5. Технологические возможности
	Х
	
	

	
	6. Взаимозаменяемость продукции
	
	
	Х

	
	
	
	
	

	4. АК «Рубин»
	1. Цена
	
	Х
	

	
	2. Качество
	Х
	
	

	
	3. Срок поставки
	
	Х
	

	
	4. Срок подготовки производства
	
	
	Х

	
	5. Технологические возможности
	Х
	
	

	
	6. Взаимозаменяемость продукции
	
	Х
	


5.7.1.3. Анализ финансово-экономической деятельности организации

В таблице 13 представлена общая схема анализа финансово-экономической деятельности. 

В приложении 8 представлена методика анализа финансово-экономической деятельности, а также приведен пример расчета показателей.

Результаты анализа финансово-экономической деятельности можно представлять в дипломном проекте не только в виде расчетных таблиц (как показано в приложении 8), также можно использовать графическую форму изложения материалов (пример приведен на рисунках 7, 8, 9).
Таблица 13

Общая схема финансово-экономического анализа

	Направления анализа
	Содержание
	Источник информации

	1. Общий анализ финансового состояния
	Анализ структуры активов, пассивов, имущества, запасов и затрат организации
	Отчет о прибылях и убытках

Баланс организации

	2. Анализ финансовой устойчивости
	Определение показателей, характеризующих платежеспособность организации
	Отчет о прибылях и убытках

Баланс организации

	3. Анализ ликвидности баланса
	Анализ структуры ликвидных активов и пассивов баланса

Анализ общей ликвидности баланса организации
	Баланс организации

	4. Анализ финансовых коэффициентов
	Анализ финансовых коэффициентов, определяющих  финансовое состояние предприятия за определенный период
	Баланс организации

	5. Анализ финансовых результатов
	Анализ уровня, структуры и динамики прибыли, а также показателей рентабельности и оборачиваемости, характеризующих эффективность производства и целесообразность вложения временно свободных денежных средств
	Отчет о прибылях и убытках

Баланс предприятия
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Рис.7. Анализ структуры прибыли ООО «Мега Драйв»
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Рис.8. Анализ динамики прибыли ООО «Мега Драйв»
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Рис.9. Динамика показателей собственного и заемного капитала 

ОАО «Рента»

5.7.1.4. Анализ производственно-хозяйственной деятельности исследуемого объекта

Данный раздел дипломного проекта ставит своей целью выявить эффективность использования производственных средств во взаимодействии с конечными результатами деятельности организации и оценить под влиянием каких факторов произошли эти изменения. В таблице 14 представлена общая схема анализа производственно-хозяйственной деятельности организации. Результаты анализа рекомендуется представлять в виде таблиц и графиков (примеры показаны на рисунке 10 и в таблице 15).

Таблица 14

Общая схема анализа производственно-хозяйственной деятельности организации

	Направления анализа
	Содержание
	Показатели

	1
	2
	3

	1. Анализ использования основных фондов
	Анализ размера, структуры основных фондов, динамики их развития;

Анализ оборачиваемости основных фондов;

Анализ эффективности использования основных фондов;

Анализ эффективности затрат по содержанию оборудования;
	· Фондоотдача

· Фондоемкость

· Амортизацио-отдача

· Оборачиваемость 

	2. Анализ использования материальных ресурсов
	Определение обеспеченности материальными ресурсами;

Выявление дефицитных материалов;

Определение ритмичности, качества, комплектности поставок;

Расчет транспортных расходов;

Расчет  потерь от замены материалов, простоя оборудования;

Оценка влияния снабжения на объем выпуска продукции и себестоимость.


	· Материалоотдача

· Материалоемкость.


Продолжение табл.14

	1
	2
	3

	3. Анализ использования труда и заработной платы
	· Определение численности, динамики трудовых ресурсов;

· Состав, структура, уровень квалификации;

· Анализ влияния численности на динамику продукции;

· Оценка производительности труда, ее динамики, определение интенсивных и экстенсивных факторов роста производительности труда, выявление резервов ее роста;

· Выявление размеров и динамики средней заработной платы, ее доли в себестоимости, исследование темпов роста заработной платы, оценка резервов повышения эффективности использования фонда заработной платы.
	· Производительность труда

· Доля заработной платы в себестоимости продукции


Таблица 15

Полная себестоимость продукции, произведенной ОАО "Обуховский кирпичный завод" в 2006 и 2007 годах

	Период 

Статьи 

затрат
	2006 год
	2007 год

	
	Сумма,

у.д.е.
	% в общих затратах
	Сумма,

у.д.е.
	% в общих затратах

	ПЕРЕМЕННЫЕ ЗАТРАТЫ

1. Материалы основные и вспомогательные (глина, каолин, жидкое стекло, сода кальциниро-ванная, обоженный каолин, полевой шпат, песок)

2. Заработная плата и отчисления на социальные нужды

3. Топливо и энергия

4. Прочие 

ИТОГО
	2554218

221365,56

180498,08

331207,36

3 287 289
	75

6,5

5,3

9,7

96,5
	553020,42

29598,28

27261

60686,3

6705 66
	71

3,8

3,5

6,7

85

	ПОСТОЯННЫЕ ЗАТРАТЫ

1. Управленческие

2. Коммерческие 

ИТОГО
	67251,64

51084,36

118 336
	2

1,5

3,5
	67057,37

51278,63

118 33
	8,5

6,5

15

	ВСЕГО
	3 405 624
	100
	788 902
	100
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Рис. 10. Динамика объема производства облицовочного кирпича 

ОАО «Обуховский кирпичный завод»

В данном пункте рекомендуется также отобразить структуру выпускаемой продукции, ее объемы и выручку от реализации, проанализировать эти компоненты в динамике; описать технологические процессы производства и оценить их с точки зрения рациональности; проанализировать себестоимость выпускаемой продукции и оценить эффективность использования производственных средств через показатель рентабельности продукции (формула 1)
. 
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Рпрод – рентабельность продукции.

Анализ производственно-хозяйственной деятельности можно усилить, если объектом проектирования выступает производственное предприятие и результаты анализа будут влиять на структуру и содержание проектных мероприятий.

5.7.1.5. Организационно-управленческий анализ исследуемого объекта
Организационно-управленческий анализ направлен на исследование системы управления в ее текущем состоянии. Следует отметить, что системой управления или объектом исследования здесь может быть:

· вся система управления предприятием, если контуры этой системы совпадают с контурами логистической системы;

· обособленная логистическая система в целом (в случае ее обозримости);

· отдельное звено логистической системы (в случае затруднений с описанием всей логистической системы в целом).

Допускается также проведение организационно-управленческого анализа с разной степенью детализации по разным направлениям. То есть анализ системы целей организации проводится по всей логистической системе, а, например, анализ структуры информации дается только по отдельному звену системы.

Объект исследования данного раздела должен быть обозначен до начала проведения организационно-управленческого анализа.

 Общая схема организационно-управленческого анализа приведена в таблице 16.

Таблица 16

Общая схема организационно-управленческого анализа

	Направления анализа
	Содержание
	Источник информации
	Примеры оформления результатов анализа

	1
	2
	3
	4

	1. Анализ системы целей объекта и стратегий их достижения
	Выявление и анализ миссии объекта, целей и ограничений на их достижение

Определение и анализ стратегии объекта
	· Организационная документация 

· Интервью

· Плановая документация

· Результаты стратегического анализа
	Рисунок 11

	2. Анализ организационной структуры объекта
	Исследование существующих организационно-структурных единиц и их взаимосвязей
	· Организационная документация

· Интервью

· Наблюдения

· Анкетирование
	Рисунок 12

	3.Анализ функций и бизнес-процессов  объекта
	Определение состава функций и бизнес-процессов по нормативным документам (положениям об отделах)

Декомпозиция функций (бизнес-процессов) на процедуры и операции
	· Организационная документация

· Интервью

· Наблюдения

· Анкетирование

· Результаты анализа организационной структуры
	Таблица 17

Рисунок 13

Таблица 18

	4.Анализ информационного и документационного обеспечения объекта
	Анализ и структуризация информации (документированной и недокументированной), циркулирующей в объекте
	· Организационная документация 

· Наблюдения

· Интервьюирование
	Таблица 19

	5. Анализ технического и программного обеспечения объекта
	Исследование технической  и программной оснащенности рабочих мест управленческого персонала

Исследование планировки рабочих мест и комфортности условий работы 
	· Организационная документация

· Техническая документация

· Наблюдение


	Таблица 20

Таблица 21


Продолжение табл.16

	6. Анализ кадрового обеспечения объекта
	Изучение численности и квалификационного состава управленческого персонала
	· Штатные расписания
	Рисунок 12

Таблица 22

	7. Анализ методического обеспечения объекта
	Исследование уровня обеспеченности управленческого персонала организационной и методической документацией
	· Организационная документация

· Методическая документация

· Интервьюирование
	-



Рис.11. Структура целей отдела снабжения ООО «МАЙ»
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Рис. 12. Организационная структура и кадровый состав ООО «Мега Драйв»

Таблица 17

Анализ бизнес-процессов отдела логистики ООО «Эргопром»

	Выполняемые функции
	Состав процедур по функциям
	Основные документы
	Исполнители

	1
	2
	3
	4

	согласование сроков получения  и отправки партий товара
	· получение информации об отгрузках от отдела сопровождения закупок

· согласование полученной информации с данными, полученными от карго-агента

· утверждение сроков поставки
	Положение об отделе логистики, должностные инструкции сотрудников отдела
	Начальник отдела логистики, менеджер-координатор

	анализ информации по транспортным агентствам
	· мониторинг рынка поставщиков транспортных услуг

· презентация компании
	Должностная инструкция менеджера отдела логистики
	Менеджер отдела логистики, зам. нач. отдела логистики

	заключение договоров на транспортировку
	·  получение от поставщика необходимых документов, подтверждающих право данного поставщика на осуществление международной перевозки грузов

· Подписание    договора с поставщиком

· Регистрация договоров в реестре договоров отдела логистики
	Должностная инструкция менеджера отдела логистики, технология процесса работы отдела логистики
	Менеджер отдела логистики, зам. нач. отдела логистики

	определение оптимального маршрута доставки товара
	· анализ требуемых параметров доставки товара

· сопоставление условий доставки маршрута с требуемыми параметрами

· установление оптимального маршрута

· утверждение маршрута
	Должностная инструкция менеджера отдела логистики, технология процесса работы отдела международных перевозок
	Начальник отдела логистики, зам. нач. отдела логистики, менеджер-координатор

	организация перевозки груза клиента
	· получение заявки на перевозку от клиента

· оформление перевозки во внутрифирменном программном обеспечении

· размещение заявки на перевозку поставщику транспортных услуг

· получение подтверждение заявки на перевозку от компании авто поставщика

· подтверждение заявки клиента
	Должностная инструкция Менеджера отдела логистики, технология процесса работы отдела логистики
	Менеджеры по перевозкам 

	контроль перевозки
	· контроль своевременной подачи подвижного состава

· контроль соответствия подвижного состава требованиям клиента

· контроль своевременной загрузки подвижного состава грузоотправителем

· контроль своевременной доставки груза грузополучателю

· контроль своевременной разгрузки подвижного состава грузополучателем
	Должностная инструкция менеджер отдела логистики, технология процесса работы отдела международных перевозок
	Зам. нач. отдела логистики, менеджер по перевозкам, диспетчер склада

	работа по претензиям
	· регистрация входящих претензий от поставщика

· регистрация исходящих претензий поставщикам

· выставление претензии поставщику по входящей претензии клиента

· выставление претензии клиенту по входящей претензии поставщика

· оформление претензии во внутрифирменном учете

· программном обеспечении

· предоставление бухгалтерии необходимой документации по претензии

· контроль разрешения претензии
	Технология процедуры обработки претензий, технология процесса работы отдела логистики
	Технолог

	работа по завершению перевозки
	· оформление перевозки во внутрифирменном программном обеспечении

· передача в бухгалтерию данных для выставления счета в комплекте с другими необходимыми документами
	Технология процесса работы отдела логистики
	Менеджер по перевозкам


Рис.13. Технологическая схема организации 

Процедуры перевозки груза ж/д транспортом
Таблица 18 

Оперограмма бизнес-процесса 

«Поступление товарно-материальных ценностей»

	Перечень операций
	Исполнители
	Трудоемкость, человеко-часы
	Использование технических средств

	
	Отдел снабжения
	Бухгалтерия
	Склад
	Производственный отдел
	Отдел маркетинга
	Поставщики
	
	

	Поступление материалов от поставщиков 
	 
	 
	
	
	
	
	3
	-

	Оформление поступивших материалов бухгалтерскими документами
	
	
	
	
	
	
	1
	ПК, принтер

	Проверка по поступающим документам соответствия объема, ассортимента, сроков поставки, цен, качества материалов и прочих договорных условий; согласие на оплату (акцепт)
	
	
	
	
	
	
	5
	ПК, телефон

	Отправление поступивших материальных ресурсов на хранение
	
	
	
	
	
	
	4
	Автопогрузчики

	Поступление проверенных платежных требований в бухгалтерию
	
	
	
	
	
	
	0,5
	ПК, телефон

	Поступление квитанций об уплате поставщикам
	
	
	
	
	
	
	0,5
	ПК, принтер


Таблица 19

Схема документооборота отдела материально-технического снабжения ЗАО «Метромаш»

	Виды документов, форм или данных, поступающих в структурное подразделение
	Источник поступления
	Виды документов, форм или данных, выходящих из структурного подразделения
	Адресат
	Периодич-ность

	Потребность в материале, дефицит, объем остатков на складе

Характеристики материала или комплектующего
	Экономист ОМТС

ОГТ
	Спецификация к договору с поставщиком
	
	ежегодно

	Текст договора
	ОМТС
	Договор
	Поставщик
	ежегодно

	Платежное поручение
	Финансовый отдел
	Платежное поручение
	Банк поставщика
	ежедневно

	Бухгалтерские данные о поставщиках
	ВЦ, бюро информатики
	Классификаторы поставщиков
	Все подразделения по запросу
	по мере изменения

	Карточки складского учета
	Складское хозяйство
	Карточки складского учета
	Все подразделения по запросу
	1 раз в месяц

	Документы по расчетам с поставщиками
	Бухгалтерия
	Книга балансов
	Финансовый отдел
	1 раз в месяц

	Подетальные нормы расхода 
	ОГТ
	Книга лимитов
	Все подразделения по запросу
	1 раз в месяц

	БД поставщиков, код, адреса, реквизиты
	ВЦ, бюро информатики
	Картотека поставщиков
	Все подразделения по запросу
	постоянно

	Карточки учета материалов

Данные об остатках материалов в цехах
	Складское хозяйство

ВЦ, бюро информатики
	Статистический отчет
	Руководство
	По требованию руководства 

(1 раз в месяц)


Таблица 20

Программное оснащение ЗАО «СОКОЛ»

	Программное обеспечение 
	Количество, шт.

	1.     Системное программное обеспечение
	 

	–     Операционная система Windows 2000 NT
	20

	–     Антивирусный пакет DrWeb 4.32 
	20

	–     Архиватор WinRAR 2.90
	20

	2.     Прикладное программное обеспечение
	 

	2.1.  Программные средства управления общими бизнес-процессами
	 

	–     MS Word 2000
	в комплекте
MS Office 2000 Pro
	20

	–     MS Excel 2000
	
	

	–     MS Access 2000
	
	

	–     MS PowerPoint 2000
	
	

	–     ABBYY Fine Reader 7.0 Pro
	20

	2.2.  Профессионально-ориентированное программное обеспечение
	 

	«1С: Бухгалтерия 7.7»
	1


Таблица 21

Техническое оснащение ЗАО «СОКОЛ»

	Наименование
	Количество

	Компьютер

HP Compaq, Intel Celeron D 2.26 ГГц, 512 МБ PC2700 DDR SDRAM, 150 ГБ, CD-ROM, 

Процессор: Intel Celeron D, 2,26 Ггц
Материнская плата: M/B INTEL

Чипсет: Intel 815E
Поддержка типов процессоров: Intel Pentium III FCPGA, Celeron FCPGA
Частота шины: 66/100/133 МГц

Оперативная память: 512 Мб

Видеокарта: GeForce FX 5900

Видеопамять: 128 Мб

Сетевая карта: 3COM 905 B-TX 100 MB
Жесткий диск: 150.0 Гб, Sumsung SP2514N
Кабель типа неэкранированная витая пара – UTP, Lev. 5
	20

	Жесткие накопители:

CD-ROM: ASUS CD-D400/A TEAC CD-W524E, 52 speed

CD-RW: Sony CRX225 R52x/W52x/RW24x

Flesh-дискета: Flesh-Jet 2Гб
	20

3

6

	Устройство ввода информации:

Клавиатура: Genius Comfy KB-09 клавиатура, проводное соединение, PC/AT

Мышь: Logitich, оптическая, проводная, 3-х кнопочная
	20

20

	Мониторы:
ViewSonic VG510s silver/black LCD 62 kHZ 1024x768 400:1 Audio DVI TCO99

Iiyama Pro Lite E383S-W, LCD 15», 0.297 мм, 75 Гц, 1024x768

SONY CPD Trinitron 200GS, 17», 1024x768
	20

20

	Печатающие устройства

Плоттер:
Hewlett-Packard Принтер HP DesignJet 120.Шестицветный (CMYKLcLm) принтер формата A1+ (только листовая подача носителя). Разрешение печати 2400x1200 dpi. Память 64 Mb. параллельный порт, USB

Принтер:
HP Color laserJet 2500N, лазерный, цветной, А4, 600 х 600 dpi 16(4) стр/мин

Ксерокс: 

Aficio™MP 2000, 20 копий в минуту, двухсторонняя подача листов, запас бумаги 1600 листов, дополнительный разделительный лоток 
	2

5

12

	Источник бесперебойного питания: АРС Back-UPS 500MI
	13

	Оргтехника

Цифровой проводной телефон Panasonic KX-TMC40RUW, тоновый/ импульсный набор

Факс: Samsung SF-330, струйн. (120)
Калькулятор профессиональное использование Citizen VZ-6800, 12 разрядный 
	17

7

15


Таблица 22

Кадровый состав ОМТС ЗАО «РУСЬ»

	Категория
	Численность (чел.)
	Удельный вес (%)

	1. Руководители

в том числе:
	4
	9

	     Начальник отдела
	1
	2

	     Заместители начальника отдела
	3
	7

	2 .Специалисты

 в том числе:
	39
	89

	     Математики
	2
	5

	     Начальники бюро
	6
	13

	     Экономисты
	10
	23

	     Инженеры
	21
	48

	 2. Секретарь-машинистка
	1
	2

	      ИТОГО:
	44
	100


5.7.1.6. Обобщенные выводы по анализу объекта и перечень проектируемых мероприятий

Целью всестороннего анализа исследуемого объекта является выявление недостатков его функционирования и последующая разработка мероприятий по устранению этих недостатков в соответствии с направленностью (темой) дипломного проектирования. Поэтому каждый из перечисленных выше разделов аналитической части должен содержать свои выводы.  В данной же части дипломного проекта необходимо агрегировать результаты анализа и наметить проектные мероприятия по устранению выявленных в ходе анализа недостатков. Данный раздел дипломного проекта является, по существу, обобщением всех разделов аналитической части и содержит краткое описание проектной части, что повышает его значимость. Следует подчеркнуть, что любое проектируемое мероприятие должно быть материализовано в конкретном виде документации, из которых и состоит проектная часть дипломного проекта. Поэтому третья графа приведенной ниже таблицы должна быть полностью идентична составу проектной документации последующих разделов дипломного проекта.

Рекомендуемая форма представления материала данного раздела приведена в таблице 23, пример заполнения в таблице 24. 

Таблица 23

Обобщенные выводы по анализу объекта и перечень проектируемых мероприятий с указанием проектной документации

	Выявленные в ходе анализа недостатки объекта исследования 
	Проектируемые мероприятия 
	Проектная документация

	1
	2
	3

	………….
	………….
	………..


Таблица 24

Перечень проектных мероприятий по совершенствованию

  системы управления логистическими процессами ОАО «РАЦИОСистем»

	Недостатки действующей системы управления ОАО «РАЦИОСистем»
	Проектируемые мероприятия 
	Проектная  документация

	Несоответсвие действующей системы целей объекта выбранной  стратегии диверсификации производства
	Формирование новой системы целей и критериев их достижения
	Дерево целей

	 Отсутствие регламентированной процедуры финансового анализа и контроля за дебиторской задолженностью
	Автоматизация процедуры контроля за поступлением денежных средств
	Обобщенная схема финансовых потоков

	Высокая трудоемкость выполнения основных бизнес-процессов (из-за отсутствия оперативного доступа к необходимым данным)
	Рационализация процессов на базе внедрения современной информационной системы управления
	Проект функций объекта после внедрения информационной системы



	Отсутствие координации при управлении логистическими процессами компании
	Проектирование новой оргструктуры с интеграцией функций управления логистическими процессами в отделе логистики
	Проект новой оргструктуры

Положение об отделе логистики

Должностные инструкции работников отдела логистики

	Несогласованность действий сотрудников компании в виду отсутствия системы обмена данными 
	Создание интегированной  базы данных с помощью ИСУ
	Схема информационных потоков

Логико-информационная схема

Схема документооборота 

ЛВС предприятия

	Отсутствие регламентов выполнения основных логистических процедур после внедрения ИСУ   
	Разработка новых регламентов
	Оперограммы бизнес-процессов  «Управления продажами»  «Расчет потребности в материалах» в автоматизированном режиме

	Отсутствие современных технических средств в объекте
	Обоснование и выбор технических средств 
	Перечень технических средств


5.7.2. Научно-методическое обоснование проектных мероприятий

В этой части дипломного проекта необходимо:

· дать характеристику степени проработанности проблемы в литературных источниках и ее реализации в практике работы организаций. Наметить пути решения проблемы;

· провести исследование вариантов решения задач, представленных в специальной литературе, дать оценку возможности применения этих вариантов к выбранному объекту исследования;

· на основании анализа литературных источников (монографии, статьи, материалы конференций, нормативно-правовая документация и т.п.) выявить научно-обоснованные технические (технологические), организационные и экономические решения, использование которых может сыграть решающую роль в формировании рациональной логистической системы;

· определить принципы и методы, используемые для решения исследуемой проблемы на практике и осуществить выбор методик, наиболее приемлемых для реализации целей дипломного проекта. 

5.7.3. Проектная часть

Проектная часть состоит из двух разделов.

5.7.3.1. Проектирование мероприятий по совершенствованию логистической системы в соответствии с выбранной темой

Данный раздел проектной части является основным по значимости и по объему.

Состав проектных мероприятий вытекает из результатов анализа и направлен на устранение недостатков, выявленных в аналитической части дипломного проекта.

Проектные мероприятия по совершенствованию логистической системы, в том числе мероприятия, направленные на решение проблемы по выбранной теме дипломного проекта, должны носить конкретный характер и иметь детальную и тщательную проработку. Основные направления проектирования, содержание и проектная документация представлены в таблице 25. 

Необходимо еще раз подчеркнуть, что каждый их структурных элементов этой части проектного раздела может быть расширен или исключен вовсе. Полнота проектных мероприятий корректируется выбранной тематикой. Решение об исключении того или иного элемента, а также отклонения от предлагаемой структуры этого проектного раздела студент должен согласовывать со своим научным руководителем. 

Таблица  25

Общая схема разработки проектных мероприятий по совершенствованию логистической системы

	Направления проектирования
	Содержание
	Проектная документация
	Пример оформления результатов 

	1
	2
	3
	4

	1. Проектирование системы целей объекта и стратегий их достижения
	Выявление  миссии объекта, целей и ограничений по  их достижению

Определение  стратегии объекта
	Дерево целей объекта 
	Рисунок 14

	2. Проектирование логистической цепи поставок объекта
	Разработка структуры логистической цепи

Разработка структуры дистрибьютивных каналов

Разработка структуры логистической сети
	Схема логистической цепи

Схема каналов сбыта 

Схема логистической сети 
	Рисунок 15

Рисунок 16

Рисунок 17

Рисунок 18

	2. Проектирование организационной структуры объекта
	Разработка организационно-структурных единиц объекта и их взаимосвязей
	Схема организационной структуры
	Рисунок 19



	3.Проектирование  функций управления объектом
	Определение состава функций 

Декомпозиция функций на процедуры и операции

Расчет трудоемкости выполнения функций
	Перечень функций управления

Схема функциональных взаимосвязей
	Таблица 26

	Продолжение табл.25

	1
	2
	3
	4

	4. Проектирование бизнес-процессов управления
	Идентификация бизнес-процессов

Моделирование бизнес-процессов
	Оперограмма бизнес-процессов 

Органиграмма бизнес-процессов
	Рисунок 20

Рисунок 21



	5.Проектирование информационного и документационного обеспечения объекта
	Структуризация информации (документированной и недокументированной), циркулирующей в объекте

Разработка состава и движения информации в объекте
	Схема информационных потоков 

Схема документооборота

Логико-информационная схема решения задач управления
	Рисунок 22

Рисунок 23

Таблица 27

	6. Проектирование технического обеспечения объекта
	Разработка проекта технической оснащенности рабочих мест управленческого персонала

Разработка планировки рабочих мест и комфортности условий работы 
	Перечень технических средств

Чертеж плана рабочих мест руководителей и специалистов 

Чертеж плана размещения функциональных подразделений
	Таблица 28

Рисунок 24

	7. Проектирование кадрового обеспечения объекта
	Разработка проекта численности и квалификационного состава управленческого персонала
	Штатные расписания
	Таблица 29

Рисунок 25

	8. Проектирование методического обеспечения объекта
	Разработка организационной и методической документации для достижения рационального уровня обеспеченности ею управленческого персонала 
	Организационная документация (положение об отделе, должностная инструкция и пр.)

Методическая документация (методики выполнения отдельных управленческих процедур)
	Приложение 9
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Рис. 14. Проектирование дерева целей для ООО «Мега Драйв»

Условные обозначения:

1. Повышение эффективности бизнеса

2.1. Привлечение новых клиентов

2.1.1. Изучение потребностей клиентов

2.1.2. Совершенствование ассортимента предлагаемой автотехники (в том числе и за счет иностранных производителей)

2.1.3.  Поиск и разработка новых вариантов доукомплектации

2.1.4. Разработка и организация системы ремонта и логистического сервиса

2.2. Совершенствование цепочки поставок автотехники

2.2.1. Выявление наиболее важных для компании поставщиков и клиентов, создание базы данных по поставщикам и клиентам

2.2.2. Установление долгосрочных партнерских отношений с поставщиками и клиентами

2.2.3. Подписание соглашений о предоставлении ООО «Мега Драйв» статуса официального дилера ведущих производителей специальной, строительной и коммунальной автотехники

2.2.4. Превращение ООО «Мега Драйв» в координатора цепочки поставок автотехники от поставщиков конечному потребителю

2.3. Использование новых финансовых инструментов

2.3.1. Развитие отношений с лизинговыми компаниями

2.3.2. Совершенствования и поиск новых вариантов предоставления автотехники в лизинг

2.3.3. Развитие системы бонусов, различных условий оплаты для постоянных клиентов

2.3.4. Совершенствование системы контроля за поступлением денежных средств от дебиторов, анализ дебиторской и кредиторской задолженности

2.4. Совершенствование системы управления

2.4.1. Совершенствование системы управления перегонами

2.4.1.1. Организация системы контроля в реальном времени за местом нахождения конкретной машины по конкретному заказу в цепочке поставок

2.4.1.2. Организация контроля в реальном времени за этапностью оплаты автотехники заказчиком

2.4.1.3. Совершенствование системы перегонов автотехники: контроль за соблюдением сроков, расходом ГСМ и пр.

2.4.2. Совершенствование системы управления складом

2.4.2.1. Внедрение адресной системы учета

2.4.2.2. Организация контроля за складскими остатками в реальном времени

2.4.3. Оптимизация управленческих расходов

2.4.4. Совершенствование системы документооборота

2.4.4.1. Четкое определение и регламентация функциональных обязанностей каждого сотрудника

2.4.4.2. Исключение дублирование документов при исполнении бизнес процессов в компании

2.4.4.3. Выявление необходимой информации для работы каждого сотрудника, организация удобной системы поиска и ее использования, а также разграничение прав доступа

2.4.4.4. Повышение эффективности работы каждого сотрудника компании за счет точного разграничения обязанностей и установления персональной ответственности

2.4.5. Создание адекватной потребностям руководства компании системы отчетов

2.5. Оптимизация коммерческих и операционных расходов
                                                                                        
                                                Управление дороги 


                                                      ОАО РЖД



УСЛОВНЫЕ ОБОЗНАЧЕНИЯ:

                      материальный поток

                      информационный поток

                      финансовый поток             

Рис.15.  Измененная конфигурация логистической сети


Рис.16. Проектирование каналов распределения ООО «Лайм»


Рис. 17. Проектирование логистической цепи поставок 


Рис.18. Проектирование структуры макрологистической системы 

ОАО «Стройпром» 


Рис.19. Проектирование организационной структуры департамента логистики ООО «Логмаст»

Таблица 26

Проектирование состава задач отдела логистики  

по операциям и исполнителям
	Виды функций по положениям и другим нормативным материалам
	Фактически выполняемые функции
	Состав процедур

(операций) по функциям
	Основные

документы
	Исполнители

	1
	2
	3
	4
	5

	1. Организация доставки
	Заказ а/м
	Выбор перевозчика, имеющего  договор с «РХП», и готового предоставить нужный автомобиль с водителем-экспедитором для доставки в определённое место или место
	Договор с ОАО «РХП»
	транспортный диспетчер, менеджер-координатор

	
	Подготовка документов

Передача заказа на склад
	После подтверждения заказа на а/м составляется сводная товарно-транспортная накладная, один экземпляр которой отдаётся на склад для комплектации, второй отдается водителю, третий передается на весовую. Помимо этого от отдела продаж передается товарно-транспортная накладная в 3х экземплярах, один из которых отвозится клиенту, а остальные два возвращает водитель, уже с печатями о приемке. Помимо этого от ветеринарных врачей водителю передаются ветеринарные свидетельства, сертификаты на продукцию
	Сводная товарно-транспортная накладная

Товарно-транспортная накладная

Ветеринарное свидетельство

Сертификат на продукцию
	менеджер-координатор

ветеринарный врач

оператор отдела продаж

водитель

кладовщик

	2. Контроль за доставкой
	Проверка документов


	Проверяются печати и подписи клиентов о получении товара, отметка склада при возврате товара, отметка о возврате тары.

Передача ТТН операторам бухгалтерии.

Архивизация СТТН.

Отметки в путевых листах водителей о выполненной работе
	Сводная товарно-транспортная накладная

Товарно-транспортная накладная

Маршрутный лист
	менеджер-координатор

оператор отдела продаж

водитель

кладовщик

	3. Координация работы склада
	Составление графика работы склада
	Составление СТТН, графика отгрузок на следующий день
	Сводная товарно-транспортная накладная

График отгрузки
	менеджер-координатор

кладовщик
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Рис 20. Проектирование бизнес-процесса обеспечения клиента 

необходимым товаром
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Рис.21. Проектирование бизнес-процесса управления закупками


Рис. 22. Проектирование схемы информационных потоков между основными звеньями в макрологистической сети

Таблица 27

Проектирование схемы документооборота коммерческого отдела

	Виды документов, форм или данных, поступающих в структурное подразделение
	Источник поступления
	Виды документов, форм или данных, выходящих из структурного подразделения
	Адресат
	Периодичность

	
	
	
	
	Входных
	Выходных

	Заявка на поставку продукции
	Клиент
	Запрос о возможности изготовления
	ПЭО
	По мере поступления
	1 раз в день

	Проект договора на продажу
	Отдел маркетинга
	Согласованный проект договора
	Юридический отдел
	По мере поступ- ления
	По мере согласова-ния

	Договор на продажу
	Юридический отдел
	Утвержденный договор
	Клиент
	По мере согласова-ния
	По мере утверж-дения

	Согласованная заявка на поставку
	ПЭО
	План произ-водства
	ПЭО
	1 раз в день
	1 раз в месяц

	ПСА
	Производст-венные цеха
	
	
	
	

	Заказ
	Клиент
	Счет на предоплату
	Клиент
	По мере поступ- ления
	По мере необхо-димости

	Банковская выписка
	Бухгалтерия
	Отчет о выполнении графика платежей
	Все заинтересован-ные отделы
	1 раз в день
	По мере необхо-димости

	Подписанные документы к отгрузке (ТН, СФ)
	Бухгалтерия
	ТН, счет-фактура
	Клиент
	По мере необхо-димости
	Во время отгрузки
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Рис.23. Схема информационных потоков проектируемого

 процесса управления сбытом

Таблица 28

Проектируемые технические характеристики файл-сервера

	№
	Наименование
	Количество

	1. 
	Мат. плата GA-6BXD ВХ АТХ
	1

	2. 
	Процессор Intel Pentium 4 520 2.8 ГГц 
	2

	3. 
	SDRAM 1024 MB 133MHz 
	2

	4. 
	Видеокарта GeForce FX 5900 
	1

	5. 
	Винчестер IBM 307030 DPTA 500.6 GB 
	2

	6. 
	Дисковод Mitsumi 3.571.44Mb 
	1

	7. 
	Корпус BigTower 8501 АТХ 
	1

	8. 
	Keyboard Chicony KB-2971 PS/2 
	1

	9. 
	Мышь Genius NetScroll PS/2 
	1

	10. 
	Коврик для мыши  
	1

	11. 
	Монитор 19»SAMSUNG 750s 
	1

	12. 
	ВЕНТИЛЯТОР ДЛЯ PENTIUM SECC2 
	2

	13. 
	Сетевая карта LAN PCI 3COM 905 B-TX 100 MB 
	1

	14. 
	Источник бесперебойного питания АРС Back-UPS 500MI 
	1

	15. 
	КРЕСЛО ОФИСНОЕ G318AXN 
	1
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Рис. 24. Проектирование схемы внутренней локальной сети ООО «Мега Драйв»
REF  SHAPE  \* MERGEFORMAT 
Рис. 25. Проектирование организационной структуры и кадрового состава отдела мультимодальных перевозок компании «Рубикон-Контейнер»


Таблица 29

Проект кадрового обеспечения коммерческого отдела (КО)
	Должность
	Требования
	Численность
	Примечания

	1. Менеджер КО
	Высшее экономическое или среднее специальное образование, стаж – 2 года, возраст от 21 до 45,  уверенный пользователь ПК
	5 человек
	В КО имеется 5 инженеров, хорошо знающих специфику работы. Требуется обучение работе с ПК и в новой ИСУ

	2. Руководитель группы КО
	Высшее экономическое образование, стаж – 5 лет, возраст от 30 до 45,  уверенный пользователь ПК
	2 человека
	В КО есть 2 инженера, хорошо знающих специфику работы. Требуется повышение квалификации

	3. Начальник склада ГП
	Среднее специальное образование, стаж работы – 3 года, возраст от 25 до 45, уверенный пользователь ПК
	2 человека
	1 начальник склада имеется, требуется обучение работе с ПК.

1 – вакансия.

	4. Кладовщик
	Среднее образование, 

возраст от 18 до 50
	4 человека
	4 кладовщика на складе имеются

	5. Упаковщик
	Среднее образование, 

возраст от 18 до 50
	3 человека
	3 упаковщика на складе имеются

	6. Начальник КО
	Высшее экономическое образование, стаж – 7 лет, возраст от 30 до 45,  уверенный пользователь ПК
	1 человек
	Начальнику КО требуется повышение квалификации, обучение работы в ИСУ

	7. Начальник бюро по внедрению БААН
	Высшее техническое образование, стаж – 5 лет, возраст от 30 до 45,  уверенный пользователь ПК, знающий систему БААН
	1 человек
	1 - Вакансия

	8. Инженер по внедрению БААН
	Высшее техническое образование, стаж – 2 года, возраст от 21 до 45,  уверенный пользователь ПК, знающий систему БААН, основы программирования
	4 человека
	4 - Вакансия


5.7.3.2. Организация внедрения проекта

В данном подразделе проектной части должен быть предложен состав мероприятий по социально-психологической, профессиональной и материально-технической подготовке коллектива, ресурсному обеспечению внедрения проекта, контролю за ходом внедрения, стимулированию всех участвующих работников.

Состав мероприятий целесообразно представить в форме плана с указанием по каждому направлению:  мероприятий, сроков их проведения, ответственных лиц (примеры оформления проектных мероприятий по этому подразделу представлены в таблицах 30 и на рисунке 26).

Рекомендуется использовать при написании этого раздела программные средства группы «Управление проектами» (MS Project, Time Line, Spider). 

	ВИД РАБОТЫ
	ИСПОЛНИТЕЛЬ
	НЕДЕЛИ

	
	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Юридическое оформление филиала
	Директор, юрист (Москва)
	
	
	
	
	
	
	
	

	Найм управляющего филиалом, Директора по розничным продажам, Директора по кадрам
	Директор (Москва)
	
	
	
	
	
	
	
	

	Поиск помещения под офис-салон и заключение договора аренды
	Управляющий филиалом, Директор по розничным продажам
	
	
	
	
	
	
	
	

	Поиск помещений под 3 салона в г. Тула и заключение договора аренды
	Директор по розничным продажам
	
	
	
	
	
	
	
	

	Поиск и покупка помещения под салон в г. Чехов
	Директор по розничным продажам
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заключение договоров с поставщиками
	Управляющий филиалом
	
	
	
	
	
	
	
	

	Найм персонала


	Директор по кадрам
	
	
	
	
	
	
	
	

	Обучение персонала


	Логист
	
	
	
	
	
	
	
	

	Оформление торговых площадей под стиль компании
	Наемная бригада (под руководством Управляющего филиалом)
	
	
	
	
	
	
	
	

	Закупка мебели и оргтехники
	Управляющий филиалом, Директор по розничным продажам
	
	
	
	
	
	
	
	

	Постановка управленческого учета
	Главный бухгалтер, Директор по логистике (Москва), Управляющий филиалом
	
	
	
	
	
	
	
	

	Заключение договора инкассации 
	Главный бухгалтер
	
	
	
	
	
	
	
	

	Обсуждение условий и заключение договоров в поддержку проведения первой рекламной компании
	Директор по розничным продажам, маркетолог
	
	
	
	
	
	
	
	

	Поставка товара 
	 Логист (Москва), кладовщик
	
	
	
	
	
	
	
	

	Предпродажная подготовка
	Директор по розничным продажам, кладовщик, продавцы
	
	
	
	
	
	
	
	

	Запуск рекламной акции
	Директор по розничным продажам, маркетолог
	
	
	
	
	
	
	
	

	Начало реализации проекта
	Весь персонал
	
	
	
	
	
	
	
	


Рис.26. Календарный график проведения работ по внедрению проекта

Таблица 30

План-график реализации проекта

	№ п/п
	Этап
	Мероприятия
	Срок проведения
	Ответственные лица

	1
	2
	3
	4
	5

	1
	Планиро-вание 
	Уведомление сотрудников компании о решении создания собственного склада и его концепции
	3 дня
	Руководитель департамента логистики

	
	
	Выбор компании, осуществляющей управление на складе
	1 месяц
	Руководитель департамента логистики

	
	
	Согласование и подписание контракта. Формирование рабочих групп
	15 рабочих дней
	Генеральный директор, Руководитель департамента логистики

	
	
	Уведомление сотрудников компании о подписании договора
	3 дня
	Руководитель департамента логистики

	
	
	
	
	

	2
	Организация 
	Анализ логистической системы в целом  и оценка элементов системы складирования, параметров грузопотока на складе
	15 рабочих дней
	Руководитель департамента логистики, руководитель проекта со стороны провайдера

	
	
	Формирование штатного расписания, регламентов взаимодействия склада со смежными подразделениями, складских процедур, должностных инструкций, показателей деятельности склада, технологических карт
	1 месяц
	Проектная группа

	3
	Внедре-ние 
	Подбор персонала на склад
	2 недели
	Руководитель проекта, отдел кадров

	
	
	Ознакомление персонала с технологией работы склада, должностными обязанностями, обучение
	2 недели
	Проектная группа

	
	
	Оценка готовности запуска склада, корректировка 
	3 рабочих дня
	Руководитель департа-мента логистики, руководитель проекта со стороны провайдера

	4
	Контроль 
	Запуск склада
	
	

	
	
	Оценка работы склада
	
	


5.7.4.  Экономическое обоснование  проектных мероприятий

Экономическое обоснование проектных мероприятий по совершенствованию управления логистическими процессами складывается из:

1. Определения суммы затрат на разработку и реализацию проектных мероприятий (таблица 31). 

Таблица 31

Затраты на разработку и реализацию проектных мероприятий

	№ п/п
	Статьи затрат
	Значение, у.д.е.

	1
	
	

	…
	
	

	n
	
	

	ИТОГО:
	


2. Определения источников окупаемости этих затрат (факторов экономической эффективности) или результатов проектных мероприятий.

Например, ключевыми факторами эффективности логистического процесса на складе являются:

· рост качества логистического сервиса и удовлетворения потребителей,

· повышение отдачи от инвестиций в складскую деятельность

· сокращение логистических издержек (затрат на хранение, переработку, управление запасами и т. д.),

· сокращение времени логистических циклов (циклов заказа, доставки, комплектации и проч.),

· повышение производительности труда складских работников.

Ключевые факторы необходимо дополнить си​стемой количественных показателей (таблица 32). 

Таблица 32


Таблица-матрица ключевых факторов 


и количественных показателей оценки эффективности проектных мероприятий по совершенствованию системы управления складом

	Качество сервиса и удовлетворение    потребителей
	Использование инвестиций
	Логистические издержки
	Время логистических циклов
	Производи-тельность

	Полнота удовлетворения заказа    
	Скорость и объем   оборота
	Затраты на управление запасами
	Время пополнения запасов
	Использование складского пространства

	Точность параметров        заказа
	Использование оборотного капитала
	Затраты на грузопереработку  
	Время      комплектации заказа
	Количество обработанных заказов/закупок в единицу времени

	Возврат товаров от покупателей                   
	Средний уровень запасов              
	Затраты, связанные с качеством товара            и сервиса
	Время доставки           заказа
	Количество отгруженных тонн на единицу складских мощностей

	Случаи потерь, порчи
	Возврат инвестиций в   основные фонды                                                                                                                                                
	
	Время цикла подготовки документов и отчетов
	

	Жалобы потребителей    
	Использование инвес​тиций в технологи​ческое оборудование

	
	
	

	Количество отсутствия запасов  
	
	
	
	Общие логистические издержки на единицу грузооборота


3. Соотнесения затрат и результатов. Основными индикаторами оценки здесь являются:
· диаграмма денежных потоков, или "кеш-флоу";

· индекс доходности (соотношения затраты/выгоды) и рентабельности проекта;

· чистый  дисконтированный доход;

· внутренняя норма доходности;

· срок окупаемости;

· точка безубыточности проекта.

В приложении 10 дан пример расчета с подробными пояснениями основных показателей экономической эффективности логистических инвестиционных проектов. На рисунках 27, 28, 29 и 30 представлены примеры оформления результатов расчетов.
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Рис.27. График ЧДД и ЧТС
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 Рис.28. Диаграмма Cash Flow
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Рис.29. Внутренняя норма доходности проекта
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Рис.30. Графическое определение точки безубыточности проекта

5.7.5. Риски и безопасность реализации предлагаемых мероприятий для исследуемой логистической системы

Рекомендуется данный раздел разбить на три  части.

5.7.5.1. Оценка возникновения рисковых ситуаций по проектируемым мероприятиям логистической системы

Оценка рисков предполагает проведение факторного анализа, позволяющего выполнить функции сравнения и оценки. 

Проектируемые мероприятия будут воздействовать на функционирование логистической системы через ряд факторов, которые могут повлечь за собой возникновение рисковой ситуации. Таким образом,  оценка рисков начинается с составления рискового спектра логистической системы (таблица 33).

Таблица 33 

Рисковый спектр логистической системы

	Логистические подсистемы
	Причины возникновения рисковой ситуации
	Риски

	Закупка
	Неблагоприятные природно-климатические условия, снижение объемов запасов, отсутствие предложения, перерасход сырья
	Дефицит сырья и материалов, несбалансированность объемов запаса и потребностей

	
	Отсутствие предложения на рынке, инфляционные ожидания
	Несоответствие цены качеству

	Транспортировка
	Рост транспортных тарифов, неоптимальные транспортные маршруты
	Увеличение транспортных расходов

	
	Сбои в транспортной системе
	Нарушение графика движения материалопотоков

	
	Неприспособленный подвижной состав
	Утрата продукции, невыполнение объема поставки

	Хранение запасов
	Несоответствующие условия хранения
	Потери запасов

	Внутрипроизводственное движение материальных потоков
	Отсутствие необходимых запасов
	Нарушение графика запуска сырья в производство

	
	Отсутствие необходимых запасов, аварии и бедствия
	Нарушение непрерывности производственного процесса

	
	Переработка некачественного сырья
	Несоответствие качества готовой продукции

	Сбыт 


	Насыщенность рынка и высокий уровень удовлетворения спроса, несоответствие цены качеству
	Трудности с реализацией продукции

	
	Неплатежеспособность потребителей
	Недополучение дохода

	
	Снижение качества выпускаемой готовой продукции, появление новых конкурентов
	Снижение конкурентоспособности

	…………………………
	
	


5.7.5.2. Оценка степени влияния каждого риска на результативность объекта проектирования на основе определения вероятности и размера возможных убытков

После выявления возможных рисков производится оценка каждого риска на основе следующих определений вероятности и размера возможных убытков (таблица 34,35), а результаты оценки целесообразно представить в виде    таблицы 36.

Таблица 34

Вероятность

	Рейтинг
	Вероятность возникновения

	2
	Высокая

	1
	Невысокая


Таблица 35

Размер возможного ущерба

	Рейтинг
	Размер возможного ущерба

	2
	Значительный. В первую очередь сказывается на функциональной  подсистеме логистической системы и может повлиять на всю логистическую систему в целом. Потери будут высокими, и их нелегко возместить

	1
	Незначительный. Временные проблемы, быстро преодолимые и не имеющие длительных негативных последствий.


Таблица 36

Оценки рисковой ситуации

	Риск


	Вероятность возникновения
	Размер возможного ущерба

	1
	2
	3


5.7.5.3. Проектирование мероприятий по устранению выявленных рисков (выбор метода управления рисками)

Для выполнения данного подраздела рекомендуется предварительная классификация выявленных рисков в  соответствии с принципом Парето или правилом 80/20 (требуется затратить 80% усилий на управление 20% рисков). Для этого на основе данных таблицы 36  составляется график рисков (рисунок 31) и далее осуществляется выбор методов управления рисками (таблица 37).
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Рис.31.  График рисков проектных мероприятий
Таблица 37

Методы управления рисками

	Размер возможных убытков
	Вероятность риска

	
	Высокая
	Невысокая

	Значительный
	уклонение от риска;

предотвращение убытков;

минимизация потерь;

поиск информации;

распределение риска;

передача риска;

передача контроля за риском
	страхование;

хеджирование;

распределение риска;

предотвращение убытков

	Незначительный
	предотвращение убытков;

минимизация потерь;

самострахование;

поиск информации
	предотвращение убытков;

самострахование


5.8. Заключение

В заключительной части кратко формулируются основные полученные результаты, делаются выводы о степени достижения определенной во введении цели и поставленных задач. Возможны также рекомендации по развитию проекта и оценка проекта с точки зрения его научной и социальной значимости.

Объем заключения не должен превышать трех страниц.

5.9. Список литературы

После заключения в тексте дипломного проекта приводится перечень использованной литературы.

Литературные источники располагаются в алфавитном порядке по фамилии авторов или по названию в случае отсутствия авторов.

По каждому литературному источнику указывается: автор (или группа авторов), полное название книги или статьи, место и наименование издательства (для книг и брошюр), год издания.

Для журнальных статей указывается наименование журнала, год выпуска и номер.

По сборникам трудов (статей) указывается автор статьи, ее название и далее название книги (сборника) и ее выходные данные.

В тексте дипломного проекта обязательны ссылки на каждый указанный в перечне источник.

Пример списка использованных литературных источников приведен в приложении 11.

5.10. Приложения

Приложения оформляются как продолжение пояснительной записки.

В приложения могут быть вынесены следующие материалы:

· организационные, плановые и бухгалтерские документы, собранные в период прохождения практики и являющиеся основой проектирования;

· новые разработанные документы (положения об отделах, логико-информационные схемы и т.п.);

·  расчетные материалы (при значительном объеме вычислительных работ по проекту);

·  экранные формы входных и выходных документов, реализуемых на ПК;

·  другая проектная документация, использование которой в тексте дипломного проекта нарушает логическую стройность изложения основного материала (методические материалы, положения нормативно-правовой базы и т.п.).

Каждое приложение должно начинаться с нового листа и иметь содержательный заголовок, выполненный прописными буквами по центру листа. Над заголовком, в правом верхнем углу, прописными буквами печатается слово «ПРИЛОЖЕНИЕ».

Если приложений в работе более одного, их следует нумеровать порядковой нумерацией арабскими цифрами.

При необходимости приложение может быть разбито на разделы, которые следует нумеровать в пределах каждого приложения. Имеющиеся в тексте приложений иллюстрации, таблицы, формулы, сноски, перечисления и примечания также следует нумеровать в пределах каждого приложения.

Если в качестве приложения используется конкретный документ или бланк формы документа, имеющий самостоятельное значение, его вкладывают без изменений по сравнению с оригиналом. На титульном листе документа в правом верхнем углу печатают слово «ПРИЛОЖЕНИЕ» и проставляют его номер. А страницы, на которых размещен документ, включают в общую нумерацию страниц пояснительной записки. При необходимости, отдельные элементы документа могут быть закрыты от прочтения, например, белой краской.

6. Руководство и контроль за ходом дипломного проектирования

Разработкой дипломных проектов руководит кафедра логистики. Заведующий кафедрой назначает руководителями преподавателей кафедры, а также привлекает высококвалифицированных специалистов сторонних организаций.

Руководитель дипломного проекта проводит следующие мероприятия в течение всего периода выполнения работы:

· Выдает студенту задание на выполнение дипломного проекта до начала преддипломной практики, которое в дальнейшем уточняется и корректируется;

· Оказывает помощь студенту в сборе и обобщении необходимых материалов;

· Систематически консультирует студента;

· Контролирует выполнение студентом всех разделов работ в сроки, установленные графиком;

· Осуществляет общий контроль за ходом выполнения работы и предоставляет выпускающей кафедре сведения о процессе готовности работы;

· Представляет законченный дипломный проект заведующему кафедрой для направления на защиту;

· Участвует в заседании ГАК при защите дипломного проекта.

В целях повышения качества выполнения дипломного проекта по представлению его руководителя допускается привлечение консультантов, которые работают в тесном контакте с руководителем проекта в пределах своих полномочий решают необходимые вопросы выполнения дипломного проекта.

Руководитель и консультанты (если они назначаются) должны проводить консультации для студента в процессе выполнения дипломного проекта. Консультации назначаются в соответствии с расписанием, утвержденным заведующим кафедрой, не реже одного раза в неделю. Со своей стороны студент обязан посещать эти консультации.

Основным документом, позволяющим планировать и контролировать ход выполнения дипломного проекта является календарный план-график (приложение 12), который утверждается заведующим кафедрой и включает все этапы проектирования: изучение литературы, сбор, обобщение и анализ исходных данных, составление черновых вариантов дипломного проекта, его оформление, рецензирование, подготовку к защите.

Выпускающая кафедра в течение всего периода выполнения дипломного проекта еженедельно осуществляет проверку степени готовности каждой работы, что отражается в сводном графике. В этих целях заведующий кафедрой назначает комиссию в составе 2-3 сотрудников кафедры, которая после подробного ознакомления с ходом выполнения дипломных проектов дает заключение о соответствии выполненных работ предъявляемым к ним требованиям, делает замечания по доработке и дает соответствующие рекомендации. Председатель комиссии докладывает на заседаниях кафедры о результатах проводимого контроля за ходом выполнения дипломных проектов. Последнее заседание контрольной
 комиссии проводится за неделю до начала работы ГАК. К этому сроку студент должен представить полностью выполненную, но не сброшюрованную текстовую часть дипломного проекта и иллюстративные материалы.

Перед сдачей дипломного проекта руководителю студент должен поставить на титульном листе свою подпись и получить подпись консультанта (если он назначен), а также иметь соответствующие подписи на титульном листе иллюстративного материала. После проверки дипломного проекта руководитель подписывает титульный лист текстовой и графической частей дипломного проекта и представляет проект заведующему кафедрой на утверждение. Ознакомившись с дипломным проектом заведующий кафедрой определяет его соответствие установленным требованиям и принимает решение о допуске проекта к защите, ставит свою подпись на титульном листе.

После этого дипломник получает направление на рецензирование и представляет дипломный проект рецензенту. Состав рецензентов утверждается директором института по представлению заведующего кафедрой.

Письменный отзыв рецензента содержит дифференцированную оценку проекта и мнение о возможности присвоения автору квалификации по соответствующей специальности (пример рецензии представлен в    приложении 13). Подпись рецензента заверяется печатью организации, в которой он работает. Дипломный проект с рецензией направляется в ГАК.

Помимо рецензии на дипломный проект может быть написан отзыв. Отзыв предоставляет ведущая организации (т.е. организация, где планируется внедрение проекта). Отзыв, как правило, содержит характеристику проектных мероприятий с точки зрения их практической значимости, а также характеристику студента в отношении наличия у него специальных знаний в области логистики и в отношении его профессиональной перспективы. 

7. Порядок защиты дипломного проекта

Состав членов ГАК и график ее работы утверждаются ректором не позднее чем за месяц до начала работы комиссии (период работы ГАК предусматривается учебным планом). За месяц до защиты дипломник закрепляется за определенной ГАК (если таких комиссий на кафедре несколько).

При подготовке к защите дипломного проекта студент должен составить тезисы доклада и доклад и согласовать его с руководителем проекта. При этом доклад должен включать:

· Цель и задачи дипломного проектирования;

· Краткий анализ объекта исследования по выбранным направлениям;

· Проектные мероприятия по совершенствованию логистической системы;

· Обоснование экономической эффективности проектных предложений;

· Практическую реализацию проектных предложений и их дальнейшее развитие.

Доклад должен быть увязан с представленным иллюстративным материалом. На этот материал необходимо ссылаться во время доклада, на который отводится 10 минут. На заседание ГАК приглашаются руководители дипломных проектов, рецензенты, все желающие.

Перед защитой секретарь ГАК передает расчетно-пояснительную записку и прочие документы председателю комиссии. После этого он приглашает студента и зачитывает соответствующие документы. Затем слово для доклада представляется дипломнику. По окончании доклада дипломнику задаются вопросы,  на которые он обязан дать полные и исчерпывающие ответы, демонстрируя умение быстро ориентироваться в различных вопросах и уровень профессиональной подготовки. При этом студенту разрешается пользоваться текстом дипломного проекта и иллюстративным материалом. Вопросы могут быть заданы как членами комиссии, так и другими лицами, присутствующими на защите. После ответов на вопросы секретарь ГАК зачитывает отзыв рецензента, с которым дипломник должен быть предварительно ознакомлен. Дипломнику предоставляется заключительное слово, в котором он отвечает на замечания рецензента.  На заседании ГАК оглашаются также отзывы на дипломный проект, поступившие от организаций и отдельных лиц. Далее слово предоставляется членам ГАК, руководителю дипломного проекта и рецензенту для кратких выступлений.

По окончании публичной защиты ГАК на закрытом заседании обсуждает результаты защиты, при этом учитывается успеваемость студента за время обучения в вузе. ГАК принимает решения о присвоении студенту-дипломнику квалификации, после чего происходит объявление результатов защиты. 

ГАК также принимает решение о рекомендации проекта к практическому внедрению в соответствующей организации, направлении студента в аспирантуру и выдаче диплома с отличием. Следует учитывать, что для поступления в аспирантуру без отработки установленного срока сразу после окончания института решение ГАК о рекомендации студента для дальнейшего обучения в аспирантуре должно быть поддержано выпускающей кафедрой. Решение ГАК о присвоении квалификации объявляется приказом ректора, выпускнику вручается диплом и нагрудный знак.

В тех случаях, когда защита дипломного проекта признана неудовлетворительной, ГАК устанавливает, может ли студент представить к повторной защите этот же проект с доработкой, определяемой комиссией, или же он должен разработать новую тему, которая устанавливается выпускающей кафедрой.

Дипломник, не защитивший работу, допускается к повторной защите в течение трех лет после окончания вуза при условии предоставления положительной характеристики с места работы, отвечающей профилю специальности. Для студента, не защитившего дипломный проект по уважительной причине в сроки, установленные для работы ГАК, проректором по учебной работе может быть назначено специальное заседание комиссии в течение того периода, на который утвержден состав ГАК.

Защищенные дипломные проекты сдаются под расписку на кафедру и затем хранятся в архиве вуза.

Список литературы

1. Методические указания к оформлению курсовых, дипломных проектов (работ), научных рефератов, отчетов о практике и научно-исследовательской работе студентов/ Сост.: Н.И. Заичкин, Н.С. Куприянов; ГУУ. –М., 2002. 

2. Справочник директора предприятия/ Под ред. М.Г. Лапустыю –5-е изд., испр., измен. и  доп. – М.: ИНФРА-М, 2001 

3. Справочник финансиста предприятия. – 4-е изд., доп. и перераб. — М.: ИНФРА-М, 2002.

4. Шеремет А.Д., Сайфулин Р.С. Методика финансового анализа. — М.: ИНФРА-М, 2000.
ПРИЛОЖЕНИЯ

Приложение 1
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_____________________
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от студента________________________
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«____»  _____________ 2012г.

Задание на дипломный проект

студенту Иванову Ивану Ивановичу
Тема дипломного проекта: «Проектирование логистического процесса на складе распределительного центра (на примере ОАО «ФТД «Царицыно»)».

Утверждена приказом ректора от  «  »  _________  2012 г.  № ____
Срок сдачи студентом законченного проекта   «__»  ____   2012 г.
Исходные данные к проекту: отчет о преддипломной практике, комплексный ситуационный анализ объекта, комплексная оценка финансово-хозяйственной деятельности предприятия, курсовой проект по инновационному менеджменту, маркетинговые исследования компании, баланс компании, организационная и отчетная документация компании, научно-методическая литература.

Содержание дипломного проекта: анализ грузопотока склада, оценка элементов системы складирования, проектирование логистического процесса на складе распределительного центра, расчет экономической эффективности. 

Перечень графического материала: графическое представление схем процедур технологических операций грузопереработки, организационная структура системы управления, план-график реализации проекта.

Дата выдачи задания: «__» _________ 2012 г.
Руководитель дипломного проекта: ___________    П.П. Петров, д.э.н., проф.

           (подпись)        

Задание принял к исполнению:        ___________     И.И. Иванов

          (подпись) 
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Образец аннотации

Министерство образования и науки Российской Федерации
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АННОТАЦИЯ

к дипломному проекту студента 5 курса группы 1 Иванова Ивана Ивановича на тему: «Проектирование логистического процесса на складе распределительного центра (на примере ОАО «ФТД «Царицыно»).

Пояснительная записка 129 с., 12 листов графического материала.

Объект исследования: ОАО «ФТД «Царицыно».

Субъект управления: система управления ОАО «ФТД «Царицыно».

Объект управления: торгово-сбытовая служба предприятия.

Предмет управления: логистический процесс на складе.

Основные организационно-экономические противоречия: отсутствие четкой схемы процедур грузопереработки и логистической координации торгово-сбытовой службы со смежными подразделениями.

Выбранные способы решения проблемы: организационное проектирование логистического процесса на складе, разработка организационно управленческих решений.

Предмет проектирования: логистический процесс на складе.

Результат проекта, выносимый на защиту, схема движения грузопотока, схемы процедур технологических операций грузопереработки, разработка операций логистической координации со смежными службами, перепроектированная организационная структура системы управления предприятия и торгово-сбытовой службы.

Эффективность проектных решений: срок окупаемости проекта составляет менее полугода с момента начала реализации, далее ежемесячная экономия расходов на грузопереработку до 80 тысяч рублей в месяц. Улучшение отношений с покупателями в связи с повышением уровня логистического сервиса. 

Автор проекта:              ___________     И.И. Иванов

       (подпись) 



Руководитель проекта: ___________    П.П. Петров, д.э.н., проф.

       (подпись)                
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Приложение 7

Образец перечня сокращений,

условных обозначений, символов, единиц и терминов
ПЕРЕЧЕНЬ СОКРАЩЕНИЙ

АРМ - автоматизированное рабочее место.
БД - база данных.
БнД - банк данных.
ВТ - вычислительная техника.
ГСВ - группы стратегического влияния.
КСГ - конкурентная стратегическая группа.
КУСГ - комплексный укрупненный сетевой график.
МТО - материально-техническое обеспечение.
ОМТС - отдел материально-технического снабжении.
ПСД - проектно-сметная документация.
ПХД - производственно-хозяйственная деятельность.
СЗХ - стратегическая зона хозяйствования.
SWOT - сильные, слабые стороны, возможности и угрозы (опасности).
ТЭП - технико-экономические показатели.
УПТК - управление производственно-технологической комплектации.

АУП – административно управленческий персонал.

ГП – готовая продукция.

ЛС – логистическая система.

ОПФ – основные производственные фонды.

ПТО – подъемно-транспортное оборудование.

СОС – собственные оборотные средства.

ТМЦ – товарно-материальные ценности.

ТС – транспортное средство.

WMS – Warehouse Management System.

ПРИЛОЖЕНИЕ 8

Пример проведения анализа финансово-экономической деятельности предприятия

1. Содержание финансового анализа
Дня проведения финансово-экономического анализа деятельности предприятия ис​пользуются показатели бухгалтерского баланса (форма № I) и отчет о финансовых результатах (форма № 2) годовой (квартальной) отчетности. В табл. 1 в агрегированном виде приведены данные баланса, в табл. 2 — дан​ные о финансовых результатах деятельности условного предприятия для разбора примера анализа финансово-экономической деятельности.
Таблица 1

Баланс предприятия (в агрегированном виде)
	АКТИВ
	Код строки
	на начало года,                тыс. руб.
	на конец года,                тыс. руб.

	1
	2
	4
	5

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	110
	10 500
	12 000

	Основные средства 
	120
	30 000
	35 000

	Незавершенное строительство
	130
	500
	500

	Доходные вложения в материальные ценности
	135
	 
	 

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	 
	 

	Отложенные финансовые активы
	145
	 
	 

	Прочие внеоборотные активы
	150
	 
	 

	ИТОГО по разделу I
	190
	41 000
	47 500

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 

	Запасы
	210
	11 200
	78 500

	в том числе:
	 
	 
	 

	сырье, материалы и другие аналогичные ценности 
	211
	7 500
	65 050

	животные на выращивании и откорме 
	 
	 
	0

	затраты в незавершенном производстве 
	213
	700
	1 800

	готовая продукция и товары для перепродажи 
	214
	2 600
	11 000

	товары отгруженные
	215
	300
	50

	расходы будущих периодов
	216
	100
	600

	прочие запасы и затраты
	217
	 
	0

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	1 300
	12 800

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	600
	1 000

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	14 000
	92 000

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	2 000
	1 000

	Денежные средства
	260
	8 700
	25 100

	Прочие оборотные активы
	270
	200
	2 000

	ИТОГО по разделу II
	290
	38 000
	212 400

	БАЛАНС 
	300
	79 000
	259 900

	ПАССИВ
	Код строки
	на начало года,                тыс. руб.
	на конец года,                тыс. руб.

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	10 100
	35 500

	Уставный капитал 
	 
	 
	410
	
	

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	 
	 
	 

	Добавочный капитал 
	 
	 
	420
	32 100
	35 500

	Резервный капитал
	 
	 
	430
	2 000
	5 000

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	0
	0

	ИТОГО по разделу III
	490
	44 200
	76 000

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Займы и кредиты 
	 
	 
	510
	100
	100

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	 
	 

	Прочие долгосрочные обязательства
	 
	 
	520
	 
	 

	ИТОГО по разделу IV
	590
	100
	100

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 

	Займы и кредиты
	 
	 
	610
	4 000
	50 000

	Кредиторская задолженность
	 
	 
	620
	30 500
	133 500

	Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов
	630
	50
	100

	Доходы будущих периодов 
	 
	640
	50
	100

	Резервы предстоящих расходов 
	 
	650
	50
	50

	Прочие краткосрочные обязательства
	 
	660
	50
	50

	ИТОГО по разделу V
	690
	34 700
	183 800

	БАЛАНС 
	700
	79 000
	259 900


Таблица 2

Отчет о прибылях и убытках

(доходы и расходы по обычным видам деятельности)


[image: image23.emf]59 500

( 1 000 )

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 132 240 41 800



Текущий налог на прибыль

( 41 760 )( 13 200 )

Отложенные налоговые обязательства



Отложенные налоговые активы



Прибыль (убыток) до налогообложения

174 000 55 000

Прочие расходы

(



)(



)

Прочие доходы



Доходы от участия в других организациях



Проценты к уплате

(



)(



)



Проценты к получению

Прочие доходы и расходы

Прибыль (убыток) от продаж

174 000 55 000

( 500

Управленческие расходы

( 50 000 )( 10 000 )

Коммерческие расходы

)

Валовая прибыль

225 000 65 500

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, 

( ) 330 000

Показатели

1

( )

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, 

услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, 

акцизов и аналогичных обязательных платежей)

555 000 125 000

Доходы и расходы по обычным видам деятельности

за аналогичный период 

предыдущего года,               

тыс. руб.

3 4

за отчетный 

период,                

тыс. руб.


Финансово-экономический анализ деятельности предприятия состоит из:
· общего анализа финансового состояния, позволяющего про​следить динамику валюты баланса, структуру активов и пас​сивов предприятия, имущества, запасов и затрат, сделать общий вывод о финансовом состоянии предприятия;
· анализа финансовой устойчивости — определения платеже​способности предприятия;
· анализа ликвидности баланса — оценки способности пред​приятия рассчитываться по своим обязательствам (кредито​способности);
· анализа финансовых коэффициентов, который проводится для выявления изменений финансового состояния предприятия за определенный период и сравнительного анализа с род​ственными предприятиями;
· анализа финансовых результатов — оценки эффективности про​изводства и вложения временно свободных денежных средств. 
2. Общий анализ финансового состояния
При проведении общего анализа финансового состояния пред​приятия используются:
· абсолютные значения показателей;
· их удельные веса, характеризующие структуру актива, пас​сива, имущества предприятия и запасов;
· изменения в абсолютных величинах (разница в абсолютных значениях на конец и начало года), которые характеризуют прирост или уменьшение той или иной статьи баланса;
· изменения в удельных весах (разница в удельных значени​ях на конец и начало года), характеризующие динамику структуры актива, пассива баланса, имущества и запасов предприятия.
Анализ динамики валюты баланса (суммы статей актива и пассива баланса) проводится путем сравнения баланса на начало и конец анализируемого периода по стр. 300 табл. 1. На начало года валюта баланса составляла 79 000 тыс. руб., на конец — 259 900 тыс. руб. Динамика изменения положительна: валюта ба​ланса возросла (в 3,3 раза), что может быть связано либо с акти​визацией деятельности предприятия, либо с инфляционным рос​том цен и переоценкой основных фондов (причины будут установ​лены в ходе последующего анализа).
Отрицательная динамика валюты баланса говорит о снижении объема производства с возможным дальнейшим выводом о неплатежеспособности предприятия.
Для анализа структуры и динамики актива и пассиса баланса проведе​ны расчеты, результаты которых приведены в табл. 3.

Таблица 3

Результаты расчетов для анализа актива  и пассива баланса
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) * 
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 190 41 000 47 500 51,9 18,3 6 500 -33,62 15,9 3,6

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 290 38 000 212 400 48,1 81,7 174 400 33,62 458,9 96,4

      В том числе

      запасы 210 11 200 78 500

14,2 30,2 67 300 16,0 600,9 37,2

      НДС 220 1 300 12 800

1,6 4,9 11 500 3,3 884,6 6,4

      деб. задолженность долгоср. 230 600 1 000

0,8 0,4 400 -0,4 0,0 0,2

      деб. задолженность краткоср. 240 14 000 92 000

17,7 35,4 78 000 17,7 557,1 43,1

      кртср. фин. вложения 250 2 000 1 000

2,5 0,4 -1 000 -2,1 0,0 -0,6

      денежные средства 260 8 700 25 100

11,0 9,7 16 400 -1,4 188,5 9,1

      прочие оборотные активы 270 200 2 000

0,3 0,8 1 800 0,5 0,0 1,0

БАЛАНС 300 79 000 259 900 100,0 100,0 180 900 0,0 229,0 100,0

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 490 44 200 76 000 55,9 29,2 31 800 -26,7 71,9 17,6

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

590 100 100 0,13 0,04 0 -0,09 0,00 0,00

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

690 34 700 183 800 43,9 70,7 149 100 26,8 429,7 82,4

      В том числе

      займы и кредиты 610 4 000 50 000

5,1 19,2 46 000 14,2 1 150,0 25,4

      кредиторская задолженность 620 30 500 133 500

38,6 51,4 103 000 12,8 337,7 56,9

      прочие кратк. обязательства

630+640+

650+660

200 300

0,3 0,1 100 -0,14 0,00 0,06

БАЛАНС 700 79 000 259 900 100,0 100,0 180 900 0,0 229,0 100,0

Изменения

Статьи актива баланса

Код 

строки

Абсолютные 

величины, тыс. руб.

Удельные        

веса, %


Данные таблицы свидетельствуют о резком снижении доли «Внеоборотных активов» в активе баланса с 51,9 до 18,3%. В аб​солютном выражении они несколько выросли (на 6500 тыс. руб.), но темп их прироста (15,9%) значительно ниже темпа прироста валюты баланса (229%). Рост оборотных активов произошел в ос​новном за счет увеличения доли «Дебиторской задолженности, пла​тежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты» (до 35,4%). Рост «Дебиторской задолженности» объяс​няется ростом продаж продукции предприятия с отсрочкой платежей по ней. Обращает на себя вни​мание рост «Запасов», темп прироста которых составил 600,9% при одновременном росте «Налога на добавленную стоимость по приоб​ретенным ценностям» (884,6%). Это обстоятельство делает необхо​димым анализ структуры «Запасов». Анализ структуры и динамики «Запасов» произведем с помощью данных табл. 4.
Таблица 4

Результаты расчетов для анализа запасов
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10

сырье, материалы и другие 

аналогичные ценности 

211 7 500 65 050 67,0 82,9 57 550 15,9 767,3 85,5

затраты в незавершенном 

производстве 

213 700 1 800 6,3 2,3 1 100 -4,0 157,1 1,6

готовая продукция и товары 

для перепродажи 

214 2 600 11 000 23,2 14,0 8 400 -9,2 0,0 12,5

товары отгруженные 215 300 50 2,7 0,1 -250 -2,6 -83,3 -0,4

расходы будущих периодов 216 100 600 0,9 0,8 500 -0,13 0,0 0,74

прочие запасы и затраты 217 0 0  -  - 0  -  - 0,0

ЗАПАСЫ 210 11 200,0 78 500,0 100,0 100,0 67 300,0 0,0 600,9 100,0

Изменения

Статьи актива баланса

Код 

строки

Абсолютные 

величины, тыс. руб.

Удельные        

веса, %


Результаты расчетов показали, что изменения в разделе «Запа​сы» вызваны ростом на 57 550 тыс. руб. «Сырья, материалов и других аналогичных ценностей» и темпом их прироста, который составил 767,3%. Главенствующая роль «Сырья, материалов и других аналогичных ценностей» в изменении «Запасов» подтвер​ждается удельным весом изменений по каждой статье в общей сумме изменений (гр. 10), который составляет 85,5%. По осталь​ным статьям изменения незначительны (от 0,4 до 12,5%).
Анализ структуры и динамики пассивов. В процессе анализа структуры пассивов баланса определяются соотношение между за​емными и собственными источниками средств предприятия и струк​тура заемных средств (долгосрочных и краткосрочных кредитов).
Из таблицы 3 видно, что за исследуемый период произошло сни​жение доли источников собственных средств (стр. 490 «Капита​лы и резервы») с 55,9 до 29,2% и, несмотря на увеличение в абсо​лютных величинах (на 31 800 тыс. руб.), удельный вес источни​ков собственных средств по сравнению с началом периода уменьшился на 26,7%, т.е. темп прироста составил лишь 71,9% (при общем темпе прироста валюты баланса 229%). Таким обра​зом, изменение данной статьи несущественно в общей величине изменений валюты баланса (17,6%).
Долгосрочные обязательства (стр. 590) минимальны как по сво​ей абсолютной величине 100 тыс. руб., так и по доле в валюте баланса (0,1%), поэтому ими при анализе динамики изменений можно пренебречь.
На фоне снижения доли собственных средств произошло рез​кое увеличение с 43,9 до 70,7% краткосрочных обязательств (стр. 690), в том числе доля кредиторской задолженности увели​чилась с 38,6 до 51,4%, краткосрочных заемных средств — с 5,1 до 19,2% при очень незначительном (на 0,2%) снижении прочих краткосрочных пассивов.
Соотношение собственных и заемных средств предприятия в структуре пассивов баланса, значительное уменьшение удельного веса собственных средств на конец периода до 29,2% (предельно допустимый норматив — не менее 50%), необеспеченность дол​госрочными кредитами, значительная доля краткосрочных обяза​тельств (70,7%) свидетельствуют о рискованной деятельности ру​ководства предприятия, что может привести к неплатежеспособ​ности предприятия (такой риск может быть оправдан лишь ускорением оборачиваемости оборотных средств в отчетном пе​риоде, о чем можно будет сказать после анализа коэффициентов финансовых результатов деятельности предприятия).
По результатам общей оценки финансового состояния можно сделать вывод, что финансовая политика данного предприятия решает кратковременные задачи с возможным отрицательным эффектом в будущем. Несущественный рост валюты баланса сви​детельствует о снижении платежеспособности предприятия, что в дальнейшем может привести к банкротству.

3. Анализ финансовой устойчивости

Внешним проявлением финансовой устойчивости любого пред​приятия является платежеспособность, т.е. способность предпри​ятия обеспечивать собственными и заемными источниками пла​тежи по основным и оборотным производственным фондам для непрерывного процесса производства. Платежеспособность определяется степенью обеспеченности запасов и затрат источниками формирования.
Различают четыре типа финансовой устойчивости:
· абсолютная устойчивость финансового состояния — нали​чие у предприятия излишка собственных источников фор​мирования «Запасов» (СОС), что соответствует неравен​ству:
СОС ≥ О,
где СОС =  ПIII – АI – ЗНДС ,
ПIII   - итог раздела III пассива баланса «Капиталы и резервы»; 

АI     - итог раздела I актива баланса «Внеоборотные активы»; 

ЗНДС - запасы предприятия с учетом НДС.
На практике абсолютная устойчивость встречается крайне редко.  

· нормально устойчивое финансовое состояние — «Запасы» обеспечиваются суммой собственных средств предприятия и долгосрочных заемных средств, что соответствует нера​венству:

СОС < 0; СДС  ≥  0,
где СДС = СОС + ПIV,
ПIV    - итог раздела IV пассива баланса «Долгосрочные обяза​тельства».

· неустойчивое финансовое состояние — «Запасы» обеспечи​ваются за счет собственных и заемных средств (долгосроч​ных и краткосрочных), что соответствует неравенству:
СОС < 0; СДС < 0; СЗС  ≥  0,
где СЗС = СДС + ЗС ,
ЗС     - краткосрочные займы и кредиты.

· кризисное финансовое состояние (предприятие находится на грани банкротства) — «Запасы» не обеспечиваются источ​никами формирования, что соответствует неравенству:
СОС < 0; СДС < 0; СЗС < 0,

где  СОС   - излишек или недостаток собственных оборотных средств; 

СДС - излишек или недостаток собственных оборотных средств и долгосрочных заемных средств; 

СЗС  - излишек или недостаток собственных оборотных средств и заемных средств (долгосрочных и краткосроч​ных).
В табл. 5 приведены расчеты для анализа финансовой устой​чивости предприятия.
Таблица 5

 Результаты расчетов для анализа запасов

[image: image26.emf]на начало 

периода

на конец 

периода

1. Источники собственных средств 490 44 200 76 000

2. Внеоборотные активы 190 41 000 47 500

3.

Наличие собственных оборотных средств 

(стр. 1 - стр. 2)

3 200 28 500

4. Долгосрочные займы и кредиты 510 100 100

5.

Наличие собственных и долгосрочных 

заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)

3 300 28 600

6. Краткосрочные займы и кредиты 610 4 000 50 000

7.

Общая величина источников формирования 

запасов (стр. 5 + стр. 6)

7 300 78 600

8. Запасы и НДС 210 + 220 12 500 91 300

9.

Излишек (+) или недостаток (-) собственных 

оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС

-9 300 -62 800

10.

Излишек (+) или недостаток (-) собственных 

и долгосрочных заемных оборотных средств                          

(стр. 5 - стр. 8), СДС

-9 200 -62 700

11.

Излишек (+) или недостаток (-) общей 

величины источников формирования 

запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС

-5 200 -12 700

Значение, тыс. руб.

Код 

строки 

баланса

Показатели


Данные табл. 5 позволяют сде​лать вывод, что на начало периода предприятие находилось в кри​зисном финансовом состоянии:
СОС = - 9300 < 0; СДС = - 9200 < 0; СЗС = - 200 < 0,

на конец периода – также в кризисном финансовом состоянии:
СОС = - 62 800 < 0; СДС = - 61 700 < 0; СЗС - - 12 700 < 0.
Платежеспособность предприятия остается низкой из-за нео​беспеченности запасов и затрат собственными и приравненными к ним {долгосрочными заемными) средствами.
4. Анализ ликвидности баланса

Анализ ликвидности баланса позволяет оценить кредитоспо​собность предприятия, т.е. его способность рассчитываться по своим обязательствам. Ликвидность определяется покрытием обя​зательств предприятия его активами, срок превращения которых в деньги соответствует сроку погашения обязательств.
По степени ликвидности активы делятся на:
· наиболее ликвидные активы (сумма денежных средств и краткосрочных финансовых вложений предприятия), НЛА;
· быстро реализуемые активы (сумма дебиторской задолжен​ности со сроком погашения менее года и прочих активов), БРА;
· медленно реализуемые активы (сумма дебиторской задол​женности со сроком погашения более года, запасов, за ис​ключением расходов будущих периодов, НДС по приобре​тенным ценностям и долгосрочных финансовых вложений), МРА;
· трудно реализуемые активы (внеоборотные активы за выче​том долгосрочных финансовых вложений), ТРА.
По срочности обязательств пассивы подразделяются на:
· наиболее срочные обязательства (сумма кредиторской задол​женности и прочих краткосрочных пассивов), НСО;
· краткосрочные пассивы (краткосрочные займы и кредиты), КСП;
· долгосрочные пассивы (итог раздела IV пассива баланса), ДСП;
· постоянные пассивы (сумма капитала и резервов, доходов бу​дущих периодов, резервов предстоящих расходов и плате​жей, скорректированная на величину расходов будущих пе​риодов), ПСП.
Для соблюдения абсолютной ликвидности баланса должны со​блюдаться следующие неравенства:

НЛА ≥ НСО,

БРА ≥ КСП,

МРА ≥ ДСП,

ТРА ≤ ПСП.
Первые два неравенства характеризуют текущую ликвид​ность, вторые два неравенства – перспективную.
Для комплексной оценки ликвидности баланса (применяемой, например, для выбора наиболее надежного партнера) рассчитыва​ется коэффициент общей ликвидности баланса. Для соблюдения ликвидности коэффициент должен быть больше или равен едини​це. Порядок расчета и результаты для анализа ликвидности балан​са приводятся в табл. 6.
На основе полученных данных можно сделать вывод о низкой ликвидности предприятия. Неравенство НЛА ≥ НСО не соблюдено (пла​тежный недостаток на начало периода — 19 900 тыс. руб., на ко​нец периода — 107 550 тыс. руб.), что свидетельствует о неспо​собности предприятия рассчитаться по наиболее срочным обяза​тельствам. Несмотря на то, что неравенство БРА ≥ КСП соблюдается (есть платежный излишек как на начало — 10 200 тыс. руб., так и на конец периода — 44 000 тыс. руб.), текущая платежеспособ​ность предприятия неудовлетворительна.
Соблюдение последних двух неравенств свидетельствует о до​статочности перспективной ликвидности предприятия. Но в реаль​ной платежной ситуации менее ликвидные активы не могут заме​стить более ликвидные, а перспективная ликвидность — текущую.
Коэффициент общей ликвидности снизился с 0,67 до 0,63 из-за недостаточности наиболее ликвидных активов для покрытия наиболее срочных обязательств.

Таблица 6 

Порядок и результаты расчетов для анализа ликвидности баланса
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5. Анализ коэффициентов финансового состояния
Финансовые коэффициенты рассчитываются и анали​зируются для исследования изменения финансового положения пред​приятия. Наиболее важные финансовые коэффициенты, порядок их расчета, нормальные ограничения и их расчетные величины на на​чало и конец анализируемого периода приведены в табл. 7.
Анализ финансовых коэффициентов по данным таблицы позво​ляет сделать вывод об общем ухудшении финансового положения предприятия.
Снизился коэффициент автономии с 0,56 до 0,29, что свиде​тельствует о снижении финансовой независимости предприятия, повышении риска финансовых затруднений в будущем. Такая тен​денция, с точки зрения кредиторов, снижает гарантии погашения предприятием своих обязательств.
Существенное превышение коэффициента соотношения заем​ных и собственных средств относительно нормального ограниче​ния на конец периода (2,42) свидетельствует о недостаточности собственных средств предприятия для покрытия своих обяза​тельств на конец периода.
Коэффициент маневренности немного вырос, что свидетельству​ет о незначительном повышении величины собственных средств предприятия, находящихся в мобильной форме, и повышении возможностей ма​неврирования этими средствами.
Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственны​ми источниками формирования несколько возрос (с 0,26 до 0,31), однако он ниже нормативного значения (1) почти втрое. Это сви​детельствует о недостаточной обеспеченности запасов и затрат собственными источниками формирования.
Таблица 7

 Данные для анализа финансовых коэффициентов
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Коэффициент абсолютной ликвидности снизился с 0,31 до 0,14 и стал ниже нормативного значения. Очевидно, в ближайшее вре​мя возможно погашение лишь незначительной части краткосроч​ной задолженности предприятия.
Уменьшение коэффициента ликвидности с 0,72 до 0,65 свиде​тельствует о снижении платежных возможностей предприятия при условии своевременного проведения расчетов с дебиторами. При таком значении коэффициента ликвидности предприятию сложно будет получить кредит банка.
Коэффициент покрытия повысился с 1,1 до 1,16, но он ниже нормативного значения как на начало, так и на конец периода. Это говорит о низких платежных возможностях предприятия даже при условии своевременных расчетов с дебиторами и реализации (в случае необходимости) материальных оборотных средств. В та​кой ситуации акции и облигации предприятия неликвидны.
Коэффициент имущества производственного назначения на начало периода составляет 0,62, что выше нормативного значения (0,5). Однако к концу периода значение снизилось до 0,44, поэто​му для нормализации коэффициента целесообразно привлечение долгосрочных заемных, средств для увеличения имущества произ​водственного назначения.
Значение коэффициента банкротства не намного выше нормативного, но по крайней мере увеличивается, что свиде​тельствует о тенденции к снижению возможной угрозы банкротства предприятия.
6. Анализ финансовых результатов

Анализ финансовых результатов включает в себя оценку дина​мики показателей прибыли, рентабельности и деловой активнос​ти предприятия.
Для анализа данных динамики прибыли выполнены расчеты, ко​торые представлены в табл. 8.

Удельный вес «Прибыли» в «Выручке» снизился, с 44,0 до 31,4%, т.е. на 12,6 процентных пункта. Темп прироста «Прибыли» (216,4%) значительно ниже темпа прироста «Себестоимости» (454,6%). Удель​ный вес изменений «Прибыли» в общей сумме изменений составил лишь 27,7%, в то время как удельный вес «Себестоимости» равен 62,9%. Это говорит о том, что увеличение затрат на изготовление про​дукции не сопровождается ростом прибыли. Структура прибыли показывает, что «Прибыль» предприятия формируется исключительно за счет «Выручки от продаж продукции (работ, услуг)», такие источ​ники дохода, как «Доходы от участия в других организациях», «Вне​реализационные доходы», не используются.

Анализ рентабельности и деловой активности проводится по​средством расчета коэффициентов оборачиваемости и рентабель​ности, приведенных в табл. 9.

Рост отдельных коэффициентов, характеризующих деловую ак​тивность и рентабельность анализируемого предприятия, не отра​жает действительной скорости оборота его средств. Так, рост ко​эффициента рентабельности внеоборотных активов (с 1,34 до 3,66) объясняется уменьшением доли внеоборотных активов, а не рос​том прибыли. Рост коэффициента рентабельности собственного капитала (с 1,24 до 2,29) связан не с ростом прибыли, а с умень​шением доли собственного капитала. Рост коэффициента рентабельности перманентного капитала (с 1,24 до 2,29) объясняется практическим отсутствием долгосрочных кредитов и уменьшени​ем доли собственного капитала. Увеличение коэффициента общей оборачиваемости капитала (с 1,58 до 2,14) связано с относитель​ным уменьшением капитала предприятия в анализируемом пери​оде. Фондоотдача выросла (с 3,05 до 11,68) из-за относительного уменьшения внеоборотных активов. Рост коэффициента оборачи​ваемости собственного капитала (с 2,83 до 7,30) вызван уменьше​нием величины собственных средств.    
Таблица 8

 Данные для анализа динамики показателей прибыли
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Выручка (нетто) от продажи 555 000 125 000 100,0 100,0 430 000 0,0 344,0 100,0

Себестоимость проданных 

товаров, продукции, работ, 

услуг

330 000 59 500 47,6 59,5 270 500 11,9 454,6 62,9

Коммерческие расходы 1 000 500 0,4 0,2 500 -0,2 100,0 0,1

Управленческие расходы 50 000 10 000 8,0 9,0 40 000 1,0 400,0 9,3

Прибыль (убыток) от продаж 174 000 55 000 44,0 31,4 119 000 -12,6 216,4 27,7

Проценты к получению  -  -  -  -  -  -  -  -

Проценты к уплате  -  -  -  -  -  -  -  -

Доходы от участия в других 

организациях

 -  -  -  -  -  -  -  -

Прочие доходы  -  -  -  -  -  -  -  -

Прочие расходы  -  -  -  -  -  -  -  -

Прибыль (убыток) до 

налогооблажения

174 000 55 000 44,0 31,4 119 000,0 -12,6 216,4 27,7

Изменения

Показатели
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Удельные        

веса, %


Снижение коэффициента рентабельности продаж (с 0,44 до 0,31) говорит о снижении спроса на продукцию предприятия. Снижение коэффициента рентабельности всего капитала предпри​ятия (с 0,70 до 0,67) свидетельствует о снижении эффективности использования имущества предприятия. Уменьшение коэффици​ента оборачиваемости мобильных средств (с 3,29 до 2,61) и коэф​фициента оборачиваемости материальных оборотных средств (с 10 до 6,08) показывает снижение скорости оборота мобиль​ных средств (в том числе материальных) и снижение эффективно​сти их использования. Скорость оборота готовой продукции не​сколько увеличилась с 48,08 до 50,45 (коэффициент оборачивае​мости   готовой   продукции).   Замедление   скорости оборота дебиторской задолженности с 8,93 до 6,03 (коэффициент обора​чиваемости дебиторской задолженности) и увеличение среднего срока ее оборота с 40,88 до 60,5 дней (коэффициент среднего срока оборота дебиторской задолженности) показывают расширение кредита, предоставляемого предприятием. Ускорение оборота креди​торской задолженности с 4,10 до 4,16 (коэффициент оборачивае​мости кредиторской задолженности) и уменьшение среднего сро​ка ее оборота с 89,06 до 87,8 дней (коэффициент среднего срока оборота кредиторской задолженности) показывают уменьшение кредита, предоставляемого предприятию.
Анализ деловой активности и рентабельности свидетельству​ет о снижении активности и рентабельности за анализируемый  период на рассматриваемом предприятии.
ОБЩИЕ ВЫВОДЫ. Эффективность производства на рассмот​ренном условном предприятии в анализируемом периоде снизи​лась — себестоимость изготовления продукции растет быстрее, чем прибыль от ее реализации. Предприятие получает свою прибыль из одного источника — от продажи продукции, не получая дохода от вложения денег ни в другие предприятия, ни в ценные бумаги. Предприятие неспособно рас​считаться по наиболее срочным обязательствам, несмотря на пред​принимаемые руководством предприятия шаги по улучшению те​кущей ликвидности.
По результатам проведенного анализа можно сделать вывод, что перед предприятием стоит проблема выживания. Его финансовая политика решает кратковременные задачи, дающие положитель​ный результат на коротком промежутке времени с возможным от​рицательным результатом в будущем, что во многом обусловлено отсутствием финансовой стратегии предприятия — комплексной программы действий, главной целью которой является обеспече​ние предприятия необходимыми денежными ресурсами. 

Таблица 9

 Данные для анализа рентабельности и деловой активности предприятия
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В / (З + НДС) 10,00 6,08

9.Оборачиваемости готовой продукции

В / ГП 48,08 50,45

10.Оборачиваемости дебиторской 

задолженности

В / ДЗ<1 8,93 6,03

11.Среднего срока оборота дебиторской 

задолженности, в днях

(N х ДЗ<1)/В 40,88 60,50

12.Оборачиваемости кредитоской 

задолженности

В / КЗ 4,10 4,16

13.Среднего срока оборота кредиторской 

задолженности, в днях

(N х КЗ)/В 89,06 87,80

14.Фондоотдачи внеоборотных активов

В / А

1

3,05 11,68

15.Оборачиваемости собственного 

капитала

В / П

3

2,83 7,30

Наименование коэффициента

Расчетная величина

Порядок          

расчета
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налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям

стр.220

А

1 

—

итог раздела I баланса (актив) стр.190

А

2

—

итог раздела II баланса (актив)  стр.290

П

3

—

итог раздела III баланса (пассив) стр.490

П

4

—

итог раздела IV баланса (пассив) стр.590

N —

300 или стр. 700

количество дней в анализируемом периоде

Отчет о прибылях и убытках

 

Условные обозначения Код строки Баланса

Отчет о прибылях и убытках
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Пример проектирования методического обеспечения

Регламент документооборота ООО «Мега Драйв»

Общая схема документооборота.

 Каждая сделка должна быть:

1. Согласована руководителем подразделения, руководством компании (в отдельных случаях с финансовым директором, административным отделом, юристом, бухгалтерией, службой безопасности);

2.  Надлежащим образом оформлена и отражена в бухгалтерии компании.
Этапы:
1.
Согласование сделки.
Ответственный - специалист.
На основе заявки покупателя, предложений поставщиков формируется номенклатура товара цены покупки и продажи. На основе данной информации подготавливается ТЭО сделки, передается на согласование руководителю подразделения. Подписанное руководителем подразделения ТЭО передается на согласование руководителю организации. Согласованное и подписанное ТЭО сделки регламентирует основные параметры сделки на весь срок ее осуществления.

2.
Подписание договора
Ответственный - специалист.
Между компаниями на каждом участке схемы сделки должны быть подписаны договоры купли-продажи (или иные в соответствии с ТЭО). Договоры с внешними контрагентами (поставщиками и покупателями) подготавливаются по форме, разработанной юридическим (административным) отделом компании, или по форме, предложенной контрагентом, и должны быть подписаны с обеих сторон до начала совершения отгрузок и платежей по договору. Проект договора предоставляется для согласования в административный и юридический отделы компании (для отдельных договоров предусмотрено визирование финансового директора, службы безопасности и бухгалтерии). Номенклатура, количество и цена товара должны быть указаны в договоре или в приложении к договору. Приложение к договору с внешним контрагентом должно быть подписано до начала совершения отгрузок и платежей по договору. Номер договора может присваиваться как компанией, так и контрагентом.
3.
Осуществление платежа по сделке
Ответственный - специалист (руководитель подразделения)

Для   осуществления   компанией   платежа   контрагенту   необходимо   предъявить основание платежа (счет, договор, спецификацию или распоряжение на оплату), согласовать его с руководителем подразделения (в отдельном случае с финансовым директором) и утвердить «к оплате» у руководителя компании, после чего указанные документы передаются в бухгалтерию компании для оплаты. Срок оплаты должен соответствовать условиям договора или приложения, по которому происходит оплата (предоплата, оплата по факту поставки и пр.). Счета контрагентов на оплату должны быть в    обязательном порядке подписаны руководителем и главным бухгалтером организации   и подтверждены печатью. В случае если счет подписывается другим уполномоченным лицом (коммерческим директором, директором по сбыту и т.д.), то к счету прилагается соответствующая    доверенность.    Счета,    подписанные    не уполномоченными на то лицами, не принимаются. 

В случае если платеж должен быть произведен какой-либо другой организации, имеющей отношения с организацией-контрагентом, необходимо предоставить письмо от контрагента с просьбой  произвести платеж другой  организации.  В  назначении платежа в этом случае необходимо указать за какую организацию и на каком основании (номер письма) осуществляется платеж. Письмо в обязательном порядке подписывается руководителем и главным бухгалтером организации-контрагента и подтверждается печатью. В случае если письмо подписывается другим уполномоченным руководителем (коммерческим директором, финансовым директором, директором по сбыту и т.д.), то к письму прилагается соответствующая доверенность. Подпись главного бухгалтера обязательна.

В случав если платеж должен быть произведен по реквизитам отличным от тех, которые указаны в договоре с контрагентом-получателем платежа, необходимо предоставить письмо от контрагента с просьбой произвести платеж по новым реквизитам.

4. Получение, регистрация входящих отгрузочных документов по сделке.

Ответственный — специалист.

На каждую партию товара, поставляемую по договору, поставщик обязан предоставить документы, оформляющие поставку товара (входящие отгрузочные документы). Данные документы (или их факсимильные копии) должны быть получены, проверены специалистами и в полном объеме сданы в административный отдел делопроизводителю согласно срокам, указанным в Приложении №2.

Специалист должен предоставить делопроизводителю входящие отгрузочные документы (их факсимильные копии) до момента отгрузки товара покупателю. В случае если входящие отгрузочные документы не предоставлены в срок, необходимо проводить действия, направленные на обеспечение выполнения поставщиком вышеуказанных требований.

5. Подготовка документов по сделке.

Ответственный - специалист.

На каждую партию товара для каждого участка в схеме сделки по ТЭО подготавливаются документы, оформляющие продажу покупателю (исходящие отгрузочные документы).

Данные документы оформляются в административном отделе (при условии предоставления всех необходимых, правильно оформленных входящих/исходящих документов для осуществления оформления).

6. Предоставление документов покупателю.

Ответственный: делопроизводитель (специалист).

При отпуске автомобилей или прочего товара исходящие отгрузочные документы должны быть проверены специалистом и подписаны начальником подразделения, после чего эти документы подписываются руководством компании и предоставляются покупателю на подписание. После подписания документов покупателем по одному экземпляру всех документов передаются делопроизводителю в административный отдел.

7. Получение оригиналов документов, закрытие сделки.

Ответственный - специалист.

В течение 15-ти дней с момента осуществления поставки необходимо предоставить в административный отдел (бухгалтерию) компании подписанные оригиналы входящих (исходящих) документов от контрагента, в случае если ранее были предоставлены их факсовые копии.

ИСХОДЯЩАЯ ДОКУМЕНТАЦИ, ВЫДАВАЕМАЯ КЛИЕНТУ ПРИ ПРИОБРЕТЕНИИ ИМ АВТОМОБИЛЯ (номерного агрегата)

	Документы на отпуск а/м (безналичная форма оплаты)
	Документы на отпуск а/м (наличная форма оплаты)

	1. Договор и/или счет оплаты
	1.  Договор

	2.  Счет-фактура
	2. Счет-фактура

	3.  Товарная накладная
	3. Товарная накладная

	4.  Акт приема-передачи
	4. Акт приема-передачи

	5.  Справка-счет (при необходимости)
	5. Справка-счет (при необходимости)

	6.  ПТС (ПСМ, ПШТС)
	6. ПТС (ЛСМ, ПШТС)

	7. Транзитные номера
	7. Транзитные номера

	8. Сервисные книжки
	8. Сервисные книжки

	9. Одобрения типа транспортного средства, сертификаты.
	9. Одобрения типа транспортного средства, сертификаты

	10. Пропуск на выезд с территории завода
	10.  Кассовый чек

	
	11.  Приходный ордер

	
	12. Пропуск на выезд с территории завода

	ВХОДЯЩАЯ ДОКУМЕНТАЦИЯ

ПРИ ПРИОБРЕТЕНИИ АВТОМОБИЛЯ (номерного агрегата) ООО «Мега Драйв»

	Документы на приобретенный  а/м

 (безналичная форма оплаты)
	Документы на приобретенный а/м 

(наличная форма оплаты)

	1. Договор или счет
	1. Договор или счет

	2.  Счет-фактура
	2.  Счет-фактура

	3. Товарная накладная
	3.  Товарная накладная

	4.  Акт приема-передачи
	4.  Акт приема-передачи

	5.  Справка-счет (при необходимости)
	5.  Справка-счет (при необходимости)

	6. ПТС (ПСМ, ПШТС)
	6. ПТС (ПСМ, ПШТС)

	7.  Транзитные номера
	7.  Транзитные номера

	8. Сервисные книжки
	8.  Сервисные книжки

	9. Одобрения типа транспортного средства сертификат.
	9.  Одобрения типа транспортного средства, сертификаты 

	
	10. Кассовый чек

	
	11.  Приходный ордер 
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Пример  и пояснения к расчету показателей эффективности логистических инвестиционных проектов

В основу расчета положен ПРИНЦИП НЕРАВНО​ЦЕННОСТИ СОВРЕМЕННЫХ И БУДУЩИХ БЛАГ. Он состоит в том, что любому руководителю предприятия небезразлична не только сумма производимых им затрат, но и то, когда он их вкладывает, не только величина доходов, но и время, через которое он их получает. Будущие деньги всегда дешевле сегодняшних, и не только из-за инфляции. Деньги, полученные сегодня, через год могли бы "обернуться" и принести руководителю предприятия доход, и, таким образом, если руководитель предприятия по​лучает их только через год, он теряет эту возможность. Приведем пример,  если предприятие заключило сделку на 10 млн. руб. и с ним расплатились сразу же, то, положив эти деньги на депозит в банк, оно получит через год процентный доход. Пусть ставка банка по депозитам равна 20%, налогообложение отсутствует. Тогда через год на его счете будет находиться сумма:
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Если же с ним расплатятся через год, то оно получит свои 10 млн. руб. и потеряет       2 млн. руб. в виде нереализованной возможности получить процентный доход по депозиту. Продолжаем пример. 

Пусть банк начисляет сложные проценты, капитализируя доходы один раз в год. Это означает, что по окончании каждого года доходы присоединяются к основной сумме депозита и на них также начинают начисляться проценты по ставке 20% годовых. Тогда через 2 года на счете инвестора будет находится сумма:
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Таким образом, через  n   лет эту сумму можно рассчитать по формуле  (1).


[image: image35.wmf](

)

t

I

PV

FV

+

´

=

1

                                                    (1),
где  PV — современная стоимость, или сумма в "сегодняшней" оценке (т. е. 10 млн. руб.); 

  i     — процентная ставка, но не в процентах, а в долях единицы (т. е. 20% /100% = 0,2);

 FV — будущая стоимость PV (т.e. через год это 12 млн. руб., через два - 14,4 млн. руб.);

  t  — время от момента  получения результата  (произведения затрат) до момента сравнения, измеряемое в годах.

Из сказанного можно сделать вывод, что 10 млн. руб. в современных деньгах эквивалентны 14,4 млн. руб. в оценке  через 2 года и 12 млн. руб. в оценке через год.  Но верно и обратное: 14,4 млн. руб., полученные через 2 года, равны (эквивалентны) 10 млн. руб. при процентной ставке 20% годовых и начислении (капитализации) процентов один раз в год.

Поэтому при оценке эффективности инвестиционных проектов необходимо приведение (дисконтирование) всех расчетных показателей к стоимости момента сравнения.

Приведение величин затрат и результатов осуществляется путем умножения их на коэффициент дисконтирования (t, определяемый для постоянной нормы дисконта Е по формуле (2).
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                                                            (2),

где  t — время от момента получения результата (произведения затрат) до момента сравнения, измеряемое в годах.

Норма дисконта E – коэффициент доходности капитала (отношение величины дохода к капитальным вложениям), при которой другие инвесторы согласны вложить свои средства в создание проектов аналогичного профиля (иногда норму дисконта так и называют – ставка альтернативного вложения). 

1. ДИАГРАММА ДЕНЕЖНЫХ ПОТОКОВ (КЕШ-ФЛОУ). Эффек​тивность того или иного инвестиционного решения нельзя оценить, не зная, как распределяются капиталовложения и доходы во времени. Представление об этом дает диаграмма, на горизонтальной оси кото​рой откладывается время, а на вертикальной – денежные средства  (" – " - расходы, " + " - доходы). Величина (КФ), отражаемая на диа​грамме, называется "кеш-флоу", или денежный поток. Рассчитывается по формуле (3).


(3)

Каждому моменту времени соответствует свое значение КФ.

По  существу,   в   тот   период,   когда   КФ   >   0,   проект  дает  доход,   когда КФ < 0, требует дополнительных инвестиций.

1

2. ИНДЕКС ДОХОДНОСТИ (соотношения затраты/выгоды) (ИД) – это соотношение всей суммы дискон​тированных чистых доходов по проекту (D) к сумме дисконтированных инвестиционных затрат (K) – формула (4).



                                                                             (4),
где  D  — сумма дискон​тированных чистых доходов по проекту, 

       K   — сумма дискон​тированных инвестиционных затрат по проекту.

Значение показателя ИД > 1 означает, что инвестиции в проект оку​паются в течение срока его жизни, меньшее же значение означает, что логистический проект неэффективен и вложенные в него денежные средства в срок реализации проекта не окупятся. Показатель, кроме того, используется для ранжирования проектов с целью формирования их рационального набора для первоочередного финансирования. Проекты в этом случае включаются в набор в порядке убывания показателя ИД в пределах бюджета, выделенного на цели проектного финансирования. Однако такой способ формирования рационально​го проектного набора применяется только в случае относительно мелких проек​тов по сравнению с общим бюджетом и может привести к возникновению не​желательных системных эффектов (например, набор проектов, сформированный таким образом, может быть недиверсифицированным).

Пример.

С целью повышения объемов продаж торговая компания Х решила приобрести складской комплекс. 

Стоимость складского комплекса — 12,5 млн. долл. США, стоимость оборудования и его монтаж — 0,5 млн. долл., продолжительность предрабочего периода (включая монтаж силами компании, отладку режима работы оборудо​вания, обучение персонала) — 1 год.

Среднегодовой объем продаж складского комплекса оценивается  в 25 млн. долл. в год, текущие затраты — 19 млн. долл. в год, в том числе аморти​зация — 2 млн. долл. в год.

В первый год требуется дополнительно инвестировать 1 млн. долл. в со​оружение дороги, организацию снабжения, получение лицен​зии и т.п.

Принять во внимание, что норма дисконта (ставка альтернативного вложения) принята на уровне 25%. Прибыль проекта облагается налогом по ставке 30%. Срок работы оборудования 10 лет, в течение которого оборудование полностью изнашивается, остаточная стои​мость равна нулю. Общий срок жизни проекта, включая конструктивную и про​дуктивную стадии, равен, таким образом, 11 годам. Определить ИД.

K в нулевом периоде (покупка складского комплекса и оплата «вперед» за монтаж и обучение) = 12,5 млн. долл.  + 0,5 млн  долл. = 13 млн. долл.

в первый год: (инфраструктура, организация снабжения): 1 млн.  долл.
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Согласно исходным данным поступления планируются на 2-м году реализации проекта (после вложения всех инвестиций и запуска в рабочем режиме складского комплекса). Сумма этих поступлений в год составит: 

(25 млн. долл. – 19 млн. долл.) × (1 – 0,3) + 2 млн. долл. = 6,2 млн. долл.

Следовательно, дисконтированная сумма чистых доходов по проекту (на начало второго года):
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REF  SHAPE  \* MERGEFORMAT где  Т — временной период расчета (срок реализации проекта).
Рассчитаем индекс доходности (соотношения затраты/выгоды):
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В нашем случае значение показателя ИД = 1,283 > 1  — это означает, что проект эффективен и вложенные в него инвестиции оку​пятся в течение срока его жизни. 

Недостатком показателя ИД является также то, что он не учитывает объема полу​чаемой выгоды. Если, например, нефтедобывающая компания делает выбор из двух объектов инвестирования, один из которых – уникальное по составу и качеству нефти, а вто​рой — среднее месторождение, то выбор будет, скорее всего, в пользу уникального, даже если рентабельность инвестиций в него будет несколько ниже. Этот эффект масштаба учитывается при расчете и анализе чистого дисконтированного дохода.

3. РЕНТАБЕЛЬНОСТЬ ПРОЕКТА (среднегодовая рентабельность инвестиций) (Р) является разновидностью индекса доходности, соотнесенного со сроком реализации проекта – формула (5). Этот показатель показывает, какой доход приносит каждый вложенный в проект рубль инвестиций. Его удобно использовать при сравнении альтернативных проектов.
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где  Т — срок реализации проекта. 

Критерием экономической эффективности логистического проекта является положительная рентабельность проекта.

Рассчитаем рентабельность проекта по условиям примера:
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Из расчета видно, что значение показателя Р = 2,576 % > 0, что означает, что проект эффективен. 

4. ЧИСТЫЙ ДИСКОНТИРОВАННЫЙ ДОХОД (ЧДД) – это сумма текущих эффектов за весь расчетный период, приведенная к начальному шагу или, другими словами,  разность между дисконтированными величинами поступлений D и инвестиционных затрат K по проекту – формула (6).
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REF  SHAPE  \* MERGEFORMAT где  D — сумма дискон​тированных чистых доходов по проекту, 

       К — сумма дискон​тированных инвестиционных затрат по проекту.

ЧДД измеряет всю массу дохода, полученного за период осуществления проекта, в современной стоимости и отражает не только выгоду, но и масштаб. Поэтому это один из наиболее популярных в практике критериев.

Критерием экономической эффективности логистического проекта является положительное значение ЧДД.

Положительное значение ЧДД показывает также, что доходность проекта больше, чем требуемая ставка, соответствующая риску проекта.

Рассчитаем ЧДД по складскому комплексу компании X (см. условия предыдущего примера):
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Таким образом, несмотря на то, что проект растянут на неопределенно длительный срок, эффект, выраженный в современных деньгах, составляет вполне определенную величину – 3,91 млн. долл. 

Хотя ЧДД – незаменимый показатель для оценки отдельного проекта, с его помощью невозможно сопоста​вить проекты, обладающие различными сроками жизни. Так, если оборудование действует недолго и быстро физически изнашивается, то оно быстрее может быть заменено на новое, и производительность труда на таком оборудовании может оказаться значительно выше, чем на долгодействующем. Выигрыш от более высо​кой производительности может оказаться больше, чем потери, связанные с более частой покупкой машин. Поэтому при большем значении ЧДД использование долгодействующего оборудования может оказаться менее рентабельным.

5. ВНУТРЕННЯЯ НОРМА ДОХОДНОСТИ (ВНД). Популярным показателем оценки проекта является внутренняя норма доходности IRR. Это, по определению, та ставка дисконта Евн, при которой доходы по проекту равны инвестиционным затратам: D = К. По существу, это доходность самого проекта, рассчитанная с учетом реинвестирования процентов. Популярность данного показателя объясняется тем, что это единствен​ный критерий из перечисленных, который не зависит от ставки дис​конта, выбираемой для расчетов в значительной степени произволь​но. Однако, для того чтобы сделать вывод об эффективности проекта, необходимо сравнить ВНД с требуемым уровнем доходности, который все равно нужно подобрать для анализируемого проекта.

То есть, исходя из выше изложенного, Евн (ВНД) определяется из равенства (7).
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Определим внутреннюю норму доходности для проекта покупки складского комплекса компании X. Для расчетов применим метод приблизительной оценки внутренней нормы доходности. Для этого проведем ряд вычислений ЧДД с постепенным увеличением дисконта до тех пор, пока ЧДД не станет отрицательным (таблица 1).
Таблица 1

Расчет ЧДД

	Дисконт Е, %
	25
	30
	35

	ЧДД, млн. долл.
	3,91
	0,975
	- 1,272


ВНД = 30% + ((0,975 / (0,975 – (-1,272) )) * (35% – 30%) ) = 32,17% > 25% (норма дисконта), следовательно, проект эффективен. 

Это означает, что доходность проекта, выра​женная как ставка сложного процента, равна 32,17% годовых. Если требуемый уровень доходности для данного проекта равен 25% годовых в ва​люте, то можно сказать, что проект выгоден, поскольку обеспечивает более вы​сокую доходность, чем требуется.

Следует заметить, что ВНД не столько оценивает сам проект, сколько из​меряет доходность процесса, который лежит в его основе. И если ЧДД измеря​ет массу получаемого дохода, то ВНД оценивает способность проекта генериро​вать доход с каждой единицы средств, вложенных в данный вид бизнеса. По​этому показатели ЧДД и ВНД при правильной их интерпретации не являются конкурирующими, но взаимно дополняют друг друга.

Метод внутренней нормы доходности как измеритель меры доходности проектов широко используется там, где про​цесс инвестирования и получения дохода трудно разделить во времени. В ре​альной практике часто бывает необходимо измерить доходность целого комплекса операций, проводимых в течение определенного срока. В таких случаях IRR является удобным инструментом для анализа.

6. СРОК ОКУПАЕМОСТИ
Решение проблемы сравнения проектов с раз​личными эффективностью и сроками действия можно получить, если поставить вопрос несколько иначе, в течение какого срока окупятся вложения или когда будут возвращены деньги, инвестированные в логистический проект. Для решения этого вопроса следует приравнять чистые доходы по проекту D к инвестиционным расходам К и выразить из этого урав​нения срок n. Это и будет тот срок, когда доходы сравняются с рас​ходами и, следовательно, окупят их – уравнение (8).  
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Однако на практике применяют метод приблизительной оценки срока окупаемости. 

В начале рассчитывается чистая текущая стоимость проекта (ЧТС) – это ЧДД нарастающим итогом (накопленной суммой). После этого срок окупаемости n рассчитывается по формуле (9).
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                                                   (9),
где   t – последний год (период) реализации проекта, при котором разность накопленного дисконтированного дохода и дисконтированных затрат (чистая текущая стоимость) принимает отрицательное значение;

ЧТС (t_) – последнее отрицательное значение чистой текущей стоимости;

ЧТС (t+) – первое положительное значение чистой текущей стоимости.

Критерием экономической эффективности логистического проекта является значение срока окупаемости, не превышающее срока реализации проекта.

Рассмотрим этот метод на примере покупки складского комплекса компании Х (таблица 2). 

Таблица 2

 Расчет дисконтированного срока окупаемости проекта

[image: image48.emf]Годы (периоды расчета) 0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11

КЕШ-ФЛОУ -13,00 -1,00 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20 6,20

48,00

Коэффицент дисконтирования 1,0000 0,8000 0,6400 0,5120 0,4096 0,3277 0,2621 0,2097 0,1678 0,1342 0,1074 0,0859

 

Чистый дисконтированный доход  -13,00 -0,800 3,968 3,174 2,540 2,032 1,625 1,300 1,040 0,832 0,666 0,533

3,910

Чистая текущая стоимость -13,00 -13,80 -9,832 -6,658 -4,118 -2,086 -0,461 0,839 1,879 2,711 3,377 3,910

 

Дисконтированный срок окупаемости (лет)

6,35

ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДИСКОНТИРОВАННОГ СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА


Срок окупаемости, определенный с учетом фактора времени:
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n=6,35 лет, что меньше срока реализации проекта  (11 лет), следовательно, проект эффективен.

Срок окупаемости может быть использован при оценке проекта только как вспомогательный показатель. Его недостатком является то, что данный метод оценки не учитывает разницу в доходах по проектам, получаемым после одного и того же периода окупаемости.

7. ТОЧКА БЕЗУБЫТОЧНОСТИ ПРОЕКТА
В анализе проектов, так же как и при оценке относительно мелких коммерческих идей и предложений, применяется расчет точки безубыточности. Вычисления и интерпре​тация полученных результатов при этом аналогичны: оценке подвер​гаются надежность проекта, возможность падения объема производ​ства ниже этой критической точки и, как следствие, остановка даль​нейшей работы над осуществлением проекта.

Пример.

Рассчитать точку безубыточности складской базы и построить график безубыточности, если известно, что:

V – грузооборот складской базы = 9 700 т/год;

CONST – постоянные затраты = 1 100 000 $/год;  

SP – стоимость переработки груза = 14,15 $/год за тонну;
PR – цена закупки товара = 5 000 $/т;  

TN – торговая надбавка при оптовой продаже товаров = 7,8 %;  

k – коэффициент для расчета оплаты процентов за кредит = 0,045 $/т.      

Доход базы Д ($/год) зависит от торговой надбавки TN (%) – формула (10).
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где V  — грузооборот складской базы, т/год;

 PR  — цена закупки, $/т.

Д = 9 700 × 5 000 × 7,8/100 = 3 783 000 $/год.

Прибыль базы П ($/год) равна разности дохода Д и издержек И ($/год) – формула (11).
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Издержки рассчитываются по формуле (12).
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Постоянные затраты (CONST, $/год) не зависят от грузооборота склада – формула (13). 

К ним относятся расходы на аренду складского помещения Аp, амортизация техники Ам, оплата электроэнергии Эл, заработная плата управленческого персонала и специалистов Зп:
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Переменные издержки VAR, то есть издержки, зависящие от грузооборота, складываются из процентов за кредит (если он имеется) и стоимости грузопереработки – формула (14). 
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Хранящийся на складе запас, в общем случае пропорциональный V, требует его оплаты по цене закупки, для чего в банке берется кредит. А за кредит платятся проценты, Пр. Проценты рассчитываются по формуле (15).
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где k  — коэффициент пропорциональности, зависящий от величины запаса и банковского процента.

Пр = 0,045 × 9 700 × 5 000 = 2 182 500  $/год.

Стоимость грузопереработки SP, связана исключительно с организацией на складе материальных потоков. Стоимость управления группами материальных потоков связана с оплатой  труда  производственного персонала, стоимость расходных материалов для складской техники и т.п.

SP = 14,15 х 9 700 = 137 255 $/год.

Следовательно, переменные издержки равны:

VAR = 2 182 500 + 137 255 = 2 319 755 $/год.

а издержки в целом:               И = 1 100 000 + 2 319 755 = 3 419 755 $/год.

Следовательно, прибыль складской базы равна:      П = 3 783 000 – 3 419 755 = 363 245 $/год.

Точка безубыточности – это положение нулевой прибыли или нулевых убытков на графике безубыточности, иллюстрирующем изменение валового дохода, прибыли и суммарных издержек (себестоимости) в зависимости от объема продаж (грузооборота складской базы).

Прибыль уменьшается с ростом величин и стоимости SP материальных потоков. Таким образом, решив методом подбора уравнения (16,17) можно найти так называемую точку безубыточности Tбу, т.е. такой минимальный гpузообоpот складской базы, ниже  которого  работа базы  становится убыточной. 

При V > Tбу база работает с прибылью, при меньшем же объеме грузооборота – с убытком.
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Таким образом, точка безубыточности равна:
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На рисунке 2 представлен графический расчет точки безубыточности. Постоянные издержки на данном графике равны 1 100 000 $ и не зависят от объема продаж. Переменные издержки добавляются к постоянным, образуя суммарные издержки, изменяющиеся в зависимости от грузооборота складской базы. Наклон прямой, характеризующей изменение валового дохода, определяется торговой надбавкой, равной 7,8 %. Прямые валового дохода и суммарных издержек пересекаются при величине грузооборота, равного 7 498,52 тонны в год. Это значение соответствует точке безубыточности. При торговой надбавке 7,8 % складская база должна перерабатывать по крайней мере 7 498,52 тонны продукции в год, чтобы не терпеть убытков. Увеличить величину прибыли можно путем увеличения грузооборота складской базы и/или путем увеличения торговой надбавки при оптовой продаже товаров. 
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Рис.2. Расчет точки безубыточности
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Образец оформления списка используемой литературы
Список используемой литературы

1. Баранчеев В.П. и др. Инновационный менеджмент: Учеб. пособие / ГУУ. – ЗАО «Финстатинформ», 2000. – 127 с.

2. Дыбская В.В. Логистика для практиков. Эффективные решения в складировании и грузопереработке. – М.:ИПТИЛ ВИНИТИ РАН, 2002 – 264с.

3. Дыбская В.В. Логистический подход в решении складской обработки груза.-М.: «Брандес»,1997.стр.156-161.

4. Зуев В.А. нужен ли логистический проект склада./Логинфо.2004г.№ 04. стр.58-60.

5. Коммерческая логистика: Учебное пособие / Сост.М.В.Киршина.-М.:ИНФРА-М,200.-152с.

6. Корпоративная логистика. 300 ответов на вопросы профессионалов / Под общ. и научн. редакции проф. В.И.Сергеева. - М.:ИНФРА-М. 2004.-976с.

7. Логистика: управление в грузовых транспортно-логистических системах: Учебное пособие / Под ред. д-ра техн.наук, проф. Л.Б. Миротина. – М.:Юристъ, 2002.-414 с.

8. Логистика: Учеб. пособие / Под ред, проф. Б.А.Аникина. – М.: ИНФРА-М, 2002.-220с.-(Серия «Вопрос-ответ»).

9. Манжосов Г.П. Современный склад. Организация и технология. М.: КИА центр, 2003.224 с.

10. О складском учете. Законодательная база, инструкции и методические рекомендации.-М.:Буквица,1997.

11. Практикум по логистике. Учебное пособие. Под редакцией Б.А.Аникина.-М.:Инфра-М,1999.

12. Сергеев В.И. Логистика в бизнесе: Учебник.-М.:ИНФРА-М, 2001.-608с.-(Серия «Высшее образование»).

13. Томпсон А.А., Стрикленд А.Дж. Стратегический менеджмент. Искусство разработки и реализации стратегии: Учебник для вузов/Пер. с англ. под ред. Л.Г.Зайцева, М.И.Соколовой. – М: Банки и биржи, ЮНИТИ, 1998. – 576 с. 

14. Bowersox D.J., Closs D.J.Logistical Management/ Тhe Integrated Supply Chain Process. – The McGraw, New York.1996.

15. Артемьев В.П. Правовое регулирование Интернет // Технологии и средства связи, 2000, №2, с. 8-13.

16. Материалы сайта Admarket.ru 
17. Материалы сайта www.conditer.ru
18. Материалы сайта www.lfa.ru
19. Материалы сайта www.shokoladka.ru
Приложение 12

Образец оформления календарного плана-графика выполнения ДП

календарный план-график выполнения ДП

	№ п/п
	Наименование этапов работы
	Срок выполнения этапов работы

	1. 
	Общее ознакомление с деятельностью ОАО «ФТД «Царицыно»
	27.03 – 30.03

	2. 
	Ознакомление с организацией технологического процесса на складе
	31.03 – 10.04

	3. 
	Анализ грузопотока склада, оценка элементов системы складирования
	11.04 – 15.04

	4. 
	Анализ информационного обслуживания склада
	16.04 – 20.04

	5. 
	Написание введения и первой главы
	21.04 – 25.04

	6. 
	Корректировка введения и первой главы
	26.04 – 28.04

	7. 
	Написание второй главы и ее корректировка
	29.04 – 05.05

	8. 
	Выявление недостатков деятельности предприятия
	06.05 – 11.05

	9. 
	Проектирование логистического процесса на складе распределительного центра
	12.05 – 17.05

	10. 
	Расчет экономической эффективности
	18.05 – 20.05

	11. 
	Корректировка третьей главы
	21.05 – 22.05

	12. 
	Написание заключения
	22.05 – 24.05

	13. 
	Оформление дипломной работы
	24.05 – 25.05

	14. 
	Сдача дипломной работы
	25.05


Руководитель дипломного проекта: ___________    П.П. Петров, д.э.н., проф.

Студент:                                              ___________     И.И. Иванов

Приложение 13

Образец рецензии на ДП
Министерство образования и науки Российской Федерации
(МИНОБРНАУКИ РОССИИ)

Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение

высшего профессионального образования

«Государственный Университет Управления»

Институт заочного обучения
Специальность «Логистика и управление цепями поставок» - 080506
РЕЦЕНЗИЯ

на дипломный проект студента 4 (6) курса группы 1

специальности «Логистика и управление цепями поставок» - 080506

Ивана Ивановича Иванова, выполненный на тему: «Проектирование логистического процесса на складе распределительного центра (на примере ОАО «ФТД «Царицыно»).
Торговым представителям, работающим в регионах (представляющих региональные торговые сети, рынки, расположенные по всей России), чтобы быть конкурентноспособными необходимо постоянно поддерживать высокий ассортимент продукции различных производителей.

Торговые представители вынуждены закупать продукцию разных производителей, увеличивая тем самым лояльность постоянных потребителей и привлекая новых клиентов, что влечет за собой огромные издержки, связанные с доставкой продукции, транспортными расходами, потерей времени на размещение заказов и на получение товаров со склада-производителя и другие.

В этой связи, рецензируемый дипломный проект, предлагающий организовать функцию консолидации грузопотоков от основных поставщиков в г. Москве, является актуальным для ОАО «ФТД «Царицыно», а также для всех потенциальных потребителей этой продукции.

Содержание дипломного проекта полностью соответствует его теме и плану. Соблюдена также корреляция параграфов с основной темой дипломного проекта.

Дипломник при разработке данной темы проявил себя как знающий специалист, владеющий современными методическими подходами к разработке рекомендаций для совершенствования управления складским хозяйством на базе консолидации грузопотоков, умеющим аналитически мыслить, ставить сложные научные цели и находить адекватные пути их решения.

В аналитической части проведен ситуационный и финансовые анализ деятельности компании ОАО «ФТД «Царицыно», результаты которого позволили автору сделать выводы об имеющихся возможностях и направлениях развития организации.

В проектной части автором разработаны методические и практические рекомендации по совершенствованию управления складским хозяйством организации ОАО «ФТД «Царицыно», включающим в себя:

- организацию функции консолидации грузопотоков;

- перепроектирование основных зон склада.

Проект отличается проработанностью, содержит обоснованные предложения по организации функции консолидации грузопотоков на складе ОАО «ФТД «Царицыно».

Ценность настоящего проекта заключается в возможности практического использования результатов дипломной работы.

В качестве замечаний к дипломному проекту следует отметить одно. В дипломном проекте в недостаточной мере представлен анализ кадрового обеспечения организации.

Отмеченное замечание не снижает общей положительной оценки дипломного проекта.

Дипломный проект выполнен на высоком практическом и теоретическом уровне и является самостоятельной работой автора.

В целом, дипломный проект представляет собой законченную работу, полностью соответствует всем необходимым требованиям, предъявляемым к дипломным работам, и заслуживает отличной оценки.

Рецензент:              

Директор департамента логистики    

ОАО «ФТД «Царицыно», к.э.н., доц.        _____________           Р.Р. Романов

             (подпись)    

                  МП                                  

Содержание

4Введение


41. Общие требования к дипломному проектированию


62. Тематика дипломного проектирования


83. Структура дипломного проекта


94. Требования к оформлению структурных элементов дипломного проекта


135. Содержание дипломного проекта


135.1. Титульный лист


135.2. Задание студенту на выполнение дипломного проекта


145.3. Аннотация


145.4. Содержание


145.5. Список используемых сокращений


155.6. Введение


155.7. Основные разделы


155.7.1.  Аналитическая часть


165.7.1.6. Обобщенные выводы по анализу объекта и перечень проектируемых мероприятий


165.7.1.1. Краткая характеристика исследуемого объекта


195.7.1.2. Ситуационный анализ исследуемого объекта


245.7.1.3. Анализ финансово-экономической деятельности организации


265.7.1.4. Анализ производственно-хозяйственной деятельности исследуемого объекта


375.7.1.6. Обобщенные выводы по анализу объекта и перечень проектируемых мероприятий


385.7.2. Научно-методическое обоснование проектных мероприятий


395.7.3. Проектная часть


395.7.3.1. Проектирование мероприятий по совершенствованию логистической системы в соответствии с выбранной темой


505.7.3.2. Организация внедрения проекта


525.7.4.  Экономическое обоснование  проектных мероприятий


555.7.5. Риски и безопасность реализации предлагаемых мероприятий для исследуемой логистической системы


555.7.5.1. Оценка возникновения рисковых ситуаций по проектируемым мероприятиям логистической системы


565.7.5.2. Оценка степени влияния каждого риска на результативность объекта проектирования на основе определения вероятности и размера возможных убытков


575.7.5.3. Проектирование мероприятий по устранению выявленных рисков (выбор метода управления рисками)


585.8. Заключение


585.9. Список литературы


585.10. Приложения


596. Руководство и контроль за ходом дипломного проектирования


617. Порядок защиты дипломного проекта


63Список литературы


64ПРИЛОЖЕНИЯ


Приложение 1
64Заявление на дипломное проектирование


Приложение 2
65Образец титульного листа  иллюстрационного материала к ДП


Приложение 3
66Образец титульного листа к ДП


Приложение 4
67Образец задания на дипломный проект


Приложение 5
69Образец аннотации


Приложение 6
71Образец оформления содержания


Приложение 7
73Образец перечня сокращений,


73условных обозначений, символов, единиц и терминов


ПРИЛОЖЕНИЕ 8
74Пример проведения анализа финансово-экономической деятельности предприятия


ПРИЛОЖЕНИЕ 9
86Пример проектирования методического обеспечения


ПРИЛОЖЕНИЕ 10
88Пример  и пояснения к расчету показателей эффективности логистических инвестиционных проектов


Приложение 11
96Образец оформления списка используемой литературы


Приложение 12
97Образец оформления календарного плана-графика выполнения ДП


98Приложение 13


98Образец рецензии на ДП
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				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135

				Долгосрочные финансовые вложения																						140

				Отложенные финансовые активы																						145

				Прочие внеоборотные активы																						150

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.
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Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток), тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700.00		26,100.00		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600.00		133,650.00		-19,900.00		-107,550.00

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200.00		94,000.00		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000.00		50,000.00		10,200.00		44,000.00

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		0.00		0.00		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100.00		100.00		0.00		0.00

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		0.00		0.00		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200.00		75,550.00		0.00		0.00

																0.00		0.00





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нормальное ограничение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02
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Доходы

		

		Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Продажа телефонов		руб.		0		0		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248

		Продажа чехлов		руб.		0		0		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000

		Продажа интернет карт		руб.		0		0		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950

		Продажа карт оплаты телефонной связи		руб.		0		0		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500

		Продажа карт блиц-оплаты		руб.		0		0		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000

		Прием платежей		руб.		0		0		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000

		Поступления от гарантийного ремонта		руб.		0		0		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000

		Поступления от негарантийного ремонта		руб.		0		0		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000

		Коммисионные оператовров		руб.		0		0		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000

		Выручка		руб.		0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		227240376

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		190008924





Расходы

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43

		Выручка				0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Вид расхода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

						Единовременные затраты

		Затраты на юридическое
 оформление филиала		руб.		15000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка недвижимости		руб.		1200000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на ремонт помещений		руб.		250000		250000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на первоначальное обучение
персонала		руб.		10000		20000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка мебели		руб.		0		422000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка оргтехники		руб.		0		345000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка и установка програмного обеспечения		руб.		0		15000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на подготовку первой рекламной акции		руб.		0		50000		0		0		0		0		0		0		0

		Закупка оборудования для сервисного центра		руб.		0		700000		0		0		0		0		0		0		0

		Выплаты по кредиту (4% годовых)		руб.		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Непредвиденные расходы		руб.		2500		2500		0		0		0		0		0		0		0

		Итого единовременных затрат				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

						Текущие затраты

		Расходные материалы		руб.		0		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000

		Тренинг персонала		руб.		0		0		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000

		Аренда помещений		руб.		33125		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250

		Транспортные расходы		руб.		0		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000

		Страховка груза		руб.		0		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		0		0		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Затраты на маркетинг		руб.		0		0		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000

		Закупка мобильных телефонов		руб.		0		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985

		Закупка аксессуаров		руб.		0		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700

		Единый социальный налог (35,6%)		руб.		38448		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972

		Фонд соц. страх. по несч.случ. (0,2%)		руб.		216		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674

		Налог на доходы физических лиц (13%)		руб.		14040		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810

		Итого		руб.		185829		13432558		13558415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415

		Прибыль		руб.		-1678329		-15252058		5363283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Прибыль нарастающим итогом		руб.		-1678329		-16930387		-11567104		-6198821		-830538		4537744

		Налогооблагаемая прибыль		руб.		0		0		0		0		0		4537744		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Налог на прибыль(24%)		руб.		0		0		0		0		0		1089059		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388

		Заработная плата персонала		руб.		108000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000

		Итого текущих затрат		руб.		293829		13769558		13895415		13890415		13890415		14979474		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803

		Итого затрат		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999

		Статья		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Поступления		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

		Затраты		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999





Лист2

		Вид расхода		ед.
из.		месяц 2005 год																								Итого

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		УСЛОВНО-ПОСТОЯННЫЕ РАСХОДЫ

		Тренинг персонала		руб.		0		0		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		150000

		Аренда помещений		руб.		33125		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		761875

		Единый социальный налог (35,6%)		руб.		0		3560		3560		3560		3560		3560		3560		3560		3560		3560		3560		3560		39160

		Фонд соц. страх. по несч.случ. (0,2%)		руб.		0		20		20		20		20		20		20		20		20		20		20		20		220

		Налог на доходы физических лиц (13%)		руб.		0		1300		1300		1300		1300		1300		1300		1300		1300		1300		1300		1300		14300

		Заработная плата персонала		руб.		108000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		3815000

		Расходные материалы		руб.		0		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		110000

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		641944

		ИТОГО		руб.		141125		418130		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		5532499		5967893

		ПЕРЕМЕННЫЕ РАСХОДЫ

		Транспортные расходы		руб.		0		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		1045000

		Страховка груза		руб.		0		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		352000

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		0		0		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		366634

		Закупка мобильных телефонов		руб.		0		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		140436835

		Закупка аксессуаров		руб.		0		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		957000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		170187

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		58685

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		1224960

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		315700

		Налог на прибыль(24%)		руб.		0		0		0		0		0		1089059		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		8819386

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		205000

		Затраты на маркетинг		руб.		0		0		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		500000

		ИТОГО		руб.		100000		13191852		13238515		13233515		13233515		14322574		14521903		14521903		14521903		14521903		14521903		14521903		154451386

		Показатель		Итого

		Условно-постоянные расходы		5847893

		Переменные расходы		154561386.148

		Выручка

		Объем продаж		36000

		Количество телефонов (объем)		шт.		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

		Продажа телефонов		руб.		2943541		5887083		8830624		11774165		14717707		17661248		20604789		23548331		26491872		29435413		32378955		35322496		38266037		41209579		44153120		47096661		50040203		52983744

		Продажа чехлов		руб.		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000

		Продажа интернет карт		руб.		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950

		Продажа карт оплаты телефонной связи		руб.		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500

		Продажа карт блиц-оплаты		руб.		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000

		Прием платежей		руб.		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000

		Поступления от гарантийного ремонта		руб.		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000

		Поступления от негарантийного ремонта		руб.		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000

		Коммисионные оператовров		руб.		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000

		Выручка		руб.		4219491		7163533		10107574		13051615		15995657		18939698		21883739		24827781		27771822		30715863		33659905		36603946		39547987		42492029		45436070		48380111		51324153		54268194

		Условно-постоянные расходы		руб.		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324

		Переменные расходы		руб.		2458277		4777012		6944880		9147748		11355616		13563485		15771353		17979221		20187089		22394958		24602825.9926		26810694.3092		29018562.6258		31226430.9424		33434299.259		35642167.5756		37850035.8922		40057904.2088

		Сумма затрат		руб.		2955602		5274337		7442205		9645073		11852941		14060810		16268677		18476545		20684414		22892282		25100150		27308019		29515887		31723755		33931624		36139492		38347360		40555229

		ПЕРЕМЕННЫЕ РАСХОДЫ

		Объем продаж		шт.		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

		Транспортные расходы		руб.		15833		31667		47500		63333		79167		95000		110833		126667		142500		158333		174167		190000		205833		221667		237500		253333		269167		285000

		Страховка груза		руб.		5333		10667		16000		21333		26666		32000		37333		42666		47999		53332		58666		63999		69332		74666		79999		85332		90666		95999

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		72280		131151		190021		248892		307763		366634		425505		484376		543246		602117		660988		719859		778730		837600.5724		896471.399		955342.2256		1014213.0522		1073083.8788

		Закупка мобильных телефонов		руб.		2127831		4255662		6383492		8511323		10639154		12766985		14894816		17022647		19150477		21278308		23406139		25533970		27661801		29789632		31917462		34045293		36173124		38300955

		Закупка аксессуаров		руб.		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000

		Затраты на маркетинг		руб.		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000

		ИТОГО		руб.		2458277		4777012		6944880		9147748		11355616		13563485		15771353		17979221		20187089		22394958		24602826		26810694		29018563		31226431		33434299		35642168		37850036		40057904

				руб.

		Инкасация				3613991		6557533		9501074		12444615		15388157		18331698		21275239		24218781		27162322		30105863		33049405		35992946		38936487		41880029		44823570		47767111		50710653		53654194

						72280		131151		190021		248892		307763		366634		425505		484376		543246		602117		660988		719859		778730		837601		896471		955342		1014213		1073084

						4219491		7163533		10107574		13051615		15995657		18939698		21883739		24827781		27771822		30715863

						500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

						4219491		7163533		10107574		13051615		15995657		18939698		21883739		24827781		27771822		30715863		33659905		36603946		39547987		42492029		45436070		48380111		51324153		54268194

						497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324

						2955602		5274337		7442205		9645073		11852941		14060810		16268677		18476545		20684414		22892282		25100150		27308019		29515887		31723755		33931624		36139492		38347360		40555229

				0		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

				0		4219491		7163533		10107574		13051615		15995657		18939698		21883739		24827781		27771822		30715863		33659905		36603946		39547987		42492029		45436070		48380111		51324153		54268194

				3381776		4700000		7324533		10268574		13212615		16156657		19100698		22044739		24988781		27932822		30876863		33820905		36764946		39000000		40000000

				3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776		3381776

				0		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

				0		50633896		85962392		121290888		156619384		191947880		227276376		262604872		297933368		333261864		368590360		403918856		439247352		474575847		509904343		545232839		580561335		615889831		651218327

				40581312		56400000		87894396		123222888		158551380		193879884		229208376		264536868		299865372		335193864		370522356		405850860		441179352		468000000		480000000		0		0		0		0

				40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312		40581312

				0		1500		3000		4500		6000		7000		8000

		Выручка		0		117290888		227276376		333261864		439247352		509904343		580561335

		Совокупные затраты (переменные +постоянные)		121743936		195560000		275000000		361000000		445000000		499000000		555000000

		Условно-постоянные затраты		121743936		121743936		121743936		121743936		121743936		121743936		121743936

						0		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

		Выручка		руб.		0		4219491		7163533		10107574		13051615		15995657		18939698		21883739		24827781		27771822		30715863		33659905		36603946		39547987		42492029		45436070		48380111		51324153		54268194

		Условно-постоянные расходы		руб.		497324.43		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324		497324

		Сумма затрат		руб.		497324.43		2955602		5274337		7442205		9645073		11852941		14060810		16268677		18476545		20684414		22892282		25100150		27308019		29515887		31723755		33931624		36139492		38347360		40555229

						0		500		1000		1500		2000		2500		3000		3500		4000		4500		5000		5500		6000		6500		7000		7500		8000		8500		9000

		Выручка		руб.		0		50633896		85962392		121290888		156619384		191947880		227276376		262604872		297933368		333261864		368590360		403918856		439247352		474575847		509904343		545232839		580561335		615889831		651218327

		Условно-постоянные расходы		руб.		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893		5967893

		Сумма затрат		руб.		5967893		35467221		63292039		89306455		115740870		142235290		168729718		195224130		221718546		248212965		274707385		301201805		327696225		354190645		380685064		407179484		433673904		460168324		486662744
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Выручка

Совокупные затраты (переменные +постоянные)
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Cash Flow

		

				Текущие затраты				293829		13769557.5		13895415.33		13890415.33		13890415.33		14979473.9332		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708

				Единовременные затраты				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

				Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Приток (Итого поступлений)		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

				Отток (Итого текущих и единовременных)		руб.		-1786329		-15589058		-13910415		-13905415		-13905415		-14994474		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803

				Сальдо(Приток-отток)		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

				Показатель		месяц 2005 год																								Итого

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Коэффициент дисконтирования		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39

				Норма дисконта		1		0.99		0.97		0.96		0.95		0.93		0.92		0.91		0.90		0.88		0.87		0.86

				Дисконтированные единовременные затраты		1492500		1794556		14592		14391		14194		14000		13808		13618		13432		13248		13066		12887		3424290

				Дисконтированные чистые поступления		-293829		-13580785		4966450		4903160		4835941		3753217		3518277		3470044		3422472		3375551		3329274		3283632		24983405

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340		4951859		4888769		4821746		3739217		3504470		3456425		3409040		3362304		3316209		3270745		21559114

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669		-12209811		-7321042		-2499296		1239922		4744391		8200817		11609857		14972161		18288369		21559114

				Количество		3000		2500		2000		1500		1000

						18939697.98		15995656.65		13051615.32		10107573.99		7163532.66

				График

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340.2702436		4951858.68007825		4888768.64131946		4821746.36682065		3739217.23626198		3504469.79267857		3456425.47852704		3409039.8249601		3362303.80211076		3316208.50390646		3270745.14637189

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669.2702436		-12209810.5901654		-7321041.94884591		-2499295.58202526		1239921.65423673		4744391.44691529		8200816.92544234		11609856.7504024		14972160.5525132		18288369.0564197		21559114.2027915

				Индекс доходности равен		7.30		>1 , следовательно,проект эффективен

				Среднегодовая рентабельность
 инвестиций		52.47		% , что выше доходности безрисковых вложений, следовательно , проект эффективен

				Срок окупаемости		5.66		мес.   , что меньше срока реализации проекта, следовательно проект эффективен

				Внутренняя норма доходности		65.28%		>18% , следовательно , проект эффективен

				График

				Дисконт%		18		28		38		48		58		66

				ЧТС тыс. руб.		1239922		924936		643347		388239		153556		-14738
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Cash Flow
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		-15375340.2702436		-17161669.2702436

		4951858.68007825		-12209810.5901654

		4888768.64131946		-7321041.94884591
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		3504469.79267857		4744391.44691529



Чистый дисконтированный доход

Чистая текущая стоимость

месяц

руб.



Амортизация
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Приток (Итого поступлений)

Отток (Итого текущих и единовременных)

Сальдо(Приток-отток)



		18

		28

		38

		48

		58

		66



ЧТС тыс. руб.

дисконт,%

тыс.руб.

1239922

924936

643347

388239

153556

-14738



		

						Статья		Сумма		В месяц

				1 год		мебель		422000		35166.66

				3 год		оргтехника		345000		9583.33

				3 год		Оборудование для СЦ.		700000		19444.44

						Итого				64194.43
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		0		-1786329		-1786329

		0		-15589057.5		-15589057.5

		19000892.43		-13910415.33		5090477.1

		19000892.43		-13905415.33		5095477.1

		19000892.43		-13905415.33		5095477.1

		19000892.43		-14994473.9332		4006418.4968

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592

		19000892.43		-15193803.1708		3807089.2592



Приток (Итого поступлений)

Отток (Итого текущих и единовременных)

Сальдо(Приток-отток)



Доходы

		

		Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Продажа телефонов		руб.		0		0		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248

		Продажа чехлов		руб.		0		0		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000

		Продажа интернет карт		руб.		0		0		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950

		Продажа карт оплаты телефонной связи		руб.		0		0		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500

		Продажа карт блиц-оплаты		руб.		0		0		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000

		Прием платежей		руб.		0		0		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000

		Поступления от гарантийного ремонта		руб.		0		0		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000

		Поступления от негарантийного ремонта		руб.		0		0		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000

		Коммисионные оператовров		руб.		0		0		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000

		Выручка		руб.		0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892





Расходы

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43

		Выручка				0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Вид расхода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

						Единовременные затраты

		Затраты на юридическое
 оформление филиала		руб.		15000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка недвижимости		руб.		1200000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на ремонт помещений		руб.		250000		250000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на первоначальное обучение
персонала		руб.		10000		20000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка мебели		руб.		0		422000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка оргтехники		руб.		0		345000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка и установка програмного обеспечения		руб.		0		15000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на подготовку первой рекламной акции		руб.		0		50000		0		0		0		0		0		0		0

		Закупка оборудования для сервисного центра		руб.		0		700000		0		0		0		0		0		0		0

		Выплаты по кредиту (4% годовых)		руб.		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Непредвиденные расходы		руб.		2500		2500		0		0		0		0		0		0		0

		Итого единовременных затрат				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

						Текущие затраты

		Расходные материалы		руб.		0		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000

		Тренинг персонала		руб.		0		0		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000

		Аренда помещений		руб.		33125		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250

		Транспортные расходы		руб.		0		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000

		Страховка груза		руб.		0		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		0		0		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Затраты на маркетинг		руб.		0		0		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000

		Закупка мобильных телефонов		руб.		0		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985

		Закупка аксессуаров		руб.		0		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700

		Единый социальный налог (35,6%)		руб.		38448		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972

		Фонд соц. страх. по несч.случ. (0,2%)		руб.		216		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674

		Налог на доходы физических лиц (13%)		руб.		14040		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810

		Итого		руб.		185829		13432558		13558415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415

		Прибыль		руб.		-1678329		-15252058		5363283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Прибыль нарастающим итогом		руб.		-1678329		-16930387		-11567104		-6198821		-830538		4537744

		Налогооблагаемая прибыль		руб.		0		0		0		0		0		4537744		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Налог на прибыль(24%)		руб.		0		0		0		0		0		1089059		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388

		Заработная плата персонала		руб.		108000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000

		Итого текущих затрат		руб.		293829		13769558		13895415		13890415		13890415		14979474		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803

		Итого затрат		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999

		Статья		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Поступления		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

		Затраты		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999





Лист2

		





Cash Flow

		

				Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Приток (Итого поступлений)		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

				Отток (Итого текущих и единовременных)		руб.		-1786329		-15589058		-13910415		-13905415		-13905415		-14994474		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803

				Сальдо(Приток-отток)		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089





Cash Flow
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Приток (Итого поступлений)

Отток (Итого текущих и единовременных)

Сальдо(Приток-отток)



Амортизация

		

						Статья		Сумма		В месяц

				1 год		мебель		422000		35166.66

				3 год		оргтехника		345000		9583.33

				3 год		Оборудование для СЦ.		700000		19444.44

						Итого				64194.43
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Чистый дисконтированный доход

Чистая текущая стоимость

месяц

руб.



Доходы

		

		Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Продажа телефонов		руб.		0		0		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248

		Продажа чехлов		руб.		0		0		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000

		Продажа интернет карт		руб.		0		0		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950

		Продажа карт оплаты телефонной связи		руб.		0		0		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500

		Продажа карт блиц-оплаты		руб.		0		0		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000

		Прием платежей		руб.		0		0		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000

		Поступления от гарантийного ремонта		руб.		0		0		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000

		Поступления от негарантийного ремонта		руб.		0		0		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000

		Коммисионные оператовров		руб.		0		0		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000

		Выручка		руб.		0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892





Расходы

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43

		Выручка				0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Вид расхода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

						Единовременные затраты

		Затраты на юридическое
 оформление филиала		руб.		15000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка недвижимости		руб.		1200000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на ремонт помещений		руб.		250000		250000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на первоначальное обучение
персонала		руб.		10000		20000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка мебели		руб.		0		422000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка оргтехники		руб.		0		345000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка и установка програмного обеспечения		руб.		0		15000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на подготовку первой рекламной акции		руб.		0		50000		0		0		0		0		0		0		0

		Закупка оборудования для сервисного центра		руб.		0		700000		0		0		0		0		0		0		0

		Выплаты по кредиту (4% годовых)		руб.		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Непредвиденные расходы		руб.		2500		2500		0		0		0		0		0		0		0

		Итого единовременных затрат				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

						Текущие затраты

		Расходные материалы		руб.		0		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000

		Тренинг персонала		руб.		0		0		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000

		Аренда помещений		руб.		33125		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250

		Транспортные расходы		руб.		0		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000

		Страховка груза		руб.		0		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		0		0		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Затраты на маркетинг		руб.		0		0		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000

		Закупка мобильных телефонов		руб.		0		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985

		Закупка аксессуаров		руб.		0		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700

		Единый социальный налог (35,6%)		руб.		38448		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972

		Фонд соц. страх. по несч.случ. (0,2%)		руб.		216		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674

		Налог на доходы физических лиц (13%)		руб.		14040		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810

		Итого		руб.		185829		13432558		13558415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415

		Прибыль		руб.		-1678329		-15252058		5363283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Прибыль нарастающим итогом		руб.		-1678329		-16930387		-11567104		-6198821		-830538		4537744

		Налогооблагаемая прибыль		руб.		0		0		0		0		0		4537744		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Налог на прибыль(24%)		руб.		0		0		0		0		0		1089059		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388

		Заработная плата персонала		руб.		108000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000

		Итого текущих затрат		руб.		293829		13769558		13895415		13890415		13890415		14979474		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803

		Итого затрат		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999

		Статья		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Поступления		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

		Затраты		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999





Лист2

		





Cash Flow

		

				Текущие затраты				293829		13769557.5		13895415.33		13890415.33		13890415.33		14979473.9332		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708

				Единовременные затраты				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

				Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Приток (Итого поступлений)		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

				Отток (Итого текущих и единовременных)		руб.		-1786329		-15589058		-13910415		-13905415		-13905415		-14994474		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803

				Сальдо(Приток-отток)		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

				Показатель		месяц 2005 год																								Итого

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Коэффициент дисконтирования		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39

				Норма дисконта		1		0.99		0.97		0.96		0.95		0.93		0.92		0.91		0.90		0.88		0.87		0.86

				Дисконтированные единовременные затраты		1492500		1794556		14592		14391		14194		14000		13808		13618		13432		13248		13066		12887		3424290

				Дисконтированные чистые поступления		-293829		-13580785		4966450		4903160		4835941		3753217		3518277		3470044		3422472		3375551		3329274		3283632		24983405

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340		4951859		4888769		4821746		3739217		3504470		3456425		3409040		3362304		3316209		3270745		21559114

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669		-12209811		-7321042		-2499296		1239922		4744391		8200817		11609857		14972161		18288369		21559114

				График

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340.2702436		4951858.68007825		4888768.64131946		4821746.36682065		3739217.23626198		3504469.79267857		3456425.47852704		3409039.8249601		3362303.80211076		3316208.50390646		3270745.14637189

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669.2702436		-12209810.5901654		-7321041.94884591		-2499295.58202526		1239921.65423673		4744391.44691529		8200816.92544234		11609856.7504024		14972160.5525132		18288369.0564197		21559114.2027915

				Индекс доходности равен		7.30		>1 , следовательно,проект эффективен

				Среднегодовая рентабельность
 инвестиций		52.47		% , что выше доходности безрисковых вложений, следовательно , проект эффективен

				Срок окупаемости		5.66		мес.   , что меньше срока реализации проекта, следовательно проект эффективен

				Внутренняя норма доходности		65.28%		>18% , следовательно , проект эффективен

				График

				Дисконт%		18		28		38		48		58		66

				ЧТС. тыс. руб.		1239922		924936		643347		388239		153556		-14738

						1.18		1.28		1.38		1.48		1.58		1.66

						1.39		2.08		2.72		3.32		3.89		4.31





Cash Flow
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Приток (Итого поступлений)

Отток (Итого текущих и единовременных)

Сальдо(Приток-отток)



		

						Статья		Сумма		В месяц

				1 год		мебель		422000		35166.66

				3 год		оргтехника		345000		9583.33

				3 год		Оборудование для СЦ.		700000		19444.44

						Итого				64194.43
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Доходы

		

		Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Продажа телефонов		руб.		0		0		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248		17661248

		Продажа чехлов		руб.		0		0		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000		174000

		Продажа интернет карт		руб.		0		0		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950		15950

		Продажа карт оплаты телефонной связи		руб.		0		0		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500		5500

		Продажа карт блиц-оплаты		руб.		0		0		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000		116000

		Прием платежей		руб.		0		0		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000		75000

		Поступления от гарантийного ремонта		руб.		0		0		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000		210000

		Поступления от негарантийного ремонта		руб.		0		0		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000		74000

		Коммисионные оператовров		руб.		0		0		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000		605000

		Выручка		руб.		0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892





Расходы

		Итого поступлений		руб.		0		0		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43		19000892.43

		Выручка				0		0		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698		18936698

		Вид расхода		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

						Единовременные затраты

		Затраты на юридическое
 оформление филиала		руб.		15000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка недвижимости		руб.		1200000		0		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на ремонт помещений		руб.		250000		250000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на первоначальное обучение
персонала		руб.		10000		20000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка мебели		руб.		0		422000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка оргтехники		руб.		0		345000		0		0		0		0		0		0		0

		Покупка и установка програмного обеспечения		руб.		0		15000		0		0		0		0		0		0		0

		Затраты на подготовку первой рекламной акции		руб.		0		50000		0		0		0		0		0		0		0

		Закупка оборудования для сервисного центра		руб.		0		700000		0		0		0		0		0		0		0

		Выплаты по кредиту (4% годовых)		руб.		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Непредвиденные расходы		руб.		2500		2500		0		0		0		0		0		0		0

		Итого единовременных затрат				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

						Текущие затраты

		Расходные материалы		руб.		0		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000		10000

		Тренинг персонала		руб.		0		0		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

		Представительские расходы		руб.		100000		50000		10000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000		5000

		Аренда помещений		руб.		33125		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250		66250

		Транспортные расходы		руб.		0		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000		95000

		Страховка груза		руб.		0		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000		32000

		Инкассация и пересчет  (0,2%)		руб.		0		0		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663		36663

		Амортизация		руб.		0		0		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194		64194

		Затраты на маркетинг		руб.		0		0		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000		50000

		Закупка мобильных телефонов		руб.		0		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985		12766985

		Закупка аксессуаров		руб.		0		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000		87000

		Закупка интернет карт		руб.		0		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472		15472

		Закупка телефонных карт		руб.		0		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335		5335

		Закупка карт блиц-оплаты		руб.		0		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360		111360

		Закупка запчастей для СЦ		руб.		0		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700		28700

		Единый социальный налог (35,6%)		руб.		38448		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972		119972

		Фонд соц. страх. по несч.случ. (0,2%)		руб.		216		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674		674

		Налог на доходы физических лиц (13%)		руб.		14040		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810		43810

		Итого		руб.		185829		13432558		13558415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415		13553415

		Прибыль		руб.		-1678329		-15252058		5363283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Прибыль нарастающим итогом		руб.		-1678329		-16930387		-11567104		-6198821		-830538		4537744

		Налогооблагаемая прибыль		руб.		0		0		0		0		0		4537744		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283		5368283

		Налог на прибыль(24%)		руб.		0		0		0		0		0		1089059		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388		1288388

		Заработная плата персонала		руб.		108000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000		337000

		Итого текущих затрат		руб.		293829		13769558		13895415		13890415		13890415		14979474		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803		15178803

		Итого затрат		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999

		Статья		ед.
из.		месяц 2005 год

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

		Поступления		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

		Затраты		руб.		1786329		15589058		13910415		13905415		13905415		14994474		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803		15193803

		Чистая прибыль		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

		Чистая прибыль нарастающим 
итогом		руб.		-1786329		-17375387		-12284909		-7189432		-2093955		1912463		5719553		9526642		13333731		17140820		20947910		24754999





Лист2

		





Cash Flow

		

				Текущие затраты				293829		13769557.5		13895415.33		13890415.33		13890415.33		14979473.9332		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708		15178803.1708

				Единовременные затраты				1492500		1819500		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000		15000

				Вид дохода		ед.
из.		месяц 2005 год

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Приток (Итого поступлений)		руб.		0		0		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892		19000892

				Отток (Итого текущих и единовременных)		руб.		-1786329		-15589058		-13910415		-13905415		-13905415		-14994474		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803		-15193803

				Сальдо(Приток-отток)		руб.		-1786329		-15589058		5090477		5095477		5095477		4006418		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089		3807089

				Показатель		месяц 2005 год																								Итого

						1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12

				Коэффициент дисконтирования		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39		1.39

				Норма дисконта		1		0.99		0.97		0.96		0.95		0.93		0.92		0.91		0.90		0.88		0.87		0.86

				Дисконтированные единовременные затраты		1492500		1794556		14592		14391		14194		14000		13808		13618		13432		13248		13066		12887		3424290

				Дисконтированные чистые поступления		-293829		-13580785		4966450		4903160		4835941		3753217		3518277		3470044		3422472		3375551		3329274		3283632		24983405

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340		4951859		4888769		4821746		3739217		3504470		3456425		3409040		3362304		3316209		3270745		21559114

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669		-12209811		-7321042		-2499296		1239922		4744391		8200817		11609857		14972161		18288369		21559114

				График

				Чистый дисконтированный доход		-1786329		-15375340.2702436		4951858.68007825		4888768.64131946		4821746.36682065		3739217.23626198		3504469.79267857		3456425.47852704		3409039.8249601		3362303.80211076		3316208.50390646		3270745.14637189

				Чистая текущая стоимость		-1786329		-17161669.2702436		-12209810.5901654		-7321041.94884591		-2499295.58202526		1239921.65423673		4744391.44691529		8200816.92544234		11609856.7504024		14972160.5525132		18288369.0564197		21559114.2027915

				Индекс доходности равен		7.30		>1 , следовательно,проект эффективен

				Среднегодовая рентабельность
 инвестиций		52.47		% , что выше доходности безрисковых вложений, следовательно , проект эффективен

				Срок окупаемости		5.66		мес.   , что меньше срока реализации проекта, следовательно проект эффективен

				Внутренняя норма доходности		65.28%		>18% , следовательно , проект эффективен

				График

				Дисконт%		18		28		38		48		58		66

				ЧТС тыс. руб.		1239922		924936		643347		388239		153556		-14738

						1.18		1.28		1.38		1.48		1.58		1.66

						1.39		2.08		2.72		3.32		3.89		4.31

						18		1239922

						28		924936

						38		643347

						48		388239

						58		153556

						66		-14738





Cash Flow
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Амортизация
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Приток (Итого поступлений)

Отток (Итого текущих и единовременных)

Сальдо(Приток-отток)



		0

		0

		0

		0

		0
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ЧТС тыс. руб.

дисконт,%

тыс.руб.

0

0

0

0

0

0



		

						Статья		Сумма		В месяц

				1 год		мебель		422000		35166.66

				3 год		оргтехника		345000		9583.33

				3 год		Оборудование для СЦ.		700000		19444.44

						Итого				64194.43
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				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135

				Долгосрочные финансовые вложения																						140

				Отложенные финансовые активы																						145

				Прочие внеоборотные активы																						150

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200.0		76,000.0

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000.0		47,500.0

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200.0		28,500.0

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100.0		100.0

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300.0		28,600.0

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000.0		50,000.0

				7.		Общая величина источников формирования запасов                            (стр. 5 + стр. 6)				7,300.0		78,600.0

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500.0		91,300.0

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300.0		-62,800.0

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200.0		-62,700.0

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов                   (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200.0		-12,700.0





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток), тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700.00		26,100.00		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600.00		133,650.00		-19,900.00		-107,550.00

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200.00		94,000.00		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000.00		50,000.00		10,200.00		44,000.00

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		0.00		0.00		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100.00		100.00		0.00		0.00

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		0.00		0.00		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200.00		75,550.00		0.00		0.00

																0.00		0.00





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нормальное ограничение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02






_1397536137.xls
Актив

				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение
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				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135

				Долгосрочные финансовые вложения																						140

				Отложенные финансовые активы																						145

				Прочие внеоборотные активы																						150

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование
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																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.
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Отчет

				Бланки бухгалтерской отчетности														http://espero.tora.ru/

																		Форма 0710001 с. 2

				Показатели										Код строки		на 01.01.2003		за отчетный период,                тыс. руб.		за аналогичный период прошлого года,                тыс. руб.

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)										410				555,000		125,000

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг														330,000		59,500

				Валовая прибыль										420		0		32,100		35,500

				Коммерческие расходы										430		0		2,000		5,000

				Управленческие расходы										470		-41		0		0

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		0		0		0

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000.0		47,500.0		51.9		18.3		6,500.0		-33.6		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000.0		212,400.0		48.1		81.7		174,400.0		33.6		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200.0		78,500.0		14.2		30.2		67,300.0		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300.0		12,800.0		1.6		4.9		11,500.0		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600.0		1,000.0		0.8		0.4		400.0		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000.0		92,000.0		17.7		35.4		78,000.0		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000.0		1,000.0		2.5		0.4		-1,000.0		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700.0		25,100.0		11.0		9.7		16,400.0		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200.0		2,000.0		0.3		0.8		1,800.0		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000.0		259,900.0		100.0		100.0		180,900.0		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200.0		76,000.0		55.9		29.2		31,800.0		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100.0		100.0		0.13		0.04		0.00		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700.0		183,800.0		43.9		70.7		149,100.0		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000.0		50,000.0		5.1		19.2		46,000.0		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500.0		133,500.0		38.6		51.4		103,000.0		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200.0		300.0		0.3		0.1		100.0		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000.0		259,900.0		100.0		100.0		180,900.0		0.0		229.0		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200.0		76,000.0

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000.0		47,500.0

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200.0		28,500.0

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100.0		100.0

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300.0		28,600.0

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000.0		50,000.0

				7.		Общая величина источников формирования запасов                            (стр. 5 + стр. 6)				7,300.0		78,600.0

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500.0		91,300.0

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300.0		-62,800.0

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200.0		-62,700.0

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов                   (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200.0		-12,700.0





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток), тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700.00		26,100.00		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600.00		133,650.00		-19,900.00		-107,550.00

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200.00		94,000.00		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000.00		50,000.00		10,200.00		44,000.00

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		0.00		0.00		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100.00		100.00		0.00		0.00

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		0.00		0.00		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200.00		75,550.00		0.00		0.00

																0.00		0.00





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нормальное ограничение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

										Доходы и расходы по обычным видам деятельности

						Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

						Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг

						Валовая прибыль

						Коммерческие расходы

						Управленческие расходы

						Прибыль (убыток) от продаж

										Прочие доходы и расходы

						Проценты к получению

						Проценты к уплате

						Доходы от участия в других организациях

						Прочие доходы

						Прочие расходы

										Прибыль (убыток) до налогообложения

						Отложенные налоговые активы

						Отложенные налоговые обязательства

						Текущий налог на прибыль

										Чистая прибыль (убыток) отчетного периода

						СПРАВОЧНО

						Постоянные налоговые обязательства (активы)

						Базовая прибыль (убыток) на акцию

						Разводненная прибыль (убыток) на акцию
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																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135

				Долгосрочные финансовые вложения																						140

				Отложенные финансовые активы																						145

				Прочие внеоборотные активы																						150

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200.0		76,000.0

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000.0		47,500.0

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200.0		28,500.0

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100.0		100.0

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300.0		28,600.0

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000.0		50,000.0

				7.		Общая величина источников формирования запасов                            (стр. 5 + стр. 6)				7,300.0		78,600.0

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500.0		91,300.0

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300.0		-62,800.0

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200.0		-62,700.0

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов                   (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200.0		-12,700.0





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток), тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700.00		26,100.00		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600.00		133,650.00		-19,900.00		-107,550.00

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200.00		94,000.00		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000.00		50,000.00		10,200.00		44,000.00

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		0.00		0.00		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100.00		100.00		0.00		0.00

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		0.00		0.00		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200.00		75,550.00		0.00		0.00

																0.00		0.00





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нормальное ограничение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02
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				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Прибыль

		

				Показатели		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

						3а отчетный период		За аналогичный период прошлого года		на начало периода (за аналогичный период)		на конец периода (за отчетный период)		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 3 - гр. 4)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 4) * 100]		В % к изменениям нетто от продажи [(гр. 7 : нетто) * 100]

				1		3		4		5		6		7		8		9		10

				Выручка (нетто) от продажи		555,000		125,000		100.0		100.0		430,000		0.0		344.0		100.0

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		330,000		59,500		47.6		59.5		270,500		11.9		454.6		62.9

				Коммерческие расходы		1,000		500		0.4		0.2		500		-0.2		100.0		0.1

				Управленческие расходы		50,000		10,000		8.0		9.0		40,000		1.0		400.0		9.3

				Прибыль (убыток) от продаж		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000		-12.6		216.4		27.7

				Проценты к получению		-		-		-		-		-		-		-		-

				Проценты к уплате		-		-		-		-		-		-		-		-

				Доходы от участия в других организациях		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие доходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие расходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прибыль (убыток) до налогооблажения		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000.0		-12.6		216.4		27.7





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нор-мальное ограни-чение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

																		Условные обозначения				Код строки Баланса

																		ВВ   — валюта баланса		стр.		300 или сто. 700

																		3     — запасы		стр.		210

																		НДС— налог на добавленную

																		стоимость по приобретенным

																		ценностям		стр.		220

																		НЛА — наиболее ликвидные активы		стр.		250 + стр		. 260

																		БРА — быстро реализуемые активы		стр.		240 + стр		.270

																		КСЗ — краткосрочная		стр.		690 - стр		640 - стр		. 650

																		задолженность

																		НА   — нематериальные активы    ■		стр.		110

																		ОС  — основные средства		стр.		120

																		СМ  — сырье, материалы и прочие

																		аналогичные ценности		стр.		211

																		НП   — затраты в незавершенном

																		производстве, издержках

																		обращения		стр.		213

																		А!     — итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																				стр.		290

																				стр.		490

																		l\    — итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																		П„    — итог раздела V баланса (пассив)		стр.		690
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				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нор-мальное ограни-чение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

																		Условные обозначения				Код строки Баланса

																		ВВ   — валюта баланса		стр.		300 или сто. 700

																		3     — запасы		стр.		210

																		НДС— налог на добавленную

																		стоимость по приобретенным

																		ценностям		стр.		220

																		НЛА — наиболее ликвидные активы		стр.		250 + стр		. 260

																		БРА — быстро реализуемые активы		стр.		240 + стр		.270

																		КСЗ — краткосрочная		стр.		690 - стр		640 - стр		. 650

																		задолженность

																		НА   — нематериальные активы    ■		стр.		110

																		ОС  — основные средства		стр.		120

																		СМ  — сырье, материалы и прочие

																		аналогичные ценности		стр.		211

																		НП   — затраты в незавершенном

																		производстве, издержках

																		обращения		стр.		213

																		А!     — итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																				стр.		290

																				стр.		490

																		l\    — итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																		П„    — итог раздела V баланса (пассив)		стр.		690
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				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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Пассив

				Бланки бухгалтерской отчетности														http://espero.tora.ru/

																		Форма 0710001 с. 2

				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нормальное ограничение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02
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																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Прибыль

		

				Показатели		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

						3а отчетный период		За аналогичный период прошлого года		на начало периода (за аналогичный период)		на конец периода (за отчетный период)		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 3 - гр. 4)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 4) * 100]		В % к изменениям нетто от продажи [(гр. 7 : нетто) * 100]

				1		3		4		5		6		7		8		9		10

				Выручка (нетто) от продажи		555,000		125,000		100.0		100.0		430,000		0.0		344.0		100.0

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		330,000		59,500		47.6		59.5		270,500		11.9		454.6		62.9

				Коммерческие расходы		1,000		500		0.4		0.2		500		-0.2		100.0		0.1

				Управленческие расходы		50,000		10,000		8.0		9.0		40,000		1.0		400.0		9.3

				Прибыль (убыток) от продаж		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000		-12.6		216.4		27.7

				Проценты к получению		-		-		-		-		-		-		-		-

				Проценты к уплате		-		-		-		-		-		-		-		-

				Доходы от участия в других организациях		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие доходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие расходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прибыль (убыток) до налогооблажения		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000.0		-12.6		216.4		27.7





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нор-мальное ограни-чение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

																		Условные обозначения						Код строки Баланса

																		ВВ		—		валюта баланса		стр.		300 или стр. 700

																		З		—		запасы		стр.		210

																		НДС		—		налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		стр.		220

																		НЛА		—		наиболее ликвидные активы		стр.		250 + стр.		260

																		БРА		—		быстро реализуемые активы		стр.		240 + стр.		270

																		КСЗ		—		краткосрочная задолженность		стр.		690 - стр.		640 - стр. 650

																		НА		—		нематериальные активы		стр.		110

																		ОС		—		основные средства		стр.		120

																		СМ		—		сырье, материалы и прочие аналогичные ценности		стр.		211

																		НП		—		затраты в незавершенном производстве, издержках обращения		стр.		213

																				—		итог раздела I баланса (актив)		стр.		190
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																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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Пассив

				Бланки бухгалтерской отчетности														http://espero.tora.ru/

																		Форма 0710001 с. 2

				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Прибыль

		

				Показатели		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

						3а отчетный период		За аналогичный период прошлого года		на начало периода (за аналогичный период)		на конец периода (за отчетный период)		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 3 - гр. 4)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 4) * 100]		В % к изменениям нетто от продажи [(гр. 7 : нетто) * 100]

				1		3		4		5		6		7		8		9		10

				Выручка (нетто) от продажи		555,000		125,000		100.0		100.0		430,000		0.0		344.0		100.0

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		330,000		59,500		47.6		59.5		270,500		11.9		454.6		62.9

				Коммерческие расходы		1,000		500		0.4		0.2		500		-0.2		100.0		0.1

				Управленческие расходы		50,000		10,000		8.0		9.0		40,000		1.0		400.0		9.3

				Прибыль (убыток) от продаж		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000		-12.6		216.4		27.7

				Проценты к получению		-		-		-		-		-		-		-		-

				Проценты к уплате		-		-		-		-		-		-		-		-

				Доходы от участия в других организациях		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие доходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие расходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прибыль (убыток) до налогооблажения		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000.0		-12.6		216.4		27.7





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нор-мальное ограни-чение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

																		Условные обозначения						Код строки Баланса

																		ВВ		—		валюта баланса		стр.		300 или стр. 700

																		З		—		запасы		стр.		210

																		НДС		—		налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		стр.		220

																		НЛА		—		наиболее ликвидные активы		стр.		250 + стр.		260

																		БРА		—		быстро реализуемые активы		стр.		240 + стр.		270

																		КСЗ		—		краткосрочная задолженность		стр.		690 - стр.		640 - стр. 650

																		НА		—		нематериальные активы		стр.		110

																		ОС		—		основные средства		стр.		120

																		СМ		—		сырье, материалы и прочие аналогичные ценности		стр.		211

																		НП		—		затраты в незавершенном производстве, издержках обращения		стр.		213

																				—		итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																				—		итог раздела II баланса (актив)		стр.		290

																				—		итог раздела III баланса (пассив)		стр.		490

																				—		итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																				—		итог раздела V баланса (пассив)		стр.		690





Рентаб. и дел ак.

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Расчетная величина

										на начало периода		на конец периода

				1.		Рентабельности продаж		ПР / В		0.44		0.31

				2.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ		0.70		0.67

				3.		Рентабельности внеоборотных активов				1.34		3.66

				4.		Рентабельности собственного капитала				1.24		2.29

				5.		Рентабельности перманентного капитала				1.24		2.29

				6.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ		1.58		2.14

				7.		Оборачиваемости материальных оборотных средств				3.29		2.61

				8.		Оборачиваемости мобильных средств		В / (З + НДС)		10.00		6.08

				9.		Оборачиваемости готовой продукции		В / ГП		48.08		50.45

				10.		Оборачиваемости дебиторской задолженности		В / ДЗ<1		8.93		6.03

				11.		Среднего срока оборота дебиторской задолженности, в днях		(N х ДЗ<1)/В		40.88		60.50

				12.		Оборачиваемости кредитоской задолженности		В / КЗ		4.10		4.16

				13.		Среднего срока оборота кредиторской задолженности, в днях		(N х КЗ)/В		89.06		87.80

				14.		Фондоотдачи внеоборотных активов				3.05		11.68

				15.		Оборачиваемости собственного капитала				2.83		7.30

																Условные обозначения						Код строки Баланса

																ПР		—		прибыль		Отчет о прибылях и убытках

																В		—		выручка от реализации		Отчет о прибылях и убытках

																ВБ		—		валюта баланса		стр.		300 или стр. 700

																ГП		—		готовая продукция		стр.		214

																З		—		запасы		стр.		210

																ДЗ<1		—		дебиторская задолженность со сроком погашения менее года		стр.		240

																КЗ		—		кредиторская задолженность		стр.		620

																НДС		—		налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		стр.		220

																		—		итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																		—		итог раздела II баланса (актив)		стр.		290

																		—		итог раздела III баланса (пассив)		стр.		490

																		—		итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																N		—		количество дней в анализируемом периоде
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				Бланки бухгалтерской отчетности																																				http://espero.tora.ru/

																																								Приложение

																																								к приказу Министерства Финансов РФ

																																								от 22.07.2003 № 67н

				БУХГАЛТЕРСКИЙ БАЛАНС

																на		1 января										200		4		г.

				АКТИВ																						Код строки				на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.		На конец отчетного  периода

				1																						2		3		4		5		4

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Нематериальные активы																						110		1		10,500		12,000		12,000

				Основные средства																						120				30,000		35,000		35,000

				Незавершенное строительство																						130				500		500		500

				Доходные вложения в материальные ценности																						135				0		0

				Долгосрочные финансовые вложения																						140				0		0

				Отложенные финансовые активы																						145				0		0

				Прочие внеоборотные активы																						150				0		0

				ИТОГО по разделу I																						190		1		41,000		47,500

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ

				Запасы																						210		0		11,200		78,500		78,500

				в том числе:

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности																						211		0		7,500		65,050		65,050

				животные на выращивании и откорме																												0

				затраты в незавершенном производстве																						213		0		700		1,800		1,800

				готовая продукция и товары для перепродажи																						214		0		2,600		11,000		11,000

				товары отгруженные																						215		0		300		50		50

				расходы будущих периодов																						216		0		100		600		600

				прочие запасы и затраты																						217						0

				Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям																						220		0		1,300		12,800		12,800

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)																						230		0		600		1,000		1,000

				Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)																						240		0		14,000		92,000		92,000

				Краткосрочные финансовые вложения																						250		0		2,000		1,000		1,000

				Денежные средства																						260		0		8,700		25,100		25,100

				Прочие оборотные активы																						270		0		200		2,000		2,000

				ИТОГО по разделу II																						290		0		38,000		212,400		212,400

				БАЛАНС																						300		1		79,000		259,900		212,400
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Пассив

				Бланки бухгалтерской отчетности														http://espero.tora.ru/

																		Форма 0710001 с. 2

				ПАССИВ										Код строки		на 01.01.2003		на начало года,                тыс. руб.		на конец года,                тыс. руб.

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ												30		10,100		35,500

				Уставный капитал										410

				Собственные акции, выкупленные у акционеров

				Добавочный капитал										420		0		32,100		35,500

				Резервный капитал										430		0		2,000		5,000

				Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)										470		-41		0		0

				ИТОГО по разделу III										490		-11		44,200		76,000

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										510				100		100

				Отложенные налоговые обязательства										515

				Прочие долгосрочные обязательства										520

				ИТОГО по разделу IV										590		0		100		100

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА

				Займы и кредиты										610		12		4,000		50,000

				Кредиторская задолженность										620		0		30,500		133,500

				в том числе:

				поставщики и подрядчики														12,075		29

				задолженность перед персоналом организации														17		16

				задолженность перед государственными внебюджетными фондами														5		7

				задолженность по налогам и сборам														33		112

				прочие кредиторы														19		19

				Задолженность перед участниками (учредителям) по выплате доходов										630		0		50		100

				Доходы будущих периодов										640		0		50		100

				Резервы предстоящих расходов										650		0		50		50

				Прочие краткосрочные обязательства										660		0		50		50

				ИТОГО по разделу V										690		12		34,700		183,800

				БАЛАНС										700		1		79,000		259,900

				Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах

				Арендованные основные средства

						в том числе по лизингу

				Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение

				Товары, принятые на комиссию

				Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов

				Обеспечение обязательств и платежей полученные

				Обеспечение обязательств и платежей выданные

				Износ жилищного фонда

				Износ объектов внешнего благоустройства и других

				аналогичных объектов

				Нематериальные активы, полученные в пользование

						Руководитель		_________________						Главный бухгалтер  _____________

								(подпись)				(расшифровка подписи)				(подпитсь)		(расшифровка подписи)

				(дата)
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форма №2

		

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ

																																																																																		за																																				200																г.

																																																																																																																																																																																				КОДЫ

																																																																																																																																																																														Форма № 2 по ОКУД						0710002

																																																																																																																																																																														Дата (год, месяц, число)

		Организация																																																																																																																																																																												по ОКПО

		Идентификационный номер налогоплательщика																																																																																																																																																																												ИНН

		Вид деятельности																																																																																																																																																																												по ОКВЭД

		Организационно-правовая форма/форма собственности

																																																																																																																																																																														по ОКОПФ/ОКФС

		Единица измерения: тыс. руб./млн. руб. (ненужное зачеркнуть)																																																																																																																																																																												по ОКЕИ						384/385

				Показатели																																																																																																																код																				за отчетный период,                тыс. руб.																																		за аналогичный период предыдущего года,               тыс. руб.

		1		1																																																																																																																2																				3																																		4

								Доходы и расходы по обычным видам деятельности																																																																																																																																555,000																																		125,000

				Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг																																																																																																																																				(				330,000																										)				(				59,500																																						)

				Валовая прибыль																																																																																																																																				225,000																																		65,500

				Коммерческие расходы																																																																																																																																				(				1,000																										)				(				500																																						)

				Управленческие расходы																																																																																																																																				(				50,000																										)				(				10,000																																						)

				Прибыль (убыток) от продаж																																																																																																																																				174,000																																		55,000

								Прочие доходы и расходы

				Проценты к получению

				Проценты к уплате																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

				Доходы от участия в других организациях

				Прочие доходы

				Прочие расходы																																																																																																																																				(																														)				(																																										)

								Прибыль (убыток) до налогообложения																																																																																																																																174,000																																		55,000

				Отложенные налоговые активы

				Отложенные налоговые обязательства

				Текущий налог на прибыль																																																																																																																																				(				41,760																										)				(				13,200																																						)

								Чистая прибыль (убыток) отчетного периода																																																																																																																																132,240																																		41,800

				СПРАВОЧНО

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая прибыль (убыток) на акцию

				Разводненная прибыль (убыток) на акцию

																																																																																																																																																																																																																						Форма 0710002 с. 2

		РАСШИФРОВКА ОТДЕЛЬНЫХ ПРИБЫЛЕЙ И УБЫТКОВ

		Показатель																																																																						За отчетный период																																																																За аналогичный период предыдущего года

		наименование																																																								код														прибыль																																убыток																																прибыль																																								убыток

		1																																																								2														3																																4																																5																																								6

				Штрафы, пени и неустойки, признанные или по которым получены решения суда (арбитражного суда) об их взыскании

				Прибыль (убыток) прошлых лет

				Возмещение убытков, причиненных неисполнением или ненадлежащим исполнением обязательств

				Курсовые разницы по операциям в иностранной валюте

				Отчисления в оценочные резервы																																																																				Х																																																																Х

				Списание дебиторских и кредиторских задолженностей, по которым истек срок исковой давности

		Руководитель																																																																																																														Главный бухгалтер

																														(подпись)																								(расшифровка подписи)																																																																																																(подпись)																								(расшифровка подписи)

				"										"																																												200																г.



&R&"Times New Roman,обычный"&7Подготовлено с использованием системы &"Times New Roman,полужирный"КонсультантПлюс



Фин. рез-ты

		

				Наименование показателя		За 2002 г.				За 2003 г.				За 1 кв. 2004 г.				Отклонение

						Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%		Абсолют.		%

				1		2		3		4		5		6		7		8 = 6 - 4		9 = 7 - 5

				I. Доходы и расходы по обычным видам деятельности

				Выручка (нетто)		0				351		25.14		856		6.34		505		-18.81

				Себестоимость реализованной продукции		5				218		15.62		581		4.30		363		-11.31

				Валовая прибыль		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				Коммерческие расходы		0						0.00		0

				Управленческие расходы		0								0

				Прибыль (убыток) от продаж		-5				133		9.53		275		2.04		142		-7.49

				II. Прочие доходы и  расходы

				Проценты к получению		0								0

				Проценты к уплате		0								0

				Доходы от участия в других организациях		0								0

				Прочие операционные доходы						1,045		74.86		12,650		93.66		11,605		18.81

				Прочие операционные расходы						1,049		75.14		12,711		94.11		11,662		18.97

				Внереализационные доходы														0		0.00

				Внереализационные расходы										4		0.03		4		0.03

				Прибыль (убыток) до налогообложения		-5				129		9.24		210		1.55		81		-7.69

				Отложенные налоговые активы										0

				Отложенные налоговые обязательства		0								0

				Текущий налог на прибыль		0								0

				Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи						31		2.22		51		0.38

				Чистая прибыль (убыток) отчетного периода		-5				98		7.02		159		1.18		61		-5.84

				СПРАВОЧНО:

				Постоянные налоговые обязательства (активы)

				Базовая пррибыль (убыток) на акцию

				Всего доходов		0		100.00		1,396		100.00		13,506		100.00		12,110





Основные

		

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				30,000		35,000

				Запасы				11,200		78,500

				Дебиторская задолженность				14,600		93,000

				Денежные средства				8,700		25,100

				Собственные средства				42,298		71,159

				- уставной капитал				10,100		35,500

				- добавочный капитал				32,100		35,500

				- прибыль				98		159

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				30,500		133,500

				Валюта баланса				79,000		259,900

				Выручка				351		856

				Валовая прибыль				133		275

				Операционные доходы				1,045		12,650

				Операционные расходы				1,049		12,711

				Чистая прибыль				98		159

				Средняя ежемесячная выручка				29		285

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146

				Наименование показателя				Значение, тыс. руб.

								на 01.01.2004		на 01.04.2004

				Основные средства				4,235		39,107

				Запасы				16,258		85,552

				Дебиторская задолженность				19,705		102,216

				Денежные средства				9,191		25,907

				Собственные средства				42,097		10,971

				- уставной капитал				10,130		10,130

				- добавочный капитал				32,100		0

				- прибыль				-133		841

				Кредиты и займы				4,000		50,000

				Кредиторская задолженность				52,777		163,692

				Валюта баланса				99,225		288,721

				Выручка				454,741		135,917

				Валовая прибыль				7,692		2,756

				Чистая прибыль				-133		841

				Средняя ежемесячная выручка				37,895		45,306

				Ежемесячный лизинговый платёж				≈ 1 255		≈ 1 255

				Общая сумма лизинговых платежей (без аванса)				≈ 30 146		≈ 30 146





Общий анализ

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		190		41,000		47,500		51.9		18.3		6,500		-33.62		15.9		3.6

				II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ		290		38,000		212,400		48.1		81.7		174,400		33.62		458.9		96.4

				В том числе

				запасы		210		11,200		78,500		14.2		30.2		67,300		16.0		600.9		37.2

				НДС		220		1,300		12,800		1.6		4.9		11,500		3.3		884.6		6.4

				деб. задолженность долгоср.		230		600		1,000		0.8		0.4		400		-0.4		0.0		0.2

				деб. задолженность краткоср.		240		14,000		92,000		17.7		35.4		78,000		17.7		557.1		43.1

				кртср. фин. вложения		250		2,000		1,000		2.5		0.4		-1,000		-2.1		0.0		-0.6

				денежные средства		260		8,700		25,100		11.0		9.7		16,400		-1.4		188.5		9.1

				прочие оборотные активы		270		200		2,000		0.3		0.8		1,800		0.5		0.0		1.0

				БАЛАНС		300		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0

				III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ		490		44,200		76,000		55.9		29.2		31,800		-26.7		71.9		17.6

				IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		590		100		100		0.13		0.04		0		-0.09		0.00		0.00

				V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА		690		34,700		183,800		43.9		70.7		149,100		26.8		429.7		82.4

				В том числе

				займы и кредиты		610		4,000		50,000		5.1		19.2		46,000		14.2		1,150.0		25.4

				кредиторская задолженность		620		30,500		133,500		38.6		51.4		103,000		12.8		337.7		56.9

				прочие кратк. обязательства		630+640+650+660		200		300		0.3		0.1		100		-0.14		0.00		0.06

				БАЛАНС		700		79,000		259,900		100.0		100.0		180,900		0.0		229.0		100.0





Запасы

		

				Статьи актива баланса		Код строки		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

								на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 4 - гр. 3)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 3) * 100]		В % к изменениям итога баланса [(гр. 7 : стр.300 гр. 7) * 100]

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				сырье, материалы и другие аналогичные ценности		211		7,500		65,050		67.0		82.9		57,550		15.9		767.3		85.5

				затраты в незавершенном производстве		213		700		1,800		6.3		2.3		1,100		-4.0		157.1		1.6

				готовая продукция и товары для перепродажи		214		2,600		11,000		23.2		14.0		8,400		-9.2		0.0		12.5

				товары отгруженные		215		300		50		2.7		0.1		-250		-2.6		-83.3		-0.4

				расходы будущих периодов		216		100		600		0.9		0.8		500		-0.13		0.0		0.74

				прочие запасы и затраты		217		0		0		-		-		0		-		-		0.0

				ЗАПАСЫ		210		11,200.0		78,500.0		100.0		100.0		67,300.0		0.0		600.9		100.0





Фин. устойчивость

		

				Показатели				Код строки баланса		Значение, тыс. руб.

										на начало периода		на конец периода

				1.		Источники собственных средств		490		44,200		76,000

				2.		Внеоборотные активы		190		41,000		47,500

				3.		Наличие собственных оборотных средств (стр. 1 - стр. 2)				3,200		28,500

				4.		Долгосрочные займы и кредиты		510		100		100

				5.		Наличие собственных и долгосрочных заемных оборотных средств (стр. 3 + стр. 4)				3,300		28,600

				6.		Краткосрочные займы и кредиты		610		4,000		50,000

				7.		Общая величина источников формирования запасов (стр. 5 + стр. 6)				7,300		78,600

				8.		Запасы и НДС		210 + 220		12,500		91,300

				9.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных оборотных средств (стр. 3 - стр. 8), СОС				-9,300		-62,800

				10.		Излишек (+) или недостаток (-) собственных и долгосрочных заемных оборотных средств                          (стр. 5 - стр. 8), СДС				-9,200		-62,700

				11.		Излишек (+) или недостаток (-) общей величины источников формирования запасов (стр. 7 - стр. 8), СЗС				-5,200		-12,700





Ликвидность баланса

		

				Показатели             актива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Показатели             пассива              баланса		Код строки баланса		Значение,            тыс. руб.				Платежный излишек (недостаток),                       тыс. руб.

								на начало периода		на конец периода						на начало периода		на конец периода		на начало периода		на конец периода

				1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Наиболее ликвидные активы, НЛА		стр. 250 + стр. 260		10,700		26,100		1. Наиболее срочные обяза-тельства, НСО		стр. 620 + стр. 630 + стр. 660		30,600		133,650		-19,900		-107,550

				2. Быстро реализуемые активы, БРА		стр. 240 + стр. 270		14,200		94,000		2. Краткосроч-ные пассивы, КСП		стр. 610		4,000		50,000		10,200		44,000

				3. Медленно реализуемые активы, МРА		стр. 135 + стр. 140 + стр. 210 - стр. 216 + стр. 220 + стр. 230		13,000		91,700		3. Долгостроч-ные пассивы, ДСП		стр. 590		100		100		12,900		91,600

				4. Трудно реализуемые активы, ТРА		стр. 190 - стр. 135 - стр. 140		41,000		47,500		4. Постоянные пассивы, ПСП		стр. 490 + стр. 640 + стр. 650 - стр. 216		44,200		75,550		-3,200		-28,050

																0.67		0.63





Прибыль

		

				Показатели		Абсолютные величины, тыс. руб.				Удельные        веса, %				Изменения

						3а отчетный период		За аналогичный период прошлого года		на начало периода (за аналогичный период)		на конец периода (за отчетный период)		В абсолютных величинах, тыс. руб. (гр. 3 - гр. 4)		В удельных весах, процентных пунктах (гр. 6 - гр. 5)		В % к величинам на начало периода - темп прироста [(гр. 7 : гр. 4) * 100]		В % к изменениям нетто от продажи [(гр. 7 : нетто) * 100]

				1		3		4		5		6		7		8		9		10

				Выручка (нетто) от продажи		555,000		125,000		100.0		100.0		430,000		0.0		344.0		100.0

				Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг		330,000		59,500		47.6		59.5		270,500		11.9		454.6		62.9

				Коммерческие расходы		1,000		500		0.4		0.2		500		-0.2		100.0		0.1

				Управленческие расходы		50,000		10,000		8.0		9.0		40,000		1.0		400.0		9.3

				Прибыль (убыток) от продаж		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000		-12.6		216.4		27.7

				Проценты к получению		-		-		-		-		-		-		-		-

				Проценты к уплате		-		-		-		-		-		-		-		-

				Доходы от участия в других организациях		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие доходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прочие расходы		-		-		-		-		-		-		-		-

				Прибыль (убыток) до налогооблажения		174,000		55,000		44.0		31.4		119,000.0		-12.6		216.4		27.7





Фин. коэфф-ты

		

				Наименование               коэффициента				Порядок          расчета		Нор-мальное ограни-чение		Значение коэффициента

												на начало периода		на конец периода

				1.		Автономии				min 0,5		0.56		0.29

				2.		Соотношения заемных и собственных средств				max 1		0.79		2.42

				3.		Маневренности				-		0.07		0.38

				4.		Обеспеченности запасов и затрат собственными источниками				1.00		0.26		0.31

				5.		Абсолютной ликвидности		НЛА / КСЗ		min 0,2		0.31		0.14

				6.		Ликвидности		(НЛА + БРА) / КСЗ		min 0,8		0.72		0.65

				7.		Покрытия				min 2		1.10		1.16

				8.		Реальной стоимости имущества производственного назначения		(НА + ОС + СМ + НП) / ВБ		min 0,5		0.62		0.44

				9.		Прогноза банкротства				min 0		0.29		0.45

				10.		Рентабельности продаж		ПР / В				0.37		0.25

				11.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ				0.00		0.00

				12.		Рентабельности внеоборотных активов						0.00		0.00

				13.		Рентабельности собственного капитала						0.00		0.00

				14.		Рентабельности перманентного капитала						0.00		0.00

				15.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ				0.00		0.00

				16.		Оборачиваемости собственного капитала						0.01		0.01

				17.		Фондоотдачи внеоборотных активов						0.01		0.02

																		Условные обозначения						Код строки Баланса

																		ВВ		—		валюта баланса		стр.		300 или стр. 700

																		З		—		запасы		стр.		210

																		НДС		—		налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		стр.		220

																		НЛА		—		наиболее ликвидные активы		стр.		250 + стр.		260

																		БРА		—		быстро реализуемые активы		стр.		240 + стр.		270

																		КСЗ		—		краткосрочная задолженность		стр.		690 - стр.		640 - стр. 650

																		НА		—		нематериальные активы		стр.		110

																		ОС		—		основные средства		стр.		120

																		СМ		—		сырье, материалы и прочие аналогичные ценности		стр.		211

																		НП		—		затраты в незавершенном производстве, издержках обращения		стр.		213

																				—		итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																				—		итог раздела II баланса (актив)		стр.		290

																				—		итог раздела III баланса (пассив)		стр.		490

																				—		итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																				—		итог раздела V баланса (пассив)		стр.		690





Рентаб. и дел ак.

		

				Наименование коэффициента				Порядок          расчета		Расчетная величина

										на начало периода		на конец периода

				1.		Рентабельности продаж		ПР / В		0.44		0.31

				2.		Рентабельности всего капитала предприятия		ПР / ВБ		0.70		0.67

				3.		Рентабельности внеоборотных активов				1.34		3.66

				4.		Рентабельности собственного капитала				1.24		2.29

				5.		Рентабельности перманентного капитала				1.24		2.29

				6.		Общей оборачиваемости капитала		В / ВБ		1.58		2.14

				7.		Оборачиваемости мобильныхсредств				3.29		2.61

				8.		Оборачиваемости  материальных оборотных средств		В / (З + НДС)		10.00		6.08

				9.		Оборачиваемости готовой продукции		В / ГП		48.08		50.45

				10.		Оборачиваемости дебиторской задолженности		В / ДЗ<1		8.93		6.03

				11.		Среднего срока оборота дебиторской задолженности, в днях		(N х ДЗ<1)/В		40.88		60.50

				12.		Оборачиваемости кредитоской задолженности		В / КЗ		4.10		4.16

				13.		Среднего срока оборота кредиторской задолженности, в днях		(N х КЗ)/В		89.06		87.80

				14.		Фондоотдачи внеоборотных активов				3.05		11.68

				15.		Оборачиваемости собственного капитала				2.83		7.30

																Условные обозначения						Код строки Баланса

																ПР		—		прибыль		Отчет о прибылях и убытках

																В		—		выручка от реализации		Отчет о прибылях и убытках

																ВБ		—		валюта баланса		стр.		300 или стр. 700

																ГП		—		готовая продукция		стр.		214

																З		—		запасы		стр.		210

																ДЗ<1		—		дебиторская задолженность со сроком погашения менее года		стр.		240

																КЗ		—		кредиторская задолженность		стр.		620

																НДС		—		налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям		стр.		220

																		—		итог раздела I баланса (актив)		стр.		190

																		—		итог раздела II баланса (актив)		стр.		290

																		—		итог раздела III баланса (пассив)		стр.		490

																		—		итог раздела IV баланса (пассив)		стр.		590

																N		—		количество дней в анализируемом периоде
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Исх. данные

		

								А		В		С		ЛогистикСервис

				1		Площадь склада, кв.м.		3,000		6,000		2,000		11,000

				2		Остаточная стоимость оборудования		500,000		890,000		320,000		1,710,000

				2		Грузооборот склада, т/год		9,700		19,300		6,200		35,200

				3		Цена закупки товара, $/т		7,000		7,000		7,000		7,000

				4		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %		8		8		8		8

				6		Аренда складского помещения		150,000		300,000		100,000		550,000

				8		Заработная плата (с отчислениями)

				9		- основного управленческого персонала		50,000		74,000		33,000		157,000

				10		- технического персонала		58,200		115,800		37,200		211,200

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)		4,260		7,300		3,770		15,330

				12		Стоимость хранения и грузопереработки, $/т		60		55		73		62.60

				13		Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т		215.00		430.00		355.60		333.53

																		%

														ЕСК

				1		Площадь склада, кв.м.								18,000

				2		Площадь земельного участка, кв.м.								3,500

				3		Стоимость земельного участка, $/кв.м.								1,200

						Стоимость строительства, $/кв.м.								300

						Стоимость оборудования								3,100,000

						Дополнительные инвестиции								600,000

				4		Грузооборот склада, т/год								72,000

				5		Цена закупки товара, $/т								7,000

				6		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %								8

				8		Заработная плата

				9		- основного управленческого персонала								180,000

				10		- технического персонала								150,000

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)								26,500

				12		Стоимость хранения и грузопереработки, $/т								37.56				40.00

						Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т								300.18				10.00





Исх. данные (2)

		

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1		Площадь склада, кв.м.

				2		Остаточная стоимость оборудования

				2		Грузооборот склада, т/год

				3		Цена закупки товара, $/т

				4		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %

				6		Аренда складского помещения

				8		Заработная плата

				9		- основного управленческого персонала

				10		- технического персонала

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)

				12		Транспортное обеспечение и экспедиция





Лист2

		





Табл1

																				Таблица 1

				Таблица 1. ИНВЕСТИЦИИ (В ПЕРИОД СТРОИТЕЛЬСТВА И ЭКСПЛУАТАЦИИ),  тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				Капитальные вложения по утвержденному проекту, подлежащие выполнению:		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				1. Земля		4,200																				4,200

				- Площадь участка		3,500																				3,500

				- Стоимость 1 кв.м. земли		1.2																				1.2

				2. Строительство ЕСК		5,400																				5,400

				- Площадь ЕСК		18,000																				18,000

				- Стоимость строительства 1 кв.м. ЕСК		0.3																				0.3

				3. Приобретение основных средств (техники и оборудования)				3,100																		3,100

				3. Дополнительные инвестиции		600		600																		1,200

				Таблица 2. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ИНВЕСТИЦИОННЫХ ЗАТРАТ ПО ПРОЕКТУ,  тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. СОБСТВЕННЫЕ СРЕДСТВА

				1.1. Привлечение собственных средств		0		0																		0

				2. БАНКОВСКИЙ КРЕДИТ

				2.1. Привлечение		10,200		3,700																		13,900

				2.2. Погашение								2,780		2,780		2,780		2,780		2,780						13,900

				2.3. Остаток задолженности		10,200		13,900		13,900		11,120		8,340		5,560		2,780		0		0		0

				2.4. Начислено процентов		1,020		1,390		1,390		1,112		834		556		278		0		0		0		6,580

				Итого источники финансирования проекта		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				Таблица 3. ПЛАН ПРОДАЖ, тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. Грузооборот склада, т/год		0		0		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		576,000

				2. Цена закупки товара, $/т		0		0		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000

				3. Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %		0		0		8		8		8		8		8		8		8		8		8

				4. Доход, тыс. $		0		0		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		322,560

				Таблица 4. ЗАТРАТЫ НА РАБОТУ ЕСК, тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				Общие затраты всего,                                                                                                в том числе:		0.00		0.00		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		199,290.24

				1. Постоянные затраты		0.00		0.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		4,752.00

				- аренда складского помещения		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

				- амортизация техники и оборудования		0.00		0.00		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		3,100.00

				- электроэнергия (и пр. комм. платежи)		0.00		0.00		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		212.00

				- з/п основного управленческого персонала		0.00		0.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		1,440.00

				2. Переменные затраты		0.00		0.00		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		194,538.24

				Стоимость хранения и грузопереработки, $/т		0.00		0.00		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		21,634.56

				Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т		0.00		0.00		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		172,903.68

				АМОРТИЗАЦИОННЫЕ ОТЧИСЛЕНИЯ, руб.

				Наименование показателей		Средняя норма аморт.		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Основные фонды и нематериальные активы по проекту, всего в том числе:				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

				всего, из них:

				- оборудование		%

				- нематериальные активы		%

				2. Начисленная амортизация по проекту				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

				- оборудование

				- нематериальные активы

				3. Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов  по проекту

				Таблица 5. ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ РАБОТЫ ЕСК (НА ГОДОВОЙ ОБЪЕМ), тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. Доход		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560

				2. Затраты		0.00		0.00		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		199,290

				3. Финансовый результат (прибыль) (разность между показателями пунктов 1 и 2)		0.00		0.00		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		123,270

				9. Ставка налога на прибыль, %		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		240

				10. Налог на прибыль		0.00		0.00		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		29,585

				11. Чистая прибыль		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685

				Таблица 6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН (ПЛАН ДВИЖЕНИЯ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ), тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				ОСНОВНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Денежные поступления всего, в том числе:		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560.00

				- доход от основной деятельности		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560.00

				2. Денежные выплаты всего, в том числе:		0.00		0.00		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		228,874.98

				- постоянные затраты		0.00		0.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		4,752.00

				- переменные затраты		0.00		0.00		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		194,538.24

				- налоги и платежи в бюджет		0.0		0.0		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		29,584.74

				Сальдо потока от основной деятельности		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685.02

				ИНВЕСТИЦИОННАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Денежные поступления всего, в том числе:

				2. Выплаты, всего		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				Сальдо потока от инвестиционной деятельности		-10200		-3700		0		0		0		0		0		0		0		0		-13,900

				ФИНАНСОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Поступление средств, всего, в том числе:		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900.00

				1.1. Поступления от реализации имущества складских баз (по остаточной стоимости)																						0.00

				1.2. Кредиты и займы		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900.00

				- банковский кредит		10,200		3,700																		13,900.00

				- краткосрочные займы на пополнение оборотных средств		0.00		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0.00

				2. Выплата средств, всего, в том числе:		0.00		0.00		0.00		7,692.00		3,614.00		3,336.00		3,058.00		2,780.00		0.00		0.00		20,480.00

				2.1. Уплата процентов за предоставленные средства		0.00		0.00		0.00		4,912.00		834.00		556.00		278.00		0.00		0.00		0.00		6,580.00

				- по кредитам коммерческих банков		0.00		0.00		0.00		4,912.00		834.00		556.00		278.00		0.00		0.00		0.00		6,580.00

				- по краткосрочным займам на пополнение оборотных средств				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00								0.00

				2.2. Погашение основного долга		0.00		0.00		0.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		0.00		0.00		13,900.00

				- по кредитам коммерческих банков		0.00		0.00		0.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		0.00		0.00		13,900.00

				- по краткосрочным займам на пополнение оборотных средств																						0.00

				Сальдо потока от финансовой деятельности		10,200.00		3,700.00		0.00		-7,692.00		-3,614.00		-3,336.00		-3,058.00		-2,780.00		0.00		0.00		-6,580.00

				Общее сальдо потока		0.0		0.0		11,710.6		4,018.6		8,096.6		8,374.6		8,652.6		8,930.6		11,710.6		11,710.6		73,205.0

				Сальдо потока нарастающим итогом		0.0		0.0		11,710.6		15,729.3		23,825.9		32,200.5		40,853.1		49,783.8		61,494.4		73,205.0

				Таблица 7. ОЦЕНКА ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ЛОГИСТИЧЕСКОГО ПРОЕКТА

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЧИСТОГО ДИСКОНТИРОВАННОГО ДОХОДА ПРОЕКТА

				Чистые денежные поступления (чистая прибыль)		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685

				Амортизация		0.00		0.00		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		3,100

				Инвестиционные затраты		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900

				КЕШ-ФЛОУ		-10,200.00		-3,700.00		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		82,885

				Коэффицент дисконтирования

				Чистый дисконтированный доход																						0

				Чистая текущая стоимость

				2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ИНДЕКСА ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						0

				Дисконтированные инвестционные затраты																						0

				Чистые денежные поступления																						0

				Дисконтированные чистые денежные поступления																						0

				Индекс доходности

				3. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ВНУТРЕННЕЙ НОРМЫ ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						13,900

				Чистые денежные поступления																						93,685

				Чистый доход																						82,885

				Внутренняя норма доходности

				4.ОПРЕДЕЛЕНИЯ НЕДИСКОНТИРОВАННОГО СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						13,900

				То же нарастающим итогом

				Чистые денежные поступления																						93,685

				То же нарастающим итогом

				Чистый доход

				Недисконтированный срок окупаемости (лет)

				5. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДИСКОНТИРОВАННОГ СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

				Дисконтированные инвестционные затраты																						0

				То же нарастающим итогом

				Дисконтированные чистые денежные поступления																						0

				То же нарастающим итогом

				Чистый дисконтированный доход

				Дисконтированный срок окупаемости (лет)

				Норма дисконта												0

				Основные показатели эффективности реализации проекта

				Наименование показателя

				1. Чистый дисконтированный доход проекта (тыс.руб.)

				2. Индекс доходности проекта

				3. Внутренняя норма доходности проекта (%)

				4. Недисконтированный срок окупаемости (лет)

				5. Дисконтированный срок окупаемости (лет)

				6. Цена реализации, тыс.руб.
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Рис. 1. Структура инвестиционных затрат по проекту

1



Расчет семинара

		

				0.25

		Годы (периоды расчета)		0		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11

		1. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЧИСТОГО ДИСКОНТИРОВАННОГО ДОХОДА ПРОЕКТА

		Чистые денежные поступления (чистая прибыль)		0.00		0.00		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		42.00

		Амортизация		0.00		0.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		20.00

		Инвестиционные затраты		13.00		1.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		14.00

		КЕШ-ФЛОУ		-13.00		-1.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		48.00

		Коэффицент дисконтирования		1.0000		0.8000		0.6400		0.5120		0.4096		0.3277		0.2621		0.2097		0.1678		0.1342		0.1074		0.0859

		Чистый дисконтированный доход		-13.00		-0.80		3.968		3.174		2.540		2.032		1.625		1.300		1.040		0.832		0.666		0.533		3.910

		Чистая текущая стоимость		-13		-13.80		-9.832		-6.658		-4.118		-2.086		-0.461		0.839		1.879		2.711		3.377		3.910

		2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ИНДЕКСА ДОХОДНОСТИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ ПРОЕКТА

		Инвестиционные затраты		13.00		1.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		14.00

		Дисконтированные инвестционные затраты		13.00		0.80		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13.80

		Чистые денежные поступления		0.00		0.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		62.00

		Дисконтированные чистые денежные поступления		0.00		0.00		3.97		3.17		2.54		2.03		1.63		1.30		1.04		0.83		0.67		0.53		17.71

		Индекс доходности																										1.283

		Рентабельность проекта, %																										2.361

		3. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ВНУТРЕННЕЙ НОРМЫ ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

		Дисконт Е, %		25		30		35

		NPV, млн. долл.		3.910		0.975		-1.272

		Внутренняя норма доходности																										32.17

		ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДИСКОНТИРОВАННОГ СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

		КЕШ-ФЛОУ		-13.00		-1.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		48.00

		Коэффицент дисконтирования		1.0000		0.8000		0.6400		0.5120		0.4096		0.3277		0.2621		0.2097		0.1678		0.1342		0.1074		0.0859

		Чистый дисконтированный доход		-13.00		-0.800		3.968		3.174		2.540		2.032		1.625		1.300		1.040		0.832		0.666		0.533		3.910

		Чистая текущая стоимость		-13.00		-13.80		-9.832		-6.658		-4.118		-2.086		-0.461		0.839		1.879		2.711		3.377		3.910

		Дисконтированный срок окупаемости (лет)																										6.35
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Исх. данные

		

								А		В		С		ЛогистикСервис

				1		Площадь склада, кв.м.		3,000		6,000		2,000		11,000

				2		Остаточная стоимость оборудования		500,000		890,000		320,000		1,710,000

				2		Грузооборот склада, т/год		9,700		19,300		6,200		35,200

				3		Цена закупки товара, $/т		7,000		7,000		7,000		7,000

				4		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %		8		8		8		8

				6		Аренда складского помещения		150,000		300,000		100,000		550,000

				8		Заработная плата (с отчислениями)

				9		- основного управленческого персонала		50,000		74,000		33,000		157,000

				10		- технического персонала		58,200		115,800		37,200		211,200

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)		4,260		7,300		3,770		15,330

				12		Стоимость хранения и грузопереработки, $/т		60		55		73		62.60

				13		Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т		215.00		430.00		355.60		333.53

																		%

														ЕСК

				1		Площадь склада, кв.м.								18,000

				2		Площадь земельного участка, кв.м.								3,500

				3		Стоимость земельного участка, $/кв.м.								1,200

						Стоимость строительства, $/кв.м.								300

						Стоимость оборудования								3,100,000

						Дополнительные инвестиции								600,000

				4		Грузооборот склада, т/год								72,000

				5		Цена закупки товара, $/т								7,000

				6		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %								8

				8		Заработная плата

				9		- основного управленческого персонала								180,000

				10		- технического персонала								150,000

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)								26,500

				12		Стоимость хранения и грузопереработки, $/т								37.56				40.00

						Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т								300.18				10.00





Исх. данные (2)

		

								1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1		Площадь склада, кв.м.

				2		Остаточная стоимость оборудования

				2		Грузооборот склада, т/год

				3		Цена закупки товара, $/т

				4		Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %

				6		Аренда складского помещения

				8		Заработная плата

				9		- основного управленческого персонала

				10		- технического персонала

				11		Электроэнергия (и пр. комм. платежи)

				12		Транспортное обеспечение и экспедиция
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Табл1

																				Таблица 1

				Таблица 1. ИНВЕСТИЦИИ (В ПЕРИОД СТРОИТЕЛЬСТВА И ЭКСПЛУАТАЦИИ),  тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				Капитальные вложения по утвержденному проекту, подлежащие выполнению:		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				1. Земля		4,200																				4,200

				- Площадь участка		3,500																				3,500

				- Стоимость 1 кв.м. земли		1.2																				1.2

				2. Строительство ЕСК		5,400																				5,400

				- Площадь ЕСК		18,000																				18,000

				- Стоимость строительства 1 кв.м. ЕСК		0.3																				0.3

				3. Приобретение основных средств (техники и оборудования)				3,100																		3,100

				3. Дополнительные инвестиции		600		600																		1,200

				Таблица 2. ИСТОЧНИКИ ФИНАНСИРОВАНИЯ ИНВЕСТИЦИОННЫХ ЗАТРАТ ПО ПРОЕКТУ,  тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. СОБСТВЕННЫЕ СРЕДСТВА

				1.1. Привлечение собственных средств		0		0																		0

				2. БАНКОВСКИЙ КРЕДИТ

				2.1. Привлечение		10,200		3,700																		13,900

				2.2. Погашение								2,780		2,780		2,780		2,780		2,780						13,900

				2.3. Остаток задолженности		10,200		13,900		13,900		11,120		8,340		5,560		2,780		0		0		0

				2.4. Начислено процентов		1,020		1,390		1,390		1,112		834		556		278		0		0		0		6,580

				Итого источники финансирования проекта		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				Таблица 3. ПЛАН ПРОДАЖ, тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. Грузооборот склада, т/год		0		0		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		72,000		576,000

				2. Цена закупки товара, $/т		0		0		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000		7,000

				3. Торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %		0		0		8		8		8		8		8		8		8		8		8

				4. Доход, тыс. $		0		0		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		40,320		322,560

				Таблица 4. ЗАТРАТЫ НА РАБОТУ ЕСК, тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				Общие затраты всего,                                                                                                в том числе:		0.00		0.00		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		199,290.24

				1. Постоянные затраты		0.00		0.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		4,752.00

				- аренда складского помещения		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

				- амортизация техники и оборудования		0.00		0.00		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		3,100.00

				- электроэнергия (и пр. комм. платежи)		0.00		0.00		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		26.50		212.00

				- з/п основного управленческого персонала		0.00		0.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		180.00		1,440.00

				2. Переменные затраты		0.00		0.00		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		194,538.24

				Стоимость хранения и грузопереработки, $/т		0.00		0.00		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		2,704.32		21,634.56

				Транспортное обеспечение и экспедиция, $/т		0.00		0.00		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		21,612.96		172,903.68

				АМОРТИЗАЦИОННЫЕ ОТЧИСЛЕНИЯ, руб.

				Наименование показателей		Средняя норма аморт.		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. Основные фонды и нематериальные активы по проекту, всего в том числе:				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

				всего, из них:

				- оборудование		%

				- нематериальные активы		%

				2. Начисленная амортизация по проекту				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

				- оборудование

				- нематериальные активы

				3. Остаточная стоимость основных фондов и нематериальных активов  по проекту

				Таблица 5. ФИНАНСОВЫЕ РЕЗУЛЬТАТЫ РАБОТЫ ЕСК (НА ГОДОВОЙ ОБЪЕМ), тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				1. Доход		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560

				2. Затраты		0.00		0.00		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		24,911.28		199,290

				3. Финансовый результат (прибыль) (разность между показателями пунктов 1 и 2)		0.00		0.00		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		15,408.72		123,270

				9. Ставка налога на прибыль, %		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		24.00		240

				10. Налог на прибыль		0.00		0.00		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		3,698.09		29,585

				11. Чистая прибыль		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685

				Таблица 6. ФИНАНСОВЫЙ ПЛАН (ПЛАН ДВИЖЕНИЯ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ), тыс. $

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		ИТОГО

				ОСНОВНАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Денежные поступления всего, в том числе:		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560.00

				- доход от основной деятельности		0.00		0.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		40,320.00		322,560.00

				2. Денежные выплаты всего, в том числе:		0.00		0.00		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		28,609.37		228,874.98

				- постоянные затраты		0.00		0.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		594.00		4,752.00

				- переменные затраты		0.00		0.00		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		24,317.28		194,538.24

				- налоги и платежи в бюджет		0.0		0.0		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		3698.1		29,584.74

				Сальдо потока от основной деятельности		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685.02

				ИНВЕСТИЦИОННАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Денежные поступления всего, в том числе:

				2. Выплаты, всего		10,200		3,700		0		0		0		0		0		0		0		0		13,900

				Сальдо потока от инвестиционной деятельности		-10200		-3700		0		0		0		0		0		0		0		0		-13,900

				ФИНАНСОВАЯ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬ

				1. Поступление средств, всего, в том числе:		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900.00

				1.1. Поступления от реализации имущества складских баз (по остаточной стоимости)																						0.00

				1.2. Кредиты и займы		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900.00

				- банковский кредит		10,200		3,700																		13,900.00

				- краткосрочные займы на пополнение оборотных средств		0.00		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0.00

				2. Выплата средств, всего, в том числе:		0.00		0.00		0.00		7,692.00		3,614.00		3,336.00		3,058.00		2,780.00		0.00		0.00		20,480.00

				2.1. Уплата процентов за предоставленные средства		0.00		0.00		0.00		4,912.00		834.00		556.00		278.00		0.00		0.00		0.00		6,580.00

				- по кредитам коммерческих банков		0.00		0.00		0.00		4,912.00		834.00		556.00		278.00		0.00		0.00		0.00		6,580.00

				- по краткосрочным займам на пополнение оборотных средств				0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00								0.00

				2.2. Погашение основного долга		0.00		0.00		0.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		0.00		0.00		13,900.00

				- по кредитам коммерческих банков		0.00		0.00		0.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		2,780.00		0.00		0.00		13,900.00

				- по краткосрочным займам на пополнение оборотных средств																						0.00

				Сальдо потока от финансовой деятельности		10,200.00		3,700.00		0.00		-7,692.00		-3,614.00		-3,336.00		-3,058.00		-2,780.00		0.00		0.00		-6,580.00

				Общее сальдо потока		0.0		0.0		11,710.6		4,018.6		8,096.6		8,374.6		8,652.6		8,930.6		11,710.6		11,710.6		73,205.0

				Сальдо потока нарастающим итогом		0.0		0.0		11,710.6		15,729.3		23,825.9		32,200.5		40,853.1		49,783.8		61,494.4		73,205.0

				Таблица 7. ОЦЕНКА ПОКАЗАТЕЛЕЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ЛОГИСТИЧЕСКОГО ПРОЕКТА

				Наименование показателей		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10

				1. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЧИСТОГО ДИСКОНТИРОВАННОГО ДОХОДА ПРОЕКТА

				Чистые денежные поступления (чистая прибыль)		0.00		0.00		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		11,710.63		93,685

				Амортизация		0.00		0.00		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		387.50		3,100

				Инвестиционные затраты		10,200.00		3,700.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13,900

				КЕШ-ФЛОУ		-10,200.00		-3,700.00		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		12,098.13		82,885

				Коэффицент дисконтирования

				Чистый дисконтированный доход																						0

				Чистая текущая стоимость

				2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ИНДЕКСА ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						0

				Дисконтированные инвестционные затраты																						0

				Чистые денежные поступления																						0

				Дисконтированные чистые денежные поступления																						0

				Индекс доходности

				3. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ВНУТРЕННЕЙ НОРМЫ ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						13,900

				Чистые денежные поступления																						93,685

				Чистый доход																						82,885

				Внутренняя норма доходности

				4.ОПРЕДЕЛЕНИЯ НЕДИСКОНТИРОВАННОГО СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

				Инвестиционные затраты																						13,900

				То же нарастающим итогом

				Чистые денежные поступления																						93,685

				То же нарастающим итогом

				Чистый доход

				Недисконтированный срок окупаемости (лет)

				5. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДИСКОНТИРОВАННОГ СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

				Дисконтированные инвестционные затраты																						0

				То же нарастающим итогом

				Дисконтированные чистые денежные поступления																						0

				То же нарастающим итогом

				Чистый дисконтированный доход

				Дисконтированный срок окупаемости (лет)

				Норма дисконта												0

				Основные показатели эффективности реализации проекта

				Наименование показателя

				1. Чистый дисконтированный доход проекта (тыс.руб.)

				2. Индекс доходности проекта

				3. Внутренняя норма доходности проекта (%)

				4. Недисконтированный срок окупаемости (лет)

				5. Дисконтированный срок окупаемости (лет)

				6. Цена реализации, тыс.руб.
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Рис. 1. Структура инвестиционных затрат по проекту

1



Расчет семинара

		

				0.25

		Наименование показателей		0		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11

		1. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ЧИСТОГО ДИСКОНТИРОВАННОГО ДОХОДА ПРОЕКТА

		Чистые денежные поступления (чистая прибыль)		0.00		0.00		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		4.20		42.00

		Амортизация		0.00		0.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		2.00		20.00

		Инвестиционные затраты		13.00		1.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		14.00

		КЕШ-ФЛОУ		-13.00		-1.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		48.00

		Коэффицент дисконтирования		1.0000		0.8000		0.6400		0.5120		0.4096		0.3277		0.2621		0.2097		0.1678		0.1342		0.1074		0.0859

		Чистый дисконтированный доход		-13.00		-0.80		3.968		3.174		2.540		2.032		1.625		1.300		1.040		0.832		0.666		0.533		3.910

		Чистая текущая стоимость		-13		-13.80		-9.832		-6.658		-4.118		-2.086		-0.461		0.839		1.879		2.711		3.377		3.910

		2. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ИНДЕКСА ДОХОДНОСТИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ ПРОЕКТА

		Инвестиционные затраты		13.00		1.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		14.00

		Дисконтированные инвестционные затраты		13.00		0.80		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		13.80

		Чистые денежные поступления		0.00		0.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		62.00

		Дисконтированные чистые денежные поступления		0.00		0.00		3.97		3.17		2.54		2.03		1.63		1.30		1.04		0.83		0.67		0.53		17.71

		Индекс доходности																										1.283

		Рентабельность проекта, %																										2.361

		3. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ВНУТРЕННЕЙ НОРМЫ ДОХОДНОСТИ ПРОЕКТА

		Дисконт Е, %		25		30		35

		NPV, млн. долл.		3.910		0.975		-1.272

		Внутренняя норма доходности																										32.17

		5. ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДИСКОНТИРОВАННОГ СРОКА ОКУПАЕМОСТИ ПРОЕКТА

		КЕШ-ФЛОУ		-13.00		-1.00		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		6.20		48.00

		Коэффицент дисконтирования		1.0000		0.8000		0.6400		0.5120		0.4096		0.3277		0.2621		0.2097		0.1678		0.1342		0.1074		0.0859

		Чистый дисконтированный доход		-13.00		-0.800		3.968		3.174		2.540		2.032		1.625		1.300		1.040		0.832		0.666		0.533		3.910

		Чистая текущая стоимость		-13.00		-13.80		-9.832		-6.658		-4.118		-2.086		-0.461		0.839		1.879		2.711		3.377		3.910

		Дисконтированный срок окупаемости (лет)																										6.35

		№ варианта		семинар

		Т - входной/выходной материальный поток (грузооборот складской базы), т/год		9700				0				1000				2000				3000				4000				5000				6000				7000				8000				9000				10000

		SP		137255.00				0.00				14150.00				28300.00				42450.00				56600.00				70750.00				84900.00				99050.00				113200.00				127350.00				141500.00

																																																				Объем продаж		0		1000		2000		3000		4000		5000		6000		7000		8000		9000		10000

																																																				Валовый доход		0.0		390000.0		780000.0		1170000.0		1560000.0		1950000.0		2340000.0		2730000.0		3120000.0		3510000.0		3900000.0

																																																				Издержки		1100000		1339150.00		1578300.00		1817450.00		2056600.00		2295750.00		2534900.00		2774050.00		3013200.00		3252350.00		3491500

																																																				CONST		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000		1100000

		CONST – постоянные затpаты, $/год		1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000				1100000

		PR – цена закупки товаpа, $/т		5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000				5000

		TN – торг. надбавка пpи оптовой пpодаже товаpов, %		7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				7.8				Прибыль		-1100000.0		-949150.00		-798300.00		-647450.00		-496600.00		-345750.00		-194900.00		-44050.00		106800.00		257650.00		408500.00

		k – коэффициент для pасчета оплаты пpоцентов за кpедит, $/т		0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045				0.045

		Пр		2182500				0.00				225000.00				450000.00				675000.00				900000.00				1125000.00				1350000.00				1575000.00				1800000.00				2025000.00				2250000.00

		VAR		2319755				0.00				239150.00				478300.00				717450.00				956600.00				1195750.00				1434900.00				1674050.00				1913200.00				2152350.00				2391500.00

		И		3419755				1100000.00				1339150.00				1578300.00				1817450.00				2056600.00				2295750.00				2534900.00				2774050.00				3013200.00				3252350.00				3491500.00

		Д		3783000				0.00				390000.00				780000.00				1170000.00				1560000.00				1950000.00				2340000.00				2730000.00				3120000.00				3510000.00				3900000.00

		П		363245				-1100000.00				-949150.00				-798300.00				-647450.00				-496600.00				-345750.00				-194900.00				-44050.00				106800.00				257650.00				408500.00

		Тбу		7,498.52		0.00
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