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ВВЕДЕНИЕ 

         Значение прибыли в современной рыночной экономике огромно. Как экономическая категория она характеризует финансовый результат предпринимательс​кой деятельности предприятия. Прибыль является показателем, наиболее полно отражающим эффективность произ​водства, объем и качество произведенной продукции, со​стояние производительности труда, уровень себестои​мости. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздействие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства при любой форме собственности.

         В настоящее время рассмотрению прибыли в литературе по экономическому анализу уделяется особое внимание по причине большого влияния процесса управления прибылью на финансовое состояние предприятия. Именно важность качественного проведения анализа формирования финансовых результатов предопределила выбор темы курсовой работы ''Анализ финансовых результатов деятельности предприятия'', круг исследуемых вопросов и логическую схему построения курсовой работы.

         Главной целью работы является систематизация полученных в ходе изучения предмета теоретических знаний по вопросам проведения анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия в целом и анализа финансовых результатов в частности, изучение литературы по вопросам подготовки и проведения анализа, ознакомление с различными теоретическими концепциями, приобретение навыков самостоятельной разработки вопросов организации анализа предприятии. 

Основными задачами курсовой работы являются:

· рассмотрение теоретического обоснования анализа финансовых результатов предприятия;

· анализ динамики, структуры и структурной динамики  финансовых результатов;

· анализ формирования чистой прибыли   и влияния различных факторов на этот процесс;

· анализ влияния  изменения прибыли на эффективность  деятельности предприятия;

· анализ влияния изменения выручки, коммерческих и управленческих расходов на изменение прибыли от продаж.
         Объектом исследования в данной работе является предприятие ООО «Упра», основная деятельность которого - заготовка древесины на корню и ее обработка. Предметом исследования являются финансовые результаты деятельности ООО «Упра» за 2002 – 2004 г.г.
         Теоретической и методологической основой исследования явились законодательные акты, нормативные документы по вопросам организации бухгалтерского учета финансовых результатов. При этом были  использованы источники учебной, монографической и периодической литературы, методические материалы по анализу финансовых результатов. Также использовалась бухгалтерская отчетность ООО «Упра» за 2002-2004 г.г.
1 ПРЕДВАРИТЕЛЬНЫЙ ОБЗОР РЕЗУЛЬТАТОВ РАБОТЫ ПРЕДПРИЯТИЯ

1.1 Краткая характеристика предприятия
          ООО «Упра» –предприятие  в области заготовки древесины на корню и ее переработки .  Предприятие создано 15 мая 1998 г., его полное фирменное название  – Общество с ограниченной ответственностью «Упра», сокращенное – ООО «Упра». Юридический адрес  предприятия – Ярославская область, г. Пошехонье, пос. Рыбаков, д. 16.

         Правовое положение  ООО «Упра», порядок его  реорганизации и ликвидации, а также права и обязанности участников определяются Гражданским кодексом РФ, Федеральным законом «Об обществах с ограниченной ответственностью, прочими федеральными законами и правовыми актами РФ, а также Уставом.  Последняя редакция Устава ООО «Упра» принята решением общего собрания участников  27 сентября 2002 года (протокол № 4).

         Изучаемое предприятие является юридическим лицом по действующему законодательству РФ, имеет самостоятельный баланс, круглую печать, расчетный банковский счет, штампы, собственную эмблему и зарегистрированный в установленном порядке товарный знак. 

           Уставный капитал ООО «Упра» составляет 10031 тыс.руб., он состоит из 10170 обыкновенных именных бездокументарных акций и 3390 привилегированных именных бездокументарных акций.  

         На изучаемом предприятии в соответствии с Уставом создается резервный фонд в размере 15 % от уставного капитала путем ежегодных отчислений 15 % чистой прибыли. Резервный фонд предназначен для покрытия убытков ООО «Упра» в случае отсутствия иных средств. Для других целей средства резервного фонда  использоваться не могут.

         Органами управления ООО «Упра» являются: общее собрание участников,  Совет директоров и единоличный исполнительный орган (Генеральный Директор). Общество имеет ревизора. Общее собрание участников  является высшим органом управления ООО «Упра».  К его компетенции относятся такие вопросы, как  внесение изменений и дополнений в Устав, утверждение годовых отчетов,  избрание и утверждение ревизора и аудитора, принятие решения о совершении крупных сделок и др.

         Предприятие имеет следующие  структурные подразделения:

· Администрация – генеральный директор, заместитель директора, главный бухгалтер, главный инженер, главный технолог, бухгалтерия;

· Основное производство – производственный цех во главе с мастером;

·  Вспомогательное производство – гараж, сторожа;

· лесозаготовительные  бригады.

         В соответствии с Уставом,  основной целью деятельности ООО «Упра» является расширение рынка , а так же получение прибыли.  Основными видами деятельности данного предприятия являются заготовка древесины и  обработка древесины.

1.2 Анализ динамики основных технико-экономических показателей за 2002-2004 г.г. 

         Анализ прибыли и рентабельности ООО «Упра» начнем с предварительной оценки деятельности данного предприятия за 2002-2004 г.г. (таблица 1.1)

таблица 1.1

Основные технико-экономические показатели деятельности ООО «Упра» за 2002-2004 годы

	Показатели
	2002
	2003
	2004

	1. Объём товарной продукции, тыс.руб
	
	
	

	- в действующих ценах
	38013
	43316
	51350

	- в сопоставимых ценах
	38013
	41583
	49306

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	- 
	109.4
	118.6

	- к базисному году
	- 
	109.4
	129.7

	2. Объём реализованной продукции, тыс.руб.
	 
	 
	 

	- в действующих ценах
	37972
	43586
	51216 

	- в сопоставимых ценах
	37972
	41843
	47068 

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	 -
	110.2
	112.5

	- к базисному году
	 -
	110.2
	124.0

	3 Прибыль от продаж
	2753
	3553
	3952

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	- 
	129.1
	111.3

	- к базисному году
	 -
	129.1
	143.6

	4.Прибыль до налогообложения
	1425
	1802
	2100

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	126.5
	116.6

	- к базисному году
	-
	126.5
	147.4

	5.Рентабельность  продаж
	7.3
	8.2
	7.7

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	- 
	112.3
	93.9

	- к базисному году 
	 -
	112.3
	105.5

	6.Стоимость ОПФ (основных производственных фондов) 
	56764
	58890
	61408

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	-
	103.7
	104.3

	- к базисному году
	-
	103.7
	108.2

	7. Фондоотдача
	0.67
	0.74
	0.84

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	110.4
	113.5

	- к базисному году
	-
	110.4
	125.4

	8.Средняя стоимость оборотных средств
	142692
	157431
	197384

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	-
	110.3
	125.4

	- к базисному году
	-
	110.3
	138.3

	9. Коэффициент оборачива-емости оборотных средств
	0.27
	0.28
	0.26

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	103.7
	92.9

	- к базисному году
	-
	103.7
	96.3

	10. Полная себестоимость товарной продукции
	35216
	39991
	47264

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	-
	113.6
	118.2

	- к базисному году
	-
	113.6
	134.2

	11 Материальные затраты  
	15002
	17196
	21268

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	114.6
	123.7

	- к базисному году
	-
	114.6
	141.8

	12. Затраты на 1 рубль товарной  продукции (руб.)
	0.93
	0.92
	0.92

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	0.99
	100

	- к базисному году
	-
	0.99
	0.99

	13. Материалоёмкость (руб)
	0.39
	0.40
	0.41

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	102.6
	102.5

	- к базисному году
	-
	102.6
	105.1

	14.ЧППП (численность про-мышл. Производ. персонала)
	57
	60
	62

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	105.3
	103.3

	- к базисному году
	-
	105.3
	108.8

	15. Производительность Труда (среднегодовая выра-ботка на одного работаю-щего) (тысячи руб/чел)  
	666.9
	721.9
	828.2

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	108.2
	114.7

	- к базисному году    
	-
	108.2
	124.2

	16.Фонд заработной платы
	6814
	7516
	8312

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	110.3
	110.6

	- к базисному году
	-
	110.3
	122.0

	17. Среднегодовая зараб.плата на одного работающего ( или среднемесячная ), тыс.руб.
	119.5
	125.3
	134.1

	Темпы роста %
	 
	 
	 

	- к предыдущему году
	-
	104.9
	107.0

	- к базисному году
	-
	104.9
	112.2

	18. Зарплатоёмкость
	0.18
	0.17
	0.16

	Темпы роста %
	
	
	

	- к предыдущему году
	-
	94.4
	94.1

	- к базисному году
	-
	94.4
	88.9

	19. Количество потребляемой электроэнергии 
	Показатель не рассматривается, поскольку деятельность ООО «Упра» не связана со значительным потреблением электроэнергии


         Обзор деятельности ООО «Упра»  необходимо начать с изучения динамики выпуска и продажи продукции за 2002 – 2004 г.г. (рис. 1.1).
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Рис. 1.1 Динамика товарной и реализованной продукции за 2002 – 2004 г.
        Из таблицы 1.1 и рис. 1.1 видно, что за три года объем производства продукции ОАО «Пошехонский  рыбозавод» возрос на 29.7 %, а объем продаж – на 24 %.  В течение всего изучаемого периода темпы роста производства продукции превышали темпы роста продаж, что можно оценить отрицательно, так как данный факт свидетельствует о росте остатков нереализованной продукции на складах ООО «Упра», а также об увеличении продукции, не оплаченной покупателями.     

         Рассмотрим динамику прибыли и рентабельности ООО «Упра» за 2002 – 2004 г.г. (рис. 1.2)
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Рис. 1.2. Динамика прибыли от продаж, прибыли до налогообложения, и рентабельности продаж за 2002-2004 г.г.

         Как показывают данные таблицы 1.1. и рис. 1.2, прибыль ООО «Упра» от продаж  и прибыль до налогообложения имеют положительную динамику. Однако рентабельность продаж в 2004 г. снизилась по сравнению с уровнем прошлого года с 8.2 % до 7.7 %, что свидетельствует о наличии неиспользованных резервов повышения рентабельности на исследуемом предприятии.
         Рассмотрим динамику имущества ООО «Упра». Как видно из рисунка, на исследуемом предприятии в течение 2002-2004 г.г. произошел рост как основных средств, так и оборотных активов, что свидетельствует об укреплении материально-технической базы предприятия и оценивается положительно. При этом показатель фондоотдачи увеличился   с 0.67 руб. в 2002 году до 0.84 руб. в 2004 году, т.е. на 0.17 руб. Этот факт свидетельствует  о повышении эффективности использования  основных производственных фондов
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Рис. 2.3. Динамика стоимости основных производственных фондов, фондоотдачи, стоимости оборотных   средств и коэффициента  оборачивае-мости за 2002-2004 г.г. 

         Приведенные в таблице 1.1 данные свидетельствуют об ускорении оборачиваемости запасов в отчетном году по сравнению с 2003 годом, а следовательно, о повышении деловой активности предприятия. Однако по сравнению с 2002 г. произошло замедление оборачиваемости активов  по причине накопления излишних, неходовых, залежалых материалов, а также за счет приобретения дополнительных запасов в связи с ожиданием роста темпов инфляции или дефицита.  Следовательно, данному предприятию нужно более эффективно управлять материальными активами, не допуская образования сверхплановых запасов.
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Рис. 1.4. Динамика себестоимости и материальных затраты за 2002-2004 г.г.

Темпы роста полной себестоимости составили в 2004 году по отношению к 2002  134.2 %, а по отношению к 2003 – 113.6 % (рис. 1.4). Отрицательно можно оценить тот факт, что темпы роста продаж проданной продукции несколько ниже – 124.0 % и 112.5 % соответственно. 
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Рис. 1.5. Динамика затрат на 1 руб. товарной продукции, материалоемкости и зарплатоемкости за 2002 – 2004 г.г. 
Также положительно деятельность предприятия характеризует снижение зарплатоемкости с 0.18 руб. в 2002 г. до 0.16 руб. в 2004 г. Однако материалоемкость при этом повысилась с 0.39 руб. до 0.41 руб., в итоге затраты на 1 руб. товарной продукции за весь исследуемый период находятся практически на одном уровне – 0.92 руб. Следовательно, снижение уровня затрат должно быть главной задачей ООО «Упра». 
         За анализируемый период численность промышленно-производственного персонала ООО «Упра» увеличилась с 57 до 62 чел, или на 8.8 % (рис.1.6). Фонд заработной платы в 2004 году по сравнению с 2002 г. возрос   на 22%. Более высокие темпы роста фонда оплаты труда по сравнению с ростом  численности для предприятия экономически неэффективны. Однако это свидетельствует о росте благосостояния работников предприятия, что заслуживает положительной оценки.
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Рис. 1.6 Динамика фонда заработной платы и численности персонала за 2002-2004 г.г. 

         В ходе анализа необходимо  установить соответствие  между  темпами роста  средней заработной платы и производительностью труда (рис. 1.7).  Для расширенного воспроизводства, получения прибыли и рентабельности  нужно, чтобы темпы  роста производительности труда  опережали темпы роста его оплаты.  Если такой принцип не соблюдается,  то происходит перерасход фонда зарплаты, повышение себестоимости продукции  и, соответственно,  уменьшение суммы прибыли. С другой стороны, если темпы роста оплаты труда значительно отстают от темпов роста производительности труда, не происходит должного стимулирования работников. 
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Рис. 1.7. Динамика  производительности труда и среднегодовой заработной платы за 2002 – 2004 г.г. 

         Как видно из вышеприведенных расчетов и рис. 1.7, темп роста производительности труда в ООО «Упра» существенно превышает темп роста средней заработной платы. Данный факт свидетельствует о неправильной организации оплаты труда на предприятии, поскольку заработная плата не выполняет своей стимулирующей функции
2 АНАЛИЗ ПРИБЫЛИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ 
 2.1 Значение, задачи и последовательность анализа
Результат- это конечный итог, показатель какой-либо деятельности (работы в какой-либо области). Конечным финансовым результатом  работы предприятия является, как правило, прибыль. Однако в процессе работы по некоторым хозяйственным операциям у предприятия могут возникать и убытки, которые уменьшают полученную прибыль и снижают рентабельность.

         Прибыль как экономическая категория отражает чистый доход, созданный в сфере материального производства в процессе предпринимательской деятельности. На уровне предприятия в условиях товарно – денежных отношений чистый доход принимает форму прибыли. Установив цену на продукцию, предприятия реализуют ее потребителю, получая при этом денежную выручку, что не означает получение прибыли. Для выявления финансового результата  необходимо сопоставить выручку с затратами на производство и реализацию, которые принимают форму себестоимости продукции.

         Когда выручка превышает себестоимость, финансовый результат свидетельствует о получении прибыли. Если выручка равна себестоимости, то удалось лишь возместить  затраты на производство и реализацию продукции. Реализация состоялась без убытков, но отсутствует и прибыль как источник производственного, научно – технического и социального развития. При затратах, превышающих выручку, предприятие получает убытки – отрицательный финансовый результат, что ставит его в достаточно сложное финансовое положение, не исключающее и банкротство.

         Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений  выполняет определенные функции.

         Во – первых, прибыль характеризует экономический эффект, полученный в результате деятельности предприятия (отражает конечный финансовый результат). 

         Во – вторых, прибыль обладает стимулирующей функцией. Ее содержание состоит в том, что прибыль одновременно является финансовым результатом и основным элементом финансовых ресурсов предприятия. 

         В – третьих, прибыль является одним из источников формирования бюджетов разных уровней. Она поступает в бюджеты в виде налогов и наряду с другими доходными поступлениями используется для финансирования удовлетворения совместных общественных потребностей, обеспечения выполнения государством своих функций, государственных инвестиционных, производственных, научно – технических и социальных программ.

         Бухгалтерская прибыль –  это кредитовое сальдо по счету 99 «Прибыли и убытки», которое показывает превышение общей суммы прибыли и доходов над общей суммой потерь и убытков за отчетный период. Бухгалтерский убыток – это дебетовое сальдо по счету 99 «Прибыли и убытки».

          Рассматриваемое понятие финансовый результат, который характеризуется получением организацией прибыли или убытка, следует увязать с категориями «доходы и расходы», данные понятия регламентируются Положениями по бухгалтерскому учету: "Доходы организации" (ПБУ 9/99) (утв. приказом Минфина России от 6 мая 1999 г. N 32н.) и "Расходы организации" (ПБУ 10/99) (утв. приказом  Минфина России от 6.05.99 г. N 33н).
Все доходы  и расходы (в зависимости от того, при каких условиях они получены, и в зависимости от направления деятельности организации) подразделяются на:

· доходы и расходы от обычных видов деятельности;

· операционные доходы и расходы;

· внереализационные доходы и расходы;

· чрезвычайные доходы и расходы;

При этом конечный финансовый результат деятельности предприятия слагается из четырех составляющих:

1. Финансовый результат, полученный от реализации продукции, товаров, работ, услуг (доходы по обычным видам деятельности);

2. Финансовый результат от операционных доходов и расходов;

3. Финансовый результат от внереализационных доходов и расходов;

4. Финансовый результат от  чрезвычайных доходов и расходов.

         На рис. 2.1  отражено формирование, распределение и использование прибыли предприятия. 

	Выручка от продажи товаров, продукции работ, услуг за вычетом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей

(-) Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг

	(=) Валовая прибыль

	(-) Коммерческие расходы

(-) Управленческие расходы

	(=) Прибыль/убыток от продаж

	(+) Проценты к получению

(-) Проценты к уплате

(+) Доходы от участия в других организациях

(+) Прочие операционные доходы

(-) Прочие операционные расходы

(+) Внереализационные доходы

(-) Внереализационные расходы

	(=) Прибыль/убыток до налогообложения

	(-) Налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи

	(=) Прибыль/убыток от обычной деятельности

	(+) Чрезвычайные доходы

(-) Чрезвычайные расходы

	(=) Чистая прибыль (нераспределённая прибыль (непокрытый убыток))


Рис. 2.1. Порядок формирования прибыли предприятия согласно Положению по бухгалтерскому учёту «Бухгалтерская отчётность организации», ПБУ 4/99

Доходами от обычных видов деятельности является выручка от продажи продукции и товаров, выполнения работ и оказания услуг. Основной вид деятельности организации, как правило, определяется по ее уставу.  
Себестоимость проданных товаров, продукции, работ и услуг включает в себя: сумму затрат, приходящихся на проданные в отчетном периоде товары, продукцию, работы, услуги; покупную стоимость проданных в отчетном периоде товаров; сумму превышения фактической производственной себестоимости выпущенной из производства продукции, сданных работ и оказанных услуг над их нормативной (плановой) себестоимостью.

Расходами по обычным видам деятельности являются коммерческие расходы (затраты, связанные со сбытом продукции и издержки обращения организаций торговли и общественного питания) и управленческие расходы (общехозяйственные расходы в случае их признания полностью в себестоимости проданной продукции, работ, услуг в качестве расходов по обычным видам деятельности; сумма издержек по деятельности организации – профессионального участника рынка ценных бумаг).

В ПБУ 9/99 установлен состав прочих поступлений (куда отнесены операционные и внереализационные доходы). К операционным доходам, в частности,  относятся:

· поступления, связанные с предоставлением за плату во временное пользование (временное владение и пользование) активов организации;

· поступления, связанные с предоставлением за плату прав, возникающих из патентов на изобретения, промышленные образцы и других видов интеллектуальной собственности;

· поступления, связанные с участием в уставных капиталах других организаций (включая проценты и иные доходы по ценным бумагам);

· прибыль, полученная организацией в результате совместной деятельности (по договору простого товарищества);

· поступления от продажи основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме иностранной валюты), продукции, товаров;

· проценты, полученные за предоставление в пользование денежных средств организации, а также проценты за использование банком денежных средств, находящихся на счете организации в этом банке.

        Операционные расходы включают в себя:

· суммы, причитающиеся  в соответствии с договорами к уплате процентов по акциям, облигациям, другим ценным бумагам, депозитам, кредитам и займам;

· расходы, связанные с продажей основных средств и иных активов, отличных от денежных средств (кроме валюты), продукции, товаров;

· остаточная стоимость проданных объектов основных средств и иных амортизируемых активов;

· расходы, связанные с оплатой услуг, оказываемых кредитными организациями;

· расходы по содержанию законсервированных производственных мощностей;

· расходы, связанные с аннулированием производственных заказов (договоров), прекращением производства, не давшего продукции;

· расходы, связанные с обслуживанием ценных бумаг;

· суммы, причитающиеся к уплате отдельных видов налогов и сборов за счет финансовых результатов;

· другие расходы, признанные операционными.

         Особый вид прочих поступлений - внереализационные доходы. К ним относятся:

· штрафы, пени, неустойки за нарушение условий договоров;

· активы, полученные безвозмездно, в том числе по договору дарения;

· поступления в возмещение причиненных организации убытков;

· прибыль прошлых лет, выявленная в отчетном году;

· суммы кредиторской и депонентской задолженности, по которым истек срок исковой давности;

· курсовые разницы;

· сумма дооценки активов (за исключением внеоборотных активов);

· прочие внереализационные доходы.

Впервые в практике отечественного бухгалтерского учета отдельную подгруппу выделены чрезвычайные доходы и расходы. К чрезвычайным доходам относятся поступления, возникающие вследствие чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, национализации и т.п.). Чрезвычайные доходы могут поступать в виде страхового возмещения, стоимости материальных ценностей, остающихся от списания непригодных к восстановлению и дальнейшему использованию активов, и т.п. 

Чрезвычайными называются расходы, возникающие как последствия чрезвычайных обстоятельств хозяйственной деятельности (стихийного бедствия, пожара, аварии, и т.д.): стоимость утраченных материальных ценностей, убытки от списания пришедших в негодность и не подлежащих восстановлению и дальнейшему использованию активов.

Целью анализа финансовых результатов деятельности предприятия является определение путей оптимизации величины прибыли как в целом, так и от отдельных видов деятельности. В ходе достижения данной цели решаются следующие задачи: 

1. анализ динамики, структуры и структурной динамики прибыли от основной деятельности, от финансово-хозяйственной деятельности, от обычной деятельности, чистой прибыли;

2. анализ влияния факторов на величину прибыли на каждом этапе ее расчета;

3. анализ влияния изменения прибыли на изменение показателей эффективности деятельности предприятия;

4. анализ использования прибыли предприятия.

          Объектом анализа является бухгалтерская прибыль (убыток), представляющая собой конечный финансовый результат, выявленный за отчетный период на основании бухгалтерского учета всех хозяйственных операций организации и оценки статей бухгалтерского баланса по правилам,  принятым в соответствии с Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в Российской Федерации.  

          Источниками информации для анализа финансовых результатов являются документы предприятия. Среди документов, подлежащих изучению, выделяют первичные документы, регистры учета, отчетность.

1. Первичные документы:   приказ об учетной политике организации; договоры на реализацию продукции; накладные на сдачу готовой продукции; требования на отпуск продукции; карточки складского учета; счета-фактуры; журнал регистрации полученных и выставленных счетов-фактур; книга продаж;  инвентаризационные описи; накладные на реализацию готовой продукции, грузовые таможенные декларации, коносаменты; количественно-суммовые карточки, оборотные ведомости.

2. Регистры синтетического и аналитического учета:  главная книга, журнал-ордер № 11, ведомость № 16

4. Бухгалтерская отчетность предприятия: бухгалтерский баланс (форма N 1) и отчет о прибылях и убытках (форма N 2);

5.Другие документы: планово-экономическая документация по калькулированию себестоимости продукции; решения о предоставлении отдельным категориям лиц (юридическим и физическим) льгот по оплате продукции;  решения собственника о покрытии убытков предприятия; отчеты об использовании бюджетных ассигнований  предприятием; решения суда; ведомости учета результатов, выявленных инвентаризацией; документы, подтверждающие факт обращения в правоохранительные органы; акты; сметы; претензионные расписки.


2.2 Оценка изменения прибыли за два смежных года
         Анализ прибыли ООО «Упра» начнем с изучения динамики данного показателя (таблица 2.1)

таблица 2.1

Оценка изменения прибыли за 2 смежных года

	Показатели
	2003 г. 
	2004 г.
	Темп роста к 2003 г.

	
	
	В действ. ценах
	В ценах 2003 г.
	В действ ценах
	В ценах 2003 г.

	прибыль до налого-обложения
	1802
	2100
	2016
	116.5
	111.9

	прибыль от продаж
	3553
	3952
	3793
	111.2
	106.8

	Соотношение  прибы-ли от продаж и прибы-ли до налогообложе-ния
	197.2
	188.2
	188.1
	95.4
	95.3


         Как видно из таблицы 2.1, в ООО «Упра» наблюдается положительная динамика как прибыли от продаж, так и прибыли до налогообложения. Так, Прибыль от продаж в действующих ценах увеличилась в 2004 г. по сравнению с прошлым годом на 11.2 %. Тот же показатель в сопоставимых ценах увеличился несколько меньше – на 6.8 %.  Прибыль до налогообложения в  сопоставимых ценах снизилась за рассматриваемый период на 4.7 %.

         При анализе соотношения  прибыли от продаж и прибыли до налогообложения выяснилось, что первый показатель значительно больше второго как в 2003 г. (на 97.2 %), так и в 2004 г. (на 88.2 %).  Данный факт свидетельствует о наличии у предприятия больших убытков от внереализационной и операционной деятельности.

2.3 Факторный анализ прибыли от продаж
Проведем факторный анализ прибыли от продаж ООО «Упра». Сравнение будет осуществляться между данными за отчетный и аналогичный прошлый  периоды по данным Отчета о прибылях и убытках ф. № 2 (приложения 4 и 5). 

         Для анализа построим факторную модель:

Пп= Вн - С/С - КР - УР,                               (2.1 )
где Пп - прибыль от продаж (стр.050),

      Вн - выручка-нетто (стр.010),

С/С - себестоимость проданной продукции (работ, услуг) (стр.020),

КР - коммерческие расходы (стр.030),

УР - управленческие расходы (стр.040).

Для проведения анализа составим таблицу 2.2. 

Таблица 2.2    

Исходные данные для анализа влияния факторов на прибыль от продаж 

тыс.руб.

	Периоды
	Вн
	С/С
	КР
	УР
	Пп

	1. базовый (б)
	43586
	39991
	42
	-
	3553

	2. отчетный (о)
	51216
	47264
	-
	-
	3952

	3. изменение (стр.2 - стр.1)    

(+,-)
	+7630
	+7273
	-42
	-
	+399


Анализ проводится способом цепных подстановок (таблица 2.3):
таблица 2.3
Анализ влияния факторов на прибыль ООО «Упра» от продаж

тыс.руб.

	Показа-тель
	Вн
	С/С
	КР
	УР
	Прибыль от продаж
	Влияние фак-тора на при-быль от про-даж

	базовый


	Внб
	С/Сб
	КРб
	УРб
	Ппб
	-

	
	43586
	39991
	42
	-
	3553
	-

	усл.1
	Вно *
	С/Сб
	КРб
	УРб
	Ппусл.1
	Ппусл.1 - Ппб

	
	51216
	39991
	42
	-
	11183
	+7630

	усл.2
	Вно
	С/Со *
	КРб
	УРб
	Ппусл.2
	Ппусл.2  - Ппусл.1

	
	51216
	47264
	42
	-
	3910
	-7273

	усл.3
	Вно
	С/Со 
	КРо *
	УРб
	Ппусл.3
	Ппусл.3  - Ппусл.2

	
	51216
	47264
	-
	-
	3952
	+42

	отчетный
	Вно
	С/Со
	КРо
	УРо *
	Ппо
	Ппо - Ппусл.3

	
	51216
	47264
	-
	-
	3952
	-


Проверка: 

1. Δ  Пп = + 399

2. + 7630 - 7273 +42 = +399

Выводы:

1. Увеличение выручки увеличило прибыль от продаж на 7630 тыс. руб.

2. Увеличение себестоимости уменьшило прибыль на 7273 тыс.руб.

3. Уменьшение коммерческих расходов увеличило прибыль на 42 тыс.руб.    

Можно упростить анализ, используя следующую таблицу:

таблица 2.4
Анализ влияния факторов на прибыль ООО «Упра» от продаж

тыс.руб.

	Факторы
	Периоды
	Абсолютные

изм. (+,-)
	Влияние на при-быль от продаж

	
	2003 г.
	2004 г.
	
	

	Вн
	43586
	51216
	+7630
	+ 7630

	С/С
	39991
	47264
	+ 7273
	- 7273

	КР
	42
	-
	-42
	+ 42

	Пп
	
	
	+ 1396
	+ 399


Наличие дополнительной информации, содержащейся в бухгалтерском учете, позволит определить влияние на прибыль от продаж следующих факторов: 

· выручки от продажи (нетто),

· структуры проданной продукции,

· себестоимости проданной продукции,

· уровня среднереализационных цен.

Таблица 2.5
Исходные данные для анализа прибыли  ООО «Упра» от продажи продукции

 тыс.руб.

	Показатели
	Условн
обозн.
	Базовый

год
	Отчетный год
	Изменения
	Баз.данные, пересчит. на объем прод., отчетный

	
	
	
	
	абсол.

(+,-)
	Коэф.рос-

та  (Тр)
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7

	Выручка-нетто
	Вн
	43586
	51216
	+7630
	1.175
	50800 (Внусл.)

	Полная себе-стоимость
	С/Сп
	39991
	47264
	+7273
	1.18
	45200 (С/Спусл.)

	Прибыль от продаж
	Пп
	3595
	3952
	+357
	1.10
	5600 (Ппусл.)


Расчет влияния вышеперечисленных факторов на прибыль от продаж приведем в таблице:

Таблица 2.6
Расчет влияния факторов на прибыль ООО «Упра» от продажи продукции

тыс.руб.

	Показатель
	Расчет влияния
	Прибыль от продаж
	Влияние фактора на прибыль от продаж

	базовый
	Внб - С/Спб
	Ппб
	__

	
	43586 - 39991
	3595
	

	усл.1
	Ппб× Тр
	Ппусл.1
	Ппусл.1 - Ппб

	
	3595 × 1.175
	4224
	+ 629

	усл.2
	Внусл. - С/Спусл.
	Ппусл.2
	Ппусл.2 - Ппусл.1

	
	50800 - 45200
	5600
	+1376

	усл.3
	Вно -  С/Спусл.
	Ппусл.3
	Ппусл.3 - Ппусл.2

	
	51216 - 45200
	6015
	+ 416

	отчетный
	Вно - С/Спо
	Ппо
	Ппо -  Ппусл.3

	
	51216 - 47264
	3952
	- 2064


Проверка:

1.∆ Пп = + 357.

2. + 629 + 1376 + 416 - 2064 = 357.  

Выводы:

1. Увеличение выручки увеличило прибыль на 629 тыс.руб.

2. Изменение структуры продукции увеличило прибыль на 1376 тыс.руб.

3. Увеличение среднереализационных цен увеличило прибыль на 416 тыс.руб.

4. Увеличение себестоимости проданной продукции снизило прибыль на 2064 тыс.руб.
Сравнение результатов факторного анализа по форме №2 и с использованием данных бухгалтерского учета показывает, что уточненные данные выявили главную причину увеличения прибыли от продаж – изменение структуры продукции. При этом главным резервом повышения прибыли ООО «Упра» должно быть снижение себестоимости продукции.

2.4 Анализ прибыли до налогообложения
Анализ финансовых результатов ООО «Упра» до налогообложения начинаем с изучения их динамики, для чего используем таблицу, копирующую форму №2 (приложение 3), дополненную расчетом темпов прироста. Проведенные в таблице 2.7 расчеты позволяют получить первое представление о направлениях изменений финансовых результатов деятельности предприятия и об основных взаимозависимостях этих изменений (темп роста выручки, полной себестоимости, прибыли от продаж и т.д.). Полученные данные в дальнейшем могут быть использованы в процессе факторного анализа прибыли.

   Таблица 2.7
Анализ динамики финансовых результатов ООО «Упра»

	Наименование

показателя
	Данные за прошлый год, руб.
	Данные за

отчетный год, 

руб.
	Изменение

	
	
	
	в абс. ве- личине,

руб., (+,-)
	темп при-

роста, %

	Выручка от про-дажи 
	43586
	51216
	+7630
	117.5

	Себестоимость проданной проду-кции
	39991
	47264
	+7273
	118.2

	Валовая прибыль
	3595
	3952
	+357
	109.9

	Коммерческие ра-сходы
	42
	-
	-
	-

	Прибыль от про-даж
	3553
	3952
	+399
	111.2

	Проценты к полу-чению 
	127
	93
	-34
	73.2

	Проценты к упла-те
	-
	-
	-
	-

	Прочие операции-онные доходы
	2084
	247
	-1837
	11.9

	Прочие операции-онные расходы
	2094
	67
	-2027
	3.2

	Внереализацион-ные доходы
	58
	28
	-30
	48.3

	Внереализацион-ные расходы
	1926
	2153
	+227
	111.8

	Прибыль до нало-гообложения
	1802
	2100
	+298
	116.5

	Налог на прибыль
	673
	1432
	+759
	212.8

	Прибыль от обы-чной деятельно-сти
	1129
	668
	-461
	59.2

	Чистая прибыль
	1129
	668
	-461
	59.2


         Как видно из таблицы 2.7, выручка от продажи продукции ООО «Упра» в 2003 г. возросла по сравнению с уровнем прошлого года на 17.5 %, или на 7630 тыс.руб., что свидетельствует о хорошей сбытовой политике предприятия. Положительно можно оценить также рост валовой прибыли и прибыли от продаж  на 357 тыс.руб., или на 9.9 %, а также  резкое снижение уровня  прочих операционных расходов (на 2027 тыс.руб., или на 96.8 %). Однако чистая прибыль на исследуемом предприятии в 2004 г. ниже уровня 2003 г. на 461 тыс. руб., или на 40.8 %. Это связано с более высокими темпами роста себестоимости проданной продукции по сравнению с темпами роста выручки (18.2 % и 17.5 % соответственно), а также значительным снижением прочих операционных доходов (на 1837 тыс.руб., или на 88.1 %), внереализационных доходов (на 30 тыс.руб. или на 51.7 %), уменьшением процентов к получению (на 34 тыс.руб.). В то же время увеличились внереализационные расходы (на 227 тыс. руб., или 11.8 %). Почти в два раза увеличились платежи налога на прибыль. 

         Обобщая вышесказанное, в 2004 г. прибыль ООО «Упра» от продаж увеличилась, однако чистая прибыль снизилась почти в два раза за счет  внереализационных и операционных  убытков.

Далее необходимо провести анализ структуры и структурной динамики прибыли ООО «Упра», что требует определенного видоизменения способа представления данных ф.№2 по составу показателей. Для этого составляется таблица 2.8. Полученные в таблице данные о структуре источников формирования чистой прибыли предприятия позволяют оценить вклад различных видов и направлений деятельности предприятия в формировании его конечного финансового результата.

Необходимо отметить, что в графах 3 и 5 таблицы 2.8 возможны два варианта записи: 

1. если чистая прибыль больше, чем прибыль от продаж - "удельный вес в чистой прибыли, %";

2. если чистая прибыль меньше прибыли от продаж - "соотношение с чистой прибылью, %" (как в случае с ООО «Упра».
Как видно из таблицы 2.8, в отчетном году по сравнению с предыдущем значительно возросло соотношение прибыли от продаж  и чистой прибыли ООО «Упра» (с 314.7 % до 591.6 %, или на 276.9 %). Данный факт можно оценить положительно, так как большую часть прибыли предприятие должно получать именно от основной деятельности. При этом также возросло соотношение доходов от полученных процентов  и чистой прибыли с  11.2 % до 13.9 %. 

Таблица 2.8
Анализ структуры и структурной динамики прибыли ООО «Упра»

	Наименование

показателей
	2003 г.
	2004 г.
	Структурная

динамика



	
	абс.знач.,

руб.
	соотношение с чистой прибылью, %
	абс.знач.,

руб.
	соотношение с чистой прибылью, %
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6

	1. Прибыль от продаж
	3553
	314.7


	3952
	591.6


	+276.9

	2.Проценты к по        лучению

Проценты к уплате
	127
	*
	93
	*
	*

	
	-
	*
	-
	*
	*

	Сальдо п.2
	+127
	11.2
	+93
	13.9


	+2.7

	3. Прочие операц. доходы

    Прочие операц. расходы
	2084
	*
	247
	*
	*

	
	2094
	*
	67
	*
	*

	Сальдо п.3
	-10
	-0.9


	180
	26.9


	+27.8

	4. Внереализаци-  

онные доходы

Внереализационные расходы
	58
	*
	28
	*
	*

	
	1926
	*
	2153
	*
	*

	    Сальдо п.4


	-1868
	-165.5
	-2125
	-318.1
	-152.6

	5. Налог на прибыль
	673
	-59.5
	1432
	-214.3
	-154.8

	6. Чистая (нераспределенная) прибыль
	1129
	100
	668
	100
	0




Существенно увеличился убыток от внереализационных операций ( с 165.5 % до 318.1 % от чистой прибыли)  и налог на прибыль (с 59.5 % до 214.3 % от чистой прибыли ООО «Упра». 

Отрицательные значения по сальдовым строкам требуют дополнительного анализа с использованием других форм бухгалтерской отчетности, данных пояснительной записки (расшифровки по строкам 90, 100, 120, 130 ф.№2), т.к. они уменьшают чистую прибыль предприятия.

Далее в работе необходимо проанализировать формирование чистой прибыли и определить влияние различных факторов на этот процесс

2.5 Анализ чистой прибыли
Для углубленного анализа чистой прибыли необходимо определить факторы, влияющие на ее размер. Для начала все факторы разделяют на внешние и внутренние.

К внешним факторам относятся:

1. природно-климатические условия, транспортные и другие факторы, вызывающие дополнительные затраты у одних и дополнительную прибыль - у других предприятий;

2. деятельность государства (изменение норм амортизации, ставок ММОТ, налогов и их ставок, цен на продукцию естественных монополий и т.п.);

3. изменение рыночной конъюнктуры (цен на сырье, материалы, торговые наценки, скидки, цен на готовую продукцию, спроса, предложения со стороны конкурентов и т.п.);

4. нарушение контрагентами государственной дисциплины по хозяйственным вопросам, затрагивающим интересы предприятия.

Данные факторы могут предполагаться, но в целом предприятие должно уметь адаптироваться к их изменениям. Непосредственно от предприятия зависят внутренние факторы, влияющие на размер прибыли. К ним относятся: 

1. факторы, определяющие результаты работы предприятия и ее эффективность;

2. факторы, связанные с нарушением предприятием государственной дисциплины по следующим направлениям: 

· нарушение действующего порядка установления и применения цен, а также торговых наценок и скидок;

· экономия, полученная в результате невыполнения необходимых мероприятий по охране труда, улучшению условий труда и техники безопасности; невыполнения планов ремонта (капитального и текущего) основных средств; недоиспользования средств на подготовку и повышение квалификации персонала предприятия;

· непроведения мероприятий по испытанию и освоению новой техники и т.д.;

·  экономия, полученная от выпуска продукции с отступлениями от условий стандартов, рецептур, технических условий и от нарушения технологии производства.

Рассчитать влияние факторов, изложенных в п.2 возможно при проведении внутреннего анализа. При внешнем анализе оценивается влияние на прибыль факторов, определяющих результаты работы предприятия и ее эффективность. Для анализа используем следующую факторную модель:

ЧП = В – С/С – КР + ПП – ПУ +  ОД – ОР + ВД – ВР – НП         (2.2)

ЧП – чистая прибыль;

В – выручка от продажи продукции;

С/С – себестоимость проданной продукции;

КР – коммерческие расходы;

ПП – проценты к получению;

ПУ – проценты к уплате;

ОД – прочие операционные доходы;

ОР – прочие операционные  расходы;

ВД – внереализационные доходы;

ВР – внереализационные расходы;

НП – налог на прибыль.

Анализ проведем методом цепных подстановок:

ЧП0 = В0 – С/С0 – КР0 + ПП0  +  ОД0 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  43586 – 39991  - 42 + 127 + 2084 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = 1129

ЧПусл1 = В1 – С/С0 – КР0 + ПП0  +  ОД0 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 39991  - 42 + 127 + 2084 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = 8759 

ЧПусл2 = В1 – С/С1 – КР0 + ПП0  +  ОД0 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 42 + 127 + 2084 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = 1486 

ЧПусл3 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП0  +  ОД0 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 127 + 2084 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = 1528 

ЧПусл4 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД0 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 2084 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = 1494 

ЧПусл5 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД1 – ОР0 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 247 – 2094 + 58 – 1926 – 673 = -343 

ЧПусл6 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД1 – ОР1 + ВД0 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 247 – 67 + 58 – 1926 – 673 = 1684 

ЧПусл7 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД1 – ОР1 + ВД1 – ВР0 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 247 – 67 + 28 – 1926 – 673 = 1654 

ЧПусл8 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД1 – ОР1 + ВД1 – ВР1 – НП0 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 247 – 67 + 28 – 2153 – 673 = 1427 

ЧП1 = В1 – С/С1 – КР1 + ПП1  +  ОД1 – ОР1 + ВД1 – ВР1 – НП1 =  51216 – 47264  - 0 + 93 + 247 – 67 + 28 – 2153 – 1432 = 668 

         Результаты факторного анализа обобщим в таблице.

Таблица 2.9
Результаты факторного анализа чистой  прибыли ООО «Упра»

Тыс.руб.

	№ п/п
	Факторы
	Расчет влияния
	Влияние на прибыль

	1
	Увеличение выручки от прода-жи продукции
	8759 - 1129
	+7630

	2
	Увеличение себестоимости про-данной продукции
	1486 - 8759
	- 7273

	3
	Снижение коммерческих расхо-дов
	1528 - 1486
	+ 42

	4
	Уменьшение процентов к полу-чению
	1494 - 1528
	- 34

	5
	Снижение прочих операцион-ных доходов
	-343 - 1494
	- 1837

	6
	Снижение прочих операцион-ных расходов
	1684 – (-343)
	+ 2027

	7
	Уменьшение внереализацион-ных доходов
	1654 - 1684
	- 30

	8
	Увеличение внереализацион-ных расходов
	1427 - 1654
	- 227 

	9
	Увеличение налога на прибыль 
	668 - 1427
	- 759

	
	Итого:
	*
	- 461


        Как видно из таблицы 2.9,  к увеличению прибыли  ООО «Упра» в 2004 г. в первую очередь привело увеличение выручки от продажи продукции. За счет этого фактора чистая прибыль увеличилась на 7630 тыс.руб. Снижение прочих операционных расходов  позволило увеличить чистую прибыль на 2027 тыс.руб., а за счет снижения коммерческих расходов чистая прибыль   возросла на 42 тыс.руб.  Все остальные факторы привели к снижению чистой прибыли ООО «Упра», наиболее существенное влияние при этом оказало увеличение себестоимости проданной продукции. За счет этого фактора чистая прибыль ООО «Упра» снизилась на 7273 тыс. руб. Снижение прочих операционных доходов  привело к снижению чистой прибыли на 1837 тыс. руб., а увеличение платежей по налогу на прибыль – на 759 тыс.руб. В результате влияния всех перечисленных факторов чистая  прибыль ООО «Упра» в 2003 г. снизилась по сравнению с уровнем прошлого года на 461 тыс. руб.

Показатели прибыли (кроме валовой прибыли) используются в расчете показателей рентабельности (в числителе). Поэтому далее в работе необходимо проанализировать рентабельность  деятельности ООО «Упра».

2.6 Анализ рентабельности
Рассмотрим основные принципы  формирования показателей рентабельности:

· использование в числителе показателей прибыли (прибыли от продаж, прибыли от финансово-хозяйственной деятельности, прибыли до налогообложения, прибыли от обычной деятельности, чистой прибыли).

· использование в знаменателе того объекта оценки, эффективность использования которого необходимо определить. При этом название показателя рентабельности соответствует названию объекта оценки. Например, показатель рентабельности, в знаменателе которого стоит собственный капитал, будет называться показателем рентабельности собственного капитала. Исключение составляют два показателя - рентабельность продаж и рентабельность продукции.

· обеспечение соответствия показателей в числителе и знаменателе. Чем в большей степени объект оценки охватывает деятельность предприятия, тем больше количество факторов, влияющих на прибыль должно учитываться при её выборе. Например, при оценке эффективности основной деятельности используется прибыль от продаж, а при оценке эффективности использования капитала предприятия - прибыль от обычной деятельности или чистая (нераспределенная) прибыль. Исключения допускаются при проведении факторного анализа.

Кроме того, т.к. прибыль - это показатель за период, то и значение объекта оценки (например, основных средств, имущества, капитала и т.д.) должно быть средним за период (среднегодовая стоимость основных средств, средняя за период величина имущества и капитала и т.д.).

- все показатели рентабельности выражаются в процентах.

Использование данных принципов позволяет моделировать показатели рентабельности и формировать факторные модели.

Рассмотрим в качестве некоторые показатели рентабельности ООО «Упра»:

1. рентабельность имущества предприятия: 
 - рентабельность основных производственных фондов (отношение прибыли от продаж (ф. №2, стр. 050) к среднегодовой стоимости основных производственных фондов (ф. №1, стр. 120);

- рентабельность оборотных производственных фондов (ф. №1, стр. 211, 213, 216);

2. рентабельность затрат на производство и реализацию продукции (работ. услуг):
- рентабельность материальных затрат;

· рентабельность затрат на оплату труда;

3. рентабельность капитала предприятия:

· рентабельность всего капитала (отношение чистой прибыли (ф. №2, стр. 190) к среднегодовой величине капитала предприятия (ф. №1, стр. 700));

· рентабельность собственного капитала (отношение чистой прибыли (ф. №2, стр. 190) к величине собственного капитала (ф. №1, стр. 490)).

4. рентабельность продукции:

· рентабельность всей проданной продукции (отношение прибыли от продаж (ф. №2, стр. 050) к полной себестоимости проданной продукции (ф. №2, стр. 020, 030, 040)). Данный показатель называют также рентабельностью основный деятельности;

· рентабельность i-го вида продукции (рассчитывается по аналогии с предыдущим показателем, но данные для расчета берутся по единице продукции);

5. рентабельность продаж (отношение прибыли от продаж (по всей продукции (ф. №2, стр. 050) или i-ому виду) к выручке-нетто от продажи (всей продукции (ф. №2, стр. 010) или i-го вида продукции)).

Выручка-нетто от продажи i-го вида продукции равна оптовой цене этого вида продукции.
         Перечисленные показатели рентабельности ООО «Упра» обобщим в таблице 2.10
таблица 2.10

Расчет показателей рентабельности ООО «Упра» за 2002-2004 г.г.

тыс.руб.

	Показатели
	2002 г.
	2003 г.
	2004 г.

	Рентабельность основных производственных фондов
	2753: 56764 х 100 % = 4.84 %
	3553:58890 х 100% = 6.03 %
	3952 : 61408 х 100 % = 6.44 :

	Рентабельность оборотных производственных фондов
	2753: 142692 х 100 % = 1.93 %
	3553:157431 х 100% = 2.26 %
	3952 : 197384 х 100 % = 2.0 %

	Рентабельность всей продукции
	2753: 35216 х 100 % = 7.82 %
	3553:39991 х 100% = 8.88 %
	3952 : 47264 х 100 % = 8.36 %

	Рентабельность материальных затрат
	2753: 15002 х 100 % = 18.35 %
	3553:17196 х 100% = 20.66 %
	3952 : 21268 х 100 % = 18.58 %

	Рентабельность затрат на оплату труда
	2753: 6814 х 100 % = 40.40 %
	3553:7516 х 100% = 47.27 %
	3952 : 8312 х 100 % = 47.55 %

	Рентабельность всего капитала
	668 : 212273х 100 % = 0.31
	1129 : 229854 х 100 % = 0.49
	1065 :297240 х 100 % = 0.36 :

	Рентабельность собственного капитала
	668 : 77061 х 100 % = 8.67
	1129 : 80048 х 100 % = 1.41
	1065 :79961 х 100 % = 1.33

	Рентабельность продаж
	2753: 37972 х 100 % = 7.25 %
	3553:43586 х 100% = 8.15 %
	3952 : 51216 х 100 % = 7.72 %


         Как видно из расчетов, приведенных в таблице 2.10, ООО «Упра» рентабельно на протяжении всего исследуемого периода. Показатели рентабельности имеют устойчивую тенденцию к росту.
         Проанализируем также рентабельность отдельных видов продукции (таблица 2.11). 
Таблица 2.11

Рентабельность отдельных видов продукции ООО «Упра»

тыс.руб.

	Виды продукции
	2003 г.
	2004 г.

	
	Объем продаж, тыс.м3
	Удель-ный вес, %
	Цена за еди-ницу
	Себе-сто-имость ед
	Рентабельность, %
	Объем продаж, тыс.м3
	Удель-ный вес, %
	Цена за еди-ницу
	Себестоимо-сть ед
	Рентабельность, %

	загото-вка дре-весины
	30630
	78.2
	1.2
	1.104
	8.7
	28213
	66.0
	1.3
	1.214
	7.1

	обрабо-тка дре-весины
	8538
	21.8
	0.8
	0.724
	10.5
	14539
	34.0
	1.0
	0.896
	11.6

	Итого
	39168
	100
	х
	х
	х
	42752
	100
	х
	х
	х


Как видно из данных, приведенных в таблице, наибольшую рентабельность имеет обработка древесины, при этом показатель увеличился с 10.5 % в 2003 г. до 11.6 % в 2004 г. При этом большая сумма прибыли в абсолютном выражении получена от заготовки древесины на корню – в 2004 г. - 2432 тыс.руб. и 1520 тыс.руб. от обработки древесины. Следовательно, ООО «Упра» можно порекомендовать снижение себестоимости заготовки древесины.
В ходе факторного анализа можно определить влияние изменения прибыли на рентабельность. Для анализа  построим следующую факторную модель: 
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Возьмем для расчета влияния изменения прибыли от продаж на изменение рентабельности продаж следующие данные:

Таблица 2.12 

Исходные данные для факторного анализа рентабельности продаж

	Показатели
	Базовый год
	Отчетный год
	Изменения

	
	
	
	абсол., (+,-)
	темп роста,%

	Вн, тыс.руб.
	43586
	51216
	+7630
	117.51

	Пп, тыс.руб.
	3553
	3952
	+399
	111.23

	Рп, %
	8.15
	7.72
	- 0.43
	94.72


Используем способ цепных подстановок.

Рпб = 8.15 %,

Рпусл. = 9.07 %,

Рпо = 7.72 %.

Влияние на изменение рентабельности продаж изменения прибыли от продаж: 9.07 % - 8.15 %  = + 0.92 %.

Влияние изменения выручки-нетто было отрицательным:

7.72  % - 9.07 % = - 1.35 %.

Проверка:

1. ∆ Рп = - 0.43 %.

2. + 0.92 % - 1.35 % =  - 0.43 %.

Аналогично можно проследить влияние изменения прибыли на изменение других показателей рентабельности, например, рентабельности продукции:                           
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Исходные данные для анализа представлены в таблице 2.13
таблица 2.13 

Исходные данные для факторного анализа рентабельности продукции

	Показатели
	Базовый год
	Отчетный год
	Изменения

	
	
	
	абсол., (+,-)
	темп роста,%

	Пп, тыс.руб.
	3553
	3952
	+399
	111.23

	С/Сп, тыс.руб.
	39991
	47264
	+7273
	118.19

	Рпрод, %
	8.88
	8.36
	- 0.52
	94.14


Используем способ цепных подстановок.

Рпродб = 8.88 %,

Рпусл. = 9.88 %,

Рпо = 8.36 %.

Влияние на изменение рентабельности продукции изменения прибыли от продаж: 9.88 % - 8.88 %  = + 1.00 %.

Влияние увеличения себестоимости было отрицательным:

8.36  % - 9.88 % = - 1.52 %.

Проверка:

3. ∆ Рп = - 0.52 %.

4. + 1.00 % - 1.52 % =  - 0.52 %.

3. РАСЧЕТ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ ЭФФЕКТИВНОСТИ ВНЕДРЕНИЯ МЕРОПРИЯТИЙ,  НАПРАВЛЕННЫХ НА  УВЕЛИЧЕНИЕ ПРИБЫЛИ И РЕНТАБЕЛЬНОСТИ


         Как показало исследование, для ООО «Упра» в целях увеличения прибыли  и роста рентабельности необходимо снижать себестоимость заготовки древесины на корню.  Так, в 2004 от продажи данного вида продукции была получена прибыль в сумме 2432 тыс.руб. Рассчитаем, какова была бы прибыль при фактическом объеме продаж в ценах 2004 г. и уровне себестоимости 2003 г.:
28213 м.3   х 1.3 – (28213 м.3   х 1.104) = 36677  - 28212 = 8465 тыс.руб.
         Как показывают расчеты, при достижении уровня себестоимости 1 м3  заготовленной на корню древесины значения 2003 г., ООО «Упра» получило бы прибыль в сумме 8465 тыс.руб., что 3.48 раза больше фактической.

         В целях снижения себестоимости продукции ООО «Упра» необходимо более эффективно использовать средства на оплату труда – не допускать необоснованного повышения заработной платы и установить ее уровень в зависимость от выработки. Еще более оптимальным вариантом будет установить зависимость заработной платы от полученной предприятием чистой прибыли.

          Как выяснилось в первой главе данной работы, для исследуемого предприятия характерно замедление оборачиваемости активов. Следовательно, ООО «Упра» необходимо ускорять расчеты с покупателями и заказчиками с целью своевременного получения выручки в полном объеме. В связи с этим ООО «Упра»  можно рекомендовать к использованию ряд приемов, направленных на совершенствование расчетов с покупателями и заказчиками:

         1. Исключение из числа партнеров предприятий-дебиторов с высоким уровнем риска. Для этого необходимо:

    - собрать информацию о покупателях тщательно проанализировать ее;

    -     принять решение о предоставлении или отказе в кредите.

         В зависимости от размера кредита руководитель собирает вполне определенную, детализированную информацию. Ее основные источники: внутренняя информация, имеющаяся на предприятии, относительно поведения клиента в прошлом; информация сообщенная банками; информация, предоставленная специализированными агентствами, и т.п. После изучения финансового состояния клиентов и их значимости (незначительный, крупный) руководитель принимает соответствующее решение.

         Незначительных клиентов, по нашей классификации, условно можно разбить на пять категорий. В зависимости от уровня риска, которому предприятие подвергается в результате полной или частичной неоплаты дебиторской задолженности (таблица 3.1).

По первой категории кредит можно предоставлять автоматически. По второй - кредит может быть разрешен до определенного объема, который определяется предприятием. По третьей - лимит по кредиту должен быть более строгим. По четвертой кредит предоставляется в исключительных случаях. По пятой категории кредит не предоставляется вообще.

         Таблица 3.1 
Классификация клиентов по уровню риска

	Категория риска
	Уровень возможных убытков по сделке, %

	1
	0

	2
	5-10 %

	3
	10-20 %

	4
	20-50 %

	5
	Более 50 %


Крупного клиента следует рассматривать как совокупность небольших клиентов, случайные убытки от которых полностью коррелируют друг с другом. Если предприятие продает в кредит крупным клиентам, то проблема состоит в том, чтобы узнать максимальный риск, возникающий в данной ситуации, и его возможные последствия. Если возникающий в результате убыток будет настолько велик, что может привести предприятие к банкротству, следует отказать в кредите, даже если вероятность невозврата средств низка.

Используя предлагаемую методику, ООО «Упра» сможет исключать из числа партнеров дебиторов с высоким уровнем риска.

2. Периодический пересмотр предельной суммы кредита. При опреде-лении предельных размеров предоставляемых кредитов нужно исходить из: финансовых возможностей предприятия; прогнозируемого числа получателей кредита и оценки уровня кредитного риска. Фиксированный максимальный предел суммы задолженности может быть дифференцирован по группам будущих дебиторов (с учетом финансового состояние отдельных клиентов).

3. Использование возможности оплаты дебиторской задолженности векселями, ценными бумагами. Ожидание оплаты "живыми деньгами" может обойтись гораздо дороже.

4. Формирование принципов осуществления расчетов предприятия с контрагентами на предстоящий период. Эти принципы должны быть дифференцированы по отношению к поставщикам и покупателям товаров и определять следующие направления:

- формирование приемлемых   для предприятия сроков платежей;

-  предусматривать в договорах изменение цен в зависимости от срока оплаты;

- своевременно оформлять расчетные документы;

- разработать систему предоставления скидок и использования наценок.

При формировании приемлемых форм расчета следует учитывать, что при покупке продукции наиболее эффективными являются сделки с использованием векселей, а при продаже продукции  -      расчеты аккредитива.

         5. Выявление финансовых возможностей предоставления предприятием товарного кредита. Осуществление этих форм кредита требует наличия у  предприятия достаточных резервов высоколиквидных активов для обеспечения платежеспособности на случай несвоевременного выполнения контрагентами принятых на себя обязательств.

         6. Определение возможной суммы оборотных активов, отвлекаемых в дебиторскую задолженность по товарному  кредиту, а также по выданным авансам. Расчет этой суммы должен основываться на:

-     объеме закупки и продажи товаров; 

-     сложившейся практике кредитования партнеров;

- сумме оборотных активов предприятия, в том числе сформированных за счет собственных финансовых средств;

-
формировании необходимого уровня высоколиквидных активов, обеспечивающих постоянную платежеспособность предприятия;

-     правовых условиях обеспечения дебиторской задолженности и т.д.

При определении возможной суммы средств, отвлекаемых в дебиторскую задолженность по товарным операциям, следует учитывать, что ограничение практики предоставления товарного кредита отрицательно влияет на рост объема деятельности и формирование устойчивых коммерческих связей. Однако слишком либеральная политика предоставления кредита может вызвать чрезмерное отвлечение финансовых средств, снизить платежеспособность предприятия, вызвать впоследствии значительные расходы по взысканию долгов. А в конечном счете значительно повысится уровень предпринимательского риска.

         7. Формирование условий обеспечения взыскания дебиторской задолженности. В процессе формирования этих условий на предприятии должна быть определена система мер, гарантирующих получение долга:

-
оформление товарного кредита обеспеченным векселем;

-
требование страхования дебиторами кредитов, предоставляемых на продолжительный период и другие.

8. Формирование системы штрафных санкций за просрочку исполнения обязательства дебиторами. При этом к дебиторам должны предусматриваться соответствующие пени, штрафы, неустойки. Их размеры должны полностью возмещать все финансовые потери предприятия (потерю дохода, инфляциионные потери и другие). Штрафные санкции могут быть дифференцированы в зависимости от сроков погашения кредита и групп покупателей.

9.  Определение процедуры взыскания дебиторской задолженности. Эта процедура должна предусматривать сроки и форму предварительного и последующего напоминаний дебиторам о дате платежа, возможность пролонгирования долга, срока и порядка взыскания долга и другие действия.

             10. Использование судебных процедур для взыскания долга. В случае невозможности взыскать задолженность даже на основании судебного решения предприятие все же получает возможность отнести сумму непогашенной задолженности на уменьшение налогооблагаемой прибыли, что позволит хотя бы уменьшить платежи в бюджет.

11.
Использование современных форм рефинансирования дебиторской задолженности. Развитие рыночных отношений и инфраструктуры финансового рынка  в России позволяют использовать промышленным предприятиям ряд новых форм управления дебиторской задолженностью - ее рефинансирование, то есть перевод в другие формы оборотных активов предприятия (денежные активы, краткосрочные ценные бумаги).Основными формами рефинансирования дебиторской задолженности, используемыми предприятиями, являются факторинг, учет векселей, форфейтинг.

12.
По возможности предприятиям следует ориентироваться на максимально возможную диверсификацию клиентов-дебиторов с  целью уменьшения риска неуплаты монопольным заказчиком.

ЗАКЛЮЧЕНИЕ
         По итогам анализа  финансовых результатов  деятельности ООО «Упра» необходимо сделать ряд выводов и обобщений.

         Как показало исследование,  чистая  прибыль ООО «Упра» в 2004 г. снизилась по сравнению с уровнем прошлого года на 461 тыс. руб., или на 40.8 %. За счет увеличения выручки от продажи продукции чистая прибыль увеличилась на 7630 тыс.руб. Снижение прочих операционных расходов  позволило увеличить чистую прибыль на 2027 тыс.руб., а за счет снижения коммерческих расходов чистая прибыль   возросла на 42 тыс.руб.  Все остальные факторы привели к снижению чистой прибыли ООО «Упра». За счет увеличения себестоимости проданной продукции чистая прибыль ООО «Упра»снизилась на 7273 тыс. руб. Снижение прочих операционных доходов  привело к снижению чистой прибыли на 1837 тыс. руб., а увеличение платежей по налогу на прибыль – на 759 тыс.руб. 

         Прибыль от продажи продукции ООО «Упра» в 2004 г.  по сравнению с 2003 г. увеличилась на 399 тыс. руб., или на 11.2 %. Рост прибыли от продаж произошел за счет увеличения выручки (на 629 тыс.руб.), изменения структуры продукции (на 1376 тыс.руб.),  а также увеличения среднереализационных цен (на 416 тыс.руб.). 

        Увеличение себестоимости проданной продукции снизило прибыль на 2064 тыс.руб. Следовательно, основным  резервом  увеличения прибыли  ООО «Упра» должно быть снижение себестоимости товарной продукции.  Кроме того, ООО «Упра» может использовать следующие резервы повышения прибыли:

- увеличение объема продажи продукции, для чего необходимо  вести поиск  более выгодных рынков сбыта;

- повышение цен на продукцию за счет   повышения ее качества;

         Для исследуемого предприятия очень важно также обеспечить своевременное и полное поступление выручки а проданную продукцию от покупателей и заказчиков. Для этого необходимо:

-  своевременно оформлять расчетные документы; 

- тщательно отслеживать возврат задолженности, 

- использовать судебные процедуры для ее возврата; 

- разработать систему предоставления скидок и использования наценок; 

- предусматривать в договорах с покупателями и заказчиками изменение цен на продукции в зависимости от срока оплаты; 

- ускорить платежи  путем совершенствования расчетов с покупателями и заказчиками;

- проводить анализ финансового состояния сомнительных в платежном отношении покупателей
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